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““笨笨老老头头””2233年年只只卖卖一一种种酒酒
当年落魄时金钢山帮了我，现在做的都是应该的

本报记者 朱熔均

当年不赊酒帮我
哪有今天的超市

“做生意是为了赚钱，
但 是 有 些 钱 不 是 那 么 赚
的。” 在自己的小店里，
常被经销商们称为“笨老
头”的李庆国谈起了他执
着背后的故事。

“当时我最困难的时候，
是金钢山帮助了我，做人不
能忘本。”回忆起当年的困苦
和金钢山酒业对自己的帮
助，李庆国激动地说，1993
年，为了让刚过门的妻子
过上好日子，他辛勤地工
作着。可是，一场突如其来
的意外让他这两年的奋斗
化为了泡影。父亲因一场
重病突然离世，花光了家
里所有的积蓄。此时，刚结
婚两年的他毅然撑起了养
家的重担。

租赁的两间砖瓦房和从
父亲手中接起的小卖部成了
老李养家糊口的救命稻草。

“小卖部里没有货，谁会来光
顾？”没钱进货的老李一度想
要放弃父亲传给自己的小卖
部，没想到一个供应商的话，
令他绝处逢生。

“当时还是金钢山找到
了我，他们愿意把酒赊给我
销售。”老李看来，在当时的
情况下根本没人想着会赊
货给自己，而且还是等自
己卖出去后再付货款。靠
着金钢山赊给自己的酒，
老李一点点地拾起了小卖
部的经营，货物也越来越
多。如今23年过去了，昔日
租房开超市的老李也终于
有了一间属于他自己的超
市，但是酒架上始终摆放着
金钢山。

婉拒其它白酒
一心一意卖金钢山

“我卖金钢山酒23年了，
不过那时的金钢山酒业叫邹
城酿酒总厂。”这些年来，金
钢山不仅陪伴着老李成长，
老李也见证了金钢山酒业的
变迁。“双蒸白干、钢山白干、
八瓶装的大钢山……金钢山
酒业当年的精品系列我都销
售过，这辈子都不会忘。”说
起金钢山酒业的变迁老李如
数家珍。

“当时，小店有了起色
后，像金六福、今缘春这样的
大牌子也找上门来让我做他
们的代理，但都被我拒绝
了。”李庆国说，经销商们多

次被拒绝后，都说他有钱不
赚真傻。但李庆国坚称，金钢
山当年在自己最困难时帮助
了自己，他就得记金钢山一
辈子的好。

“我已经把我自己当成
了金钢山的一份子了，俺情
愿少挣，也要维护金钢山
酒厂的利益。”老李说，在
自己最落魄时，是金钢山
帮助了的自己。无论是刚
起步时还是帮自己拓宽乡
村市场时，自己需要几箱
酒，金钢山就赊给自己几
箱。如今，自己做的这些都
是理所应当的。

今年李庆国一年销售了
20万的酒水，不过老李的“野
心”不止于此，还打算拓展乡
村喜宴市场。看着老伴脸上
的笑容，想着结了婚的女儿
和远在外地上大学的儿子，
老李感觉现在的生活很幸
福。

从恒盛公酒馆到金钢山
酒业，一代代的传承，一代
代坚守的辛酸，金钢山酒
业创业130周年，李庆国想
对金钢山酒业说：“谢谢当
年对我的帮助，现在酒厂
服务也很好，不论要几箱
都给送到仓库里去，希望
在以后的日子里厂商一家，
携手共进。”

在邹城市石墙镇古路口村的一家小商店里，不到100平米的空
间里摆满了生活用品、酒水饮料。店主李庆国是个“乐呵”的老大
爷，就是这个看似普通的老大爷却因为23年来只卖同一款酒水，被
送货的供销商们称呼为“笨老头”。

李庆国讲述金钢山酒的历史。本报记者 黄广华 摄
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