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线上线下都优惠
9块9能看场热映片

“今天的《铁道飞虎》才九
块九，我先买票，大家下班一
起去看电影吧。”27日中午，下
班出去吃饭的空隙，市民刘女
士打开微信，点击“电影演出
赛事”，在影院一栏里，刘女士
数了数，济宁城区的6家影院
的热映电影全部都有优惠活
动，其中，上河影城、苏宁影
城、济宁影城和大地影院最便
宜的电影才要9块9。

“以前还觉得看场电影很
奢侈，现在三个人看场3D电
影的钱还赶不上前几年一个
人看场电影花的多。”刘女士
感叹。在上河影城的观影大厅
里，也打出了会员充值500就
有大礼包相送的广告，其中包
括5元大桶、9 . 9元观影、一元
套餐和免费电影票等大礼。

除了线上的优惠票价，在
线下，各大影院也开始为会员
们谋福利。在圣诞已过元旦将
至的这段时间里，将优惠最大
化，在巩固老会员的基础上，
吸引新会员的加入。刚开业的
苏宁影城为办理会员卡的新
会员们送上了一份超值大礼。

“现在办理一张会员卡只需要
10元的卡费和300元的充值，
就可以获得一套价值1500元
的写真、50元的代金券、免费
的电影票、优惠套餐和观影半
价的优惠。”工作人员介绍。

万达影城则采用举办各
种回馈影迷的活动来为自己
赚粉丝、攒人气，最近又推出
了“IMAX DAY”品牌体验
日、10元看《长城》等系列活
动。

圣诞节刚过，元旦、春节
又相继来临，大量贺岁片即将
上映，面对贺岁档的黄金上映
期，济宁的六大影城也是摩拳

擦掌，各种优惠活动已经或即
将出台，在怎样留客、怎样开
拓新客源上准备大展拳脚，对
于济宁市民来说是一大利好
消息，因为一系列的优惠活动
给济宁市民们却是带来了实
实在在的实惠。

拓宽营收渠道
发布会也搬到了影城

10月18日晚，在上河影
城，锤子科技公司为新品锤子
手机M1举行的全球线下直播
发布会，由济宁非常本本发起
济宁百余名“锤友”在上河影
城观看了一场长达200分钟的

“拖堂相声”。济宁也是首次组
织观看线下发布会的城市，在
上河影城的放映厅内，济宁的

“锤友”和上海现场的“锤友”
同步观看上海主会场的地图
上点亮的红灯，随着锤子科技
发起人罗永浩生动的演讲，在

座的观众时而鼓掌大笑、时而
惊叹唏嘘，让济宁的“锤友”们
不用去上海就感受到了这种
直观生动的发布会。

在影院观看一场发布
会，对济宁市民来说更多注
重的是体验，对于影城来说，
则更多是一种拓宽营收渠道
的尝试。让更多市民了解到，
原来影城除了放电影之外，
还有其他的用途。除了这种
同步的发布会外，在影城举
办主创演员见面会更是成为
一种常态。

另外，差异化早已成为影
院做好品牌的必经之路，今年
以来一线城市影院市场悄然
刮起了一阵私人定制风，目前
也逐渐开始在二三线城市流
行起来。有业内人士表示，院
线的建设需要主题化、特色
化，建立自己的品牌，例如开
展怀旧、文艺等特色播放厅，
通过实现人们的不同需求来

提高经济收入，现在市场上许
多私人影院也是针对不同人
群的需求而建立。

目前，随着市民物质生活
水平的日益提高，人们的精神
文化需求日益增长，特别是在
工作的压力之外走进电影院，
观看一场酣畅淋漓的3D电
影，成为很多市民需要，常态
化走进影院观影的市民比例
也将越来越高，客观上为济宁
各大影城的客流量提供了保
证。在目前六大影城齐聚济宁
的环境下，如何提高自己的硬
件设施，如何提升自己的服务
质量，被各大影城放在了重要
的位置，层出不穷的优惠活动
也给市民带来了实惠，差异
化、特色化的“私人定制”或许
将成为市民的兴奋点和关注
点，如何在同质化竞争中作出
自己的差异化特色，也将意味
着在济宁群雄逐鹿的影院市
场中赢得一席之地。

上接D01版

本报济宁12月29日讯
(记者 马辉) 每到新年，各
商家都紧锣密鼓推出多种多
样的开门回馈，济宁移动就在
新年伊始推出了“开门红 选
移动”活动，四重好礼相送，聚
惠全城。

第一重，送好礼。凡是客
户新入网办理18元以上4G飞

享套餐，预存100元话费(分10
个月返还)，即赠送60元通用
电子券。

第二重，送手机。凡是飞
享套餐58元及以上的用户，即
可获赠599元以上的终端电子
券，最高送1399元手机，并加
赠6G大流量。

第三重，送宽带。凡是1-4

名家庭成员月合计消费达300
元，即可享50M宽带免费用+
4K电视机免费看；全家亲套
餐月消费100元、飞享套餐月
消费18元，可享50M宽带+高
清电视，全家共享国内通话+
国内流量，还可享副号省内
1G流量，240元电子券；预存
1440元话费，则可享2年50M

宽带+高清电视，并获赠720元
电子券。

第四重，送流量。飞享套餐
共分为8元档+2元(语音叠加
包)、18元档及以上、38元档及
以上、58元档及以上，最高可获
增6G省内流量+150元好礼。

济宁移动相关负责人表
示，此次“开门红 选移动”活

动，面向济宁用户送好礼、送
手机、送宽带、送流量，旨在用
优质的服务、优惠的产品和优
越的网络体验，带给用户更好
地感知和乐趣。据统计，现如
今济宁移动4G客户已突破
222万户，极光宽带用户已突
破41 . 7万户，移动通信用户市
场占有率超过70%。

服服务务更更全全、、选选择择更更多多，，价价格格更更亲亲民民了了
“开门红 选移动”，济宁移动“四重好礼相送”惠全城

“赢在青春，我是CEO”项目路演结束

看看青青年年创创业业者者们们怎怎样样玩玩转转创创业业梦梦

“6万块钱我出了”
这是鼓励，也是肯定

28日，济宁高新区创业大
学“赢在青春，我是CEO”项目
路演总决赛在创意大厦6楼云
起空间举行，从近千个报名项
目中精选出来的7支优秀队伍
角逐万元创业资金。

有专注时尚与节约理念
的“衣巢布艺”、专注少儿音乐
舞台剧的教育机构“安徒生艺
术剧团”、艺术培训领域类淘
宝平台“淘师淘课网”、校园服
装租赁与私人订制服务商“柏
松服饰”、帮助老年人重新社
会化的“弘益老年艺术团”、互
联网+广告领跑者“火山科技”
以及专注校园生活服务平台
的“学院帮帮”。

选手们在台上展示创业项
目，企业老总、风投机构、行业
专家等组成的评委团现场点
评，更为重要的是，他们还带来
了投资资金。一旦对创业项目
有意向，将现场进行投资。

“你这需要的6万块钱我出
了。”当董汝枭介绍完自己的创
业项目，坐在台下的史艳冬拿
起话筒，话音中流露出激动之
情。“我也是一位父亲，听完你

的项目，我愿意也放心把孩子
放到你那学习。”作为山东微汇
信息科技有限公司执行董事，
史艳冬现场拍板，为董汝枭的
创业项目投资6万元。

来自济宁学院的董汝枭
是一名大四学生，带来的“安
徒生艺术团”创业项目，是通
过音乐舞台剧培训开启创业
之路。从项目介绍、模式、推
广、财务及市场分析等方面，
董汝枭把她的创业项目呈现
在评委眼前。

“现在教育培训市场竞争
挺大，能不能谈谈三年以后你
的规划？”当有评委提出问题
后，董汝枭也坦率直言，“我也
没多想三年以后到底会做成
什么样，但有一点肯定的，那
就是从我这里走出的每一个
孩子一定是充满自信，充满能
量的。”董汝枭说，她要做的是
尽一个老师应尽的责任。

“这个选手的创业项目之
前也了解，其实在今天路演开
始前，我并未决定要投这个项
目。”史艳冬说，选手最近几年
一直在做培训行业，有经验，而
更为重要的是选手对孩子表现
出来的热爱及热情打动了他。

“其实创业是一件挺不靠
谱的事，失败更是家常便饭，

把‘创业’挂在嘴边的人也不
在少数。”在史艳冬看来，相比
创业项目，更是选手本身打动
了他，那就是董汝枭对自己喜
爱事业的执着与热情。

从细分市场着手
创业更需开放心态

与董汝枭一样幸运的，还
有“柏松服饰”创业团队，现场
拿到12万元的投资资金。

为何会把创业目光瞄向
服装业？走上路演讲台，拿起
话筒，“柏松服饰”创业项目负
责人乔宝经用一个故事告诉
了大家答案。“当时还是大二
下学期，就像今天一样要参加
一个比赛，可走遍了学校周边
却没能租到一身合身西服。”
正是由于自己亲身经历，让乔
宝经萌生了创业想法，把服装
租赁定制店开进学校。更为重
要的是，有了创业想法的乔宝

经没有迟疑，于去年9月在济
宁学院开起了自己的服装店。

如今，并不满足一家店的
乔宝经走上路演讲台，他要把
店铺开到全省的大学城。

“选手用亲身经历发现市
场需求，并付之实践还开起了
店，这是值得所有大学生创业
团队值得学习的地方。”坐在
台下的评委点评道，不少想创
业的大学生都问市场在哪里，
其实市场就在日常亲身经历
的问题里。

除精准找到了创业市场，
让投资人更看重的还有乔宝
经的数据分析能力。在项目路
演中，乔宝经用自己店铺每日
的客流量、衣服租赁及定制数
量，制作了店铺开业一年多的
数据分析图，用数据展现了大
学生衣服租赁市场的前景。

“找对了市场需求，所需
投资又不大，这与投资人的投
资需求相契合。”在惠达投资

副总经理高书东看来，大学生
创业要做细分市场领域，并要
精准定位客户群体，“柏松服
饰”创业项目就做到了这两
点，成功吸引了投资人目光。
最终，“柏松服饰”创业项目从
所有参赛项目中脱颖而出斩
获路演冠军，并获得10000元
创业奖金。

当日路演的7个创业项
目，分别从行业的痛点分析、
用户需求描述、用户规模、团
队实力、竞争分析、融资目标
等方面进行了详细阐述，有3
个创业项目现场拿到投资。

“不论是做旧衣回收、音乐
剧培训，还是服装领域，这7支
创业团队正是瞄准了细分市场
领域，并且项目已经开始运转，
所以现场拿到投资。”史艳冬分
析道，大学生创业贵在有创意、
有想法，更为重要的还要有开
放的心态对接社会资源，这样
更容易获投资青睐。

本报记者 于伟 孟杰

他们是学生、他们是合伙人、他们是项目的CEO……除了这
些头衔，他们更喜欢别人叫自己创业者。在其他同学还在为找工
作而忙碌的时候，他们已经有了自己的创业项目和完整的项目
规划。他们都是济宁高新区创业大学第二季的学员，在28日的

“赢在青春，我是CEO”项目路演总决赛中，他们大放异彩，带现
场评委和观众走进自己的创业故事。这些年轻创业者们用自己
的智慧和对未来的憧憬，将梦想变为现实。
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