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本报威海3月27日讯(记者 孙
丽娟 通讯员 丁超刚) 男子吴
某从网上学作案方法，砸车玻璃盗
窃，1个多小时作案3起。

24日7时许，高区富贵园小区，
市民李先生发现自家的丰田轿车右
后玻璃被砸，丢失部分现金。无独有
偶，24日当天，昌鸿生活小区、康达
医院门口也发生2起车玻璃被砸案，
金海滩边防派出所协同边防刑事侦
查分队将3起案件串并侦查。民警调

取监控追踪，发现一可疑男子，经技
术手段确定为吴某。3月24日，民警
在高区某网吧抓获吴某，吴某对砸
车玻璃盗窃供认不讳。

24岁的吴某无固定职业，当过
网吧管理员、电子厂工人、服务员。
今年3月吴某失业后，一直住在高
区某旅馆，白天黑夜泡网吧。手头
拮据，吴某从网上学会了用弹弓射
钢珠打碎车玻璃的作案方式。24日
凌晨，吴某带作案工具外出，以中

高档车辆为目标，在24日0时至2时
先后作案4起，盗窃物品总价值
8000余元。

吴某还交代自己曾多次盗窃
手机和现金。2015年，吴某在青岛
某饭店当服务员时盗窃现金1000
余元；2016年3月、2017年3月，他担
任网吧管理员期间趁顾客熟睡作
案两起，分别盗窃一部手机和1000
余元现金。涉嫌盗窃罪，吴某被已
刑事拘留。

11个个多多小小时时砸砸车车玻玻璃璃作作案案33起起
盗得物品总价值8000余元

2015年，工银私人银行业
务收入迈入百亿元俱乐部。如
今，工银私人银行走过9年的
岁月，站在资产管理规模1 . 2
万亿的高地，则是更宽的视
野、更大的目标和更具挑战性
的未来。
顺势而为聚焦私人银行

与2008年相比，2016年末工
银私人银行客户数和管理资产
金额均增长了16倍有余。改革开
放三十余年，一批具有市场敏锐
度、敢为人先的高净值人群实现
了财富积累。他们的需求，催生
了中国的私人银行业，也造就了
行业的快速发展。

根据瑞信研究院最新发布
的2016年度《全球财富报告》，中
国拥有百万美元净资产的个人
已经超过159万人，排名全球第
六；预计到2021年，中国百万美
元人士将增长至275万人，排名
将跃居至全球第四，仅次于美
国、日本、英国。

工银私人银行业务的成
长，顺应了时代需要，抓住了

市场机遇，根植于客户需求。
集团实力铸就核心竞争力

这几年，信托公司、证券公
司、第三方理财机构等快速崛
起，互联网金融异军突起。此等
格局，工银私人银行如何应对？

对于工行而言，工银私人
银行的核心竞争力，就是工行
集团优势和根植本土的经营
经验。工商银行服务着中国最
大的对公、对私客户群体，稳
健经营的品牌形象与诚信服
务的企业文化深入人心，这为
开展私人银行业务提供了强
有力的支撑。

工银私人银行业务的全球
化发展已领先同业，境外服务延
伸至21个国家和地区。通过集团
境内外联动，让国内私人银行客
户有机会在世界版图内配置资
产，发掘投资机会，这在经济全
球化的当下，尤其重要。
创新突破推动业务跨越发展

当工商银行从银监会拿
到内地第一块私人银行牌照
时，也同时承担起了新金融业

务的创新者和探险者角色，为
行业发展试模式、打基础。

工银私人银行坚持创新和
探索，率先启航的家族财富管理
业务，从推出之日起，就是工银
私人银行的未来重心。目前已成
功落地家族基金业务10单，其中
最大家族基金规模达6亿元。

另悉，今年工行将推出国内
首份《家族财富管理报告》，通过
调研1500名超高净值客户，形成
完整、可落地的家族传承解决方
案，为家族财富管理这一国内新
兴的行业发展奠定基础。
因势而变推进专业客户服务

9年间，工银私人银行汇聚
了逾7万名客户。不断增加的客
户规模，把一个亟待解决的问题
推到了所有人面前：如何精准地
对接和回应每一个客户的诉求？

工银私人银行的解决之道，
一方面是建立客户分层服务体
系，构建高净值、超高净值、专户
客户、家族财富管理等四个客户
层级，形成各有侧重的综合化服
务方案。另一方面，以专业财富

管理者的优势，根据客户需求和
利益诉求的不断变化，提供更多
选择与更专业的投资建议。

此外，私人银行不断探索建
立线上线下一体化的服务模式，
将体验式、差异化的金融服务与
融e联、融e购等线上平台服务融
合。目前，私人银行客户购买产
品已有90%以上通过网络渠道。
高标引领培育精英人才

目前，工行已经拥有4200
名服务私行客户的财富顾问，
形成了高级精英、精英、标准
等三个梯队。另外还拥有已获
私人银行专业资格认证的2 . 5
万人作为强大的后备役军团。
财富顾问培训形成了完整的
体系，采用长学制、名单制、阶
梯式，总分行分层专业培训实
习基地也初显成效。

去年，工银私人银行开展了
私人银行财富顾问专业服务技
能大赛，六千名选手历时9个月，
历经6轮层层比拼，涌现了一批
具备“真功夫、硬功夫、苦功夫”
的人才队伍。伴随着业务快速发

展，私人银行客户经理的数量不
但有缺口，素质也面临挑战。他
们真正成为客户企业、家业的顾
问，还有很长的路要赶。
合作协同做大私人银行市场

判断一家商业银行的综合
经营实力强不强，可以不通过看
复杂的会计年报，一个很简单的
方法，就是去看它的私人银行业
务强不强。因为私人银行实力就
是商业银行综合实力的体现。

工银私人银行充分发挥资
源整合能力，从内部跨部门协
作，开展行内联动乃至集团内联
动，与个人金融、信用卡、机构、
对公等业务部门、工银瑞信、工
银安盛集团子公司协作，达成能
量聚合升级的协同效果。

同时，要做大市场蛋糕，
工银私人银行的发展眼光也
不拘于同业竞争，已着手尝试
跳出银行间、非银同业机构间
的传统关系，拓展合作渠道，
打开上游资金来源的渠道，开
放下游产品配置的渠道，实施
跨界资源整合。

工工银银私私人人银银行行：：未未来来已已来来，，任任重重道道远远

以上人员，我司已经与其解除保险营销员代理合同，请你自本公告刊登之日起10个工作日内到公司办理相关手续。逾期未办理的，保险代理合同自动解除，合同解除后，一切个人行为与中国

人民人寿保险股份有限公司无关。联系电话：0631-5197919

威海市环翠区全明芳快餐店，注
册号：371002600449175，成立日期：
2014 . 10 . 24，副本丢失，声明作废。

公公告告

本报威海3月27日讯(记者 冯
琳) 3月30日-4月4日，成山头吃
会将与您相约最地道的威海渔家
美食，另有胶东祭海大典、非遗民
俗表演、创意集市，与您不见不散。

本届吃会将在往届胶东渔家
特色美食汇的基础上，增加世界各
地名小吃。胶东花饽饽、威海喜饼、

大锅鱼粑粑、虾酱杂面条、威海鲁
鲜鱼、胶东大包子、鲅鱼饺子、堆成
山的海鲜锅等，与印度飞饼、西班
牙拉丁果、重庆酸辣粉、武汉三鲜
豆皮、湖南臭豆腐、台湾蚵仔煎等
各地小吃齐齐上阵。

大型民俗表演、杂技绝活荟萃
将为吃会添色。省级非遗(渔民号

子)、市级非遗(渔家锣鼓)两项两
级非遗传承人李永喜首次公开表
演。国家级非物质文化遗产北狮传
承人、奥运精英龙狮团表演(此团
队曾参加奥运会)，以及胶东大秧
歌等传统民俗表演项目，将呈现在
成山头吃会，此外，还有吴桥杂技
表演等。

本本周周四四，，成成山山头头吃吃会会开开吃吃
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