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车车展展首首日日，，大大77座座SSUUVV受受追追捧捧
不少家庭全家出动一起来选车

本报记者 王皇 张阿凤
实习生 刘晶荣 黄寿赓

从外地赶来买车
车全而且实惠

6日是齐鲁春季车展开幕
首日，上午9点半刚过，高新展
馆入口处就排起了队。一旁立
着的车展电子票购票二维码前
也人气不低，很多人拿着手机
在操作微信小程序购买优惠电
子票。虽然是工作日，还是有不
少购车人来逛车展。张先生从
潍坊赶来，约着在济南的兄弟
一家一起来看车。“买车还是得
趁车展来看，车全，而且价格也
很实惠。”很多市民都带着老人
和孩子一起来选车。

不少展商对会场布置格外
用心。除了布展用心，互动环节
也格外有参与感。舜耕展馆，萌
萌的机器人和主持人一起介绍
新车，还有VR设备可以体验新
车。高新展馆，多个品牌都通过
手机游戏与观展市民互动赠送
礼品，瞬间积聚了超高人气。

首日没来逛也没有关系，
今年车展将持续到9日。

各大品牌车企
推出7座SUV

全面二孩放开一年多，两
个宝宝再加上父母，5座车已经

不太够用。齐鲁车展上，各大品
牌车企已经迎来了大7座SUV
备受青睐的时代。不论是国产
SUV还是合资品牌SUV或进
口SUV，都推出了大7座的车
型。不少家庭携老带幼一起来
选车，指定要选7座车。

车展一开始，上汽大众展
厅的大7座SUV上汽途昂上
市，日产新奇骏７座版8日将在
齐鲁车展上亮相。高新展馆展
厅内东风日产金大有专营店销
售经理蔡坤山介绍，这是日产
首次推出7座SUV，SUV近年
销售火爆，二孩政策放开后，各
大厂商看好7座SUV市场，日
产也很快推出了相应的产品。

6日一早从章丘赶到齐鲁
车展的市民巩先生准备把家里
的5座SUV换成7座的。“有了
两个孩子再加上父母，5座车已
经不够用了，过年出门不方
便，都要租车，这次下决心来
买个7座的。”巩先生在广汽
传祺的展厅试了试GS8。“看
了四五个品牌，同等配置国产
的能便宜约3万，性价比还是
很高的。我的购车预算在2 0
万至30万元。”巩先生说，车展
上想看的车都集齐了，来了一
趟，效率非常高。

广汽传祺济南海恒祺家公
司销售经理景玺介绍，GS8去
年年底上市，销量非常好，光自
己的店里一个月就能有40多个
订单。这款车和紧凑型的GS4

两款车已经占广汽传祺销量的
70%。GS8的四驱款要到这个
月才能供货，但已经有六七十
个订单了。相比紧凑型SUV，
大7座SUV是更多新中产收入
家庭的购车选择。“公私两用，
商务使用车内空间大，家庭使
用得也比较多，因为现在不少
80后独生子女与父母同住，买
车会全家一起出游。”

广汽本田奥德赛也吸引了
不少人，展厅内的销售顾问介
绍，车型后排有可独立控制的
空调，乘坐的舒适性更高。另
外，展厅内一款7座的进口道奇
酷威也很酷炫，销售顾问介绍
这款车后座有两个儿童座椅，
充分考虑到二孩家庭需要。此
外，长安汽车CX70T、海马福
美莱7座款在各自品牌的车型

中，都更受欢迎。“上午接待的
顾客里面，一半是看7座的。”长
安汽车一位销售顾问说。

零利率贷款购车
最快15分钟放款

高新展馆内销售的是合
资、国产车型，今年展馆内出现
最多的关键词是“零利率”。低
首付零利率贷款购车成了新的
消费选择。

高新展馆里几乎每一个品
牌都推出了零利率车型，有的
甚至全部车型都可以享受零
利率金融服务，还款年限少的
1年，多的能到3年。除了拼车
型拼优惠拼车模之外，各家品
牌今年还拼起了贷款购车的
放款时效。只要带了身份证符

合放款条件，有的品牌能2小时
办完，有的甚至快到15分钟就
放款。

“之前一般是低息，这一次
的零利率，还真是来车展才
有。”长安福特的一位销售顾
问介绍，今年福特没有推出新
车型，但厂家特别推出了新优
惠，就是零利率购车。同样是
贷款，之前不仅要交手续费，
还要交一定的利息，但这一次
只需要交手续费，由厂家补贴
利息。

雪铁龙推出了两年内零利
息的优惠，展厅现场负责人介
绍，车展上大约有三分之一的
顾客选择了贷款购车。北汽坤
宝则推出了3年免息，展厅相关
负责人说，有30%—40%的顾
客选择了贷款购车。

6日，2017年齐鲁春季车展正式开幕，虽然是工作日，但仍有不
少人从外地赶来买车，现场气氛火爆。今年的车展多个品牌都推出
了大7座SUV，不少买车人也是全家出动奔着7座车而来。多数品牌
都推出了零利息购车的金融服务，贷款购车也成为不少人的购车
消费习惯。

2017齐鲁春季房展会昨开幕

3300多多家家楼楼盘盘亮亮相相，，55000000多多人人看看房房

2017齐鲁春季车展开幕，名车美女美不胜收。 本报记者 周青先 摄

本报记者 魏新丽

高层别墅海景房
一站式看个够

6日上午9点多，位于济南
舜华路高新国际会展中心一楼
的齐鲁春季房展会现场，人头
攒动。万科、中海、黄金、鲁商、
重汽、鲁能、绿地等多家品牌房
企入驻，30多家精品楼盘也集
中亮相。高层、别墅、洋房、海景
房、商铺、公寓等产品一应俱
全，可以满足购房者多层次的
需求。

除常规的住宅产品以外,
黄金时代广场、黄金99生活广
场、绿地欢乐颂、鲁商凤凰广场
等商办写字楼物业产品将满足
办公、投资客的需求,同时,黄
金海岸等异地沿海项目也将再
次亮相房展。

家住济钢附近的王先生一
早就与妻子来看房。“在报纸上
看到宣传后，一早就赶过来
了。”王先生说。夫妻俩年纪大
了，平时看楼盘交通不便，在房
展会上可以一次把想看的楼盘
都看了，很是方便。

此次集中亮相的楼盘，分
布在济南的各个区域。像西部
的中建长清湖、南部的鲁能领

秀城、北部的中海御山首府、东
部的龙湖春江悦茗等等。不过
从现场情况看，大多数楼盘集
中在东部。

购房者体验
VR实景看房

此次房展会，集新潮、流
行、高科技于一体，现场不少好
玩的活动，丰富了购房者的看

房体验。
在万科海右府项目展厅，

一台高科技的VR设备吸引了
众多购房者的注意力。不少购
房者纷纷前去体验现场实景看
房的酷炫体验。

戴上特制的装备后，整个
人就置身于万科海右府项目
的大门前，左右环顾，可以看
到周边的建筑。讲解员按下遥
控器，购房者便从入户门开

始，一步步进入庭院。镜头里
绿树环绕，蓝天上白云飘浮，
四周鲜花盛开，游鱼在泉水中
嬉戏，购房者仿佛身临其境。
经过大约十分钟的体验，不用
去项目现场，就已经有了切实
的了解。

大多数楼盘
六七月份入市

从去年下半年开始，济南
进行了一系列房地产调控，进
入2017年后，市场存量较少，不
少市民有购房需求，却不知道
去哪买房，而这些问题，在本次
房展会上都可以解决。来房展
会转一圈，就可全面了解济南
市场的现状。

此次 参 与 房 展 会 的 楼
盘，大多数都已经没有房子
或者剩下尾盘。不过，开发商
也带来了好消息，最快的楼
盘四五月份就可以入市。而
大多数楼盘，在六七月份就
要入市。像重汽翡翠雅郡、万
科海右府等，都集中在六七
月份开盘。

“现在政府要求小高层建
到12层以后才能申请预售，我
们正在加紧赶工期，一建到12
层就去申请预售证。”龙湖春江
悦茗的销售人员称，该楼盘的
小高层取得预售证后，就全部
开盘，一共可提供800多套房
子，能够满足购房者的置业需
求。因此，不少购房者可在展会
现场先登记信息，等开盘后再
去选房。

齐鲁春季房展会持续时
间为4月6日—9日，在未来几
天内，购房者依然可以到高
新会展中心一楼参与房展会
活动。

6日，由齐鲁晚报主办的2017齐鲁春季房展会，在高新国际会展中心拉开序幕。多家品牌房企入
驻，30多家精品楼盘集中亮相。活动当天吸引了5000多位组购房者前来看房。下半年济南市场将有多
个项目集中入市，想知道都有哪些楼盘？来房展会一探究竟吧！

各种限房限贷政策让购房者有充分的时间考察。 本报记者 张中 摄
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