
国民经济平稳增长、居民
收入提高、供给侧改革、人口老
龄化和城镇化建设、“新国十
条”等，构成寿险行业发展的黄
金机遇期。与此同时，创新将成
为“十三五”保险业发展的核心
驱动力，购买网络化、需求主动
化、消费碎片化、服务增值化的
趋势日益明显，如何运用大数
据、云计算，以“互联网+”、“+
互联网”满足保险消费需求将
成为保险业持续成长的关键。

2017年4月1日，人保寿险
一口气推出“无忧人生”、“美好
赢家”、“百万畅行”三款新产品
为主打的系列产品，将人生三
大风险：重疾、养老和意外全覆
盖。“回归保险初心，服务品质
生活”，此次产品创新，向世人
展示了人保寿险深入骨髓的
PICC六十七年的保险初心，为
老百姓们老有所终、壮有所用、
幼有所长、鳏寡孤独废疾者皆
有所养的民生福祉提供大爱情
怀。笃定回归保障本质，人保寿
险心意满满，诚意满满。

无忧人生重大疾病保险是
由畅销多年的重疾险无忧一生
改造升级而来。如今虽然社保
铺面广，但是重疾风险难以预
测，老百姓从中产到无产，中间

只隔着一场大病的距离，就如
重疾险创始人Dr. Barnard曾
说“我们需要重疾险，不是因为
我们会死，而是因为想好好活
着。”一款适合老百姓的重疾
险，重点在“保重疾”，兼顾轻症
最好，能多次赔付更优，无忧人
生重大疾病保险就集中了这些
特点。可以说，这款产品充分体
现了人保寿险产品设计回归保
险初心的诚恳态度。首先保障
很充分：70种重大疾病，30种轻
症疾病，保障足足的。轻症额外
赔付保额的20%，最多能赔三
次，轻症理赔不影响重疾保额。
其次轻症不分组：30种轻症不
分组，每种轻症疾病限给付一
次，给付后仅该种轻症疾病保
险金保险责任终止。第三这款
产品性价比高：除重疾和轻症
责任外，还包含身故责任、全残
责任和轻症豁免责任，保障终
身。以30岁男士投保为例，30万
保额，20年缴费，只需年交8430
元，即可获得终身保障。

美好赢家财富计划的推
出，则是人保寿险基于中国老
龄化社会的现状作出的切实考
虑。中国步入老龄社会、养老金
空账，延迟退休的临近……这
些都让养老的话题日益沉重。

虽说养老规划的手段有很多，
但像保险这么目的明确，收益
确定的却不多。人保寿险“美好
赢家财富计划”既能满足养老
需求，又能满足一定期限之后
的特定需要，例如子女的教育
资金、婚嫁金、创业金，个人的
旅游基金、医疗基金等。这款产
品具有以下几个特点。1 .生存
金终身受益：从第一年就开始
领钱，活多久领多久，每年领基
本保额的30%。2 .祝寿金领取
灵活：想55、60、65、70还是75周
岁领都可以。3 .年年参与分红，

岁岁能增值：采取分红险+万
能险“双保险”设计，每年根据
业务的实际经营情况发放红
利；如果暂时不领取，年金、祝
寿金、红利，还可自动转入万能
账户，实现资金稳健增值。4 .收
益率最低3%：万能账户最低保
证利率为年利率3%，写进合
同，绝不反悔。

百万畅行两全保险组合计
划重意外责任。暴恐事件、马航
失联、校车侧翻、公交爆炸……
无数意外事故在身边上演，触
目惊心！概率虽低，但这些不可

控的意外和自然灾害，对我们
个人、家庭来说，一旦遇到就是
100%的伤害。意外险怎么选？
人保寿险“百万畅行两全保险
组合计划”，保障全面，一次投
保，尊享30年百万身价，常见意
外保障加倍，更有满期主险保
费返还。

“百万畅行”最亮眼的是责
任全面，满期保险金、一般身故
或全残保险金、意外身故或全
残保险金、公共交通意外身故
或全残保险金、法定假日意外
身故或全残保险金、重大自然
灾害意外身故或全残保险金、
电梯意外身故或全残保险金、
自驾车意外身故或全残保险
金、航空意外身故或全残保险
金，常见意外统统包括。还可
附加意外伤害住院津贴保险
金、意外伤害全残住院津贴特
别保险金，不留风险死角。常
见风险，百万保额一次到位。公
共交通、法定假日、重大自然灾
害导致的身故或全残，按10倍
保额给付，电梯、自驾车、航空
意外导致的身故或全残保额高
达20倍。一次投保，30年超长保
障期，免去年年投保的麻烦。30
年到期，人保寿险将给付主险
保费1 . 1倍的给付满期金，送
上平安贺礼。

“保险姓保”是保险业实现
价值的根基，是行业稳定健康
发展、服务经济社会的根本。中
国作为保险大国正在走向保险
强国，人保寿险也必将迎来转
型发展的一片新天地。

回回归归保保险险初初心心 服服务务品品质质生生活活
——— 人保寿险热销产品全面升级

3月27日，中国人保集团在香港发布2016年业
绩。让投资者和媒体眼前一亮的是，人保寿险首年
期缴保费同比增长174%。面对靓丽的成绩，人保寿
险考虑的更多的是“十三五”时期的体系化转型。

本报记者 周爱宝

“房价肯定还会再飞
一会儿。”去年下半年，与
一位投资界的朋友聊天
时，他研究了美国、日本的
房地产走势，没有只涨不
跌的房市，并坚定地认为
房地产不适宜投资了。爱
宝却坚持价值规律归价值
规律，房价却会飞一会儿。
而这位朋友早在前年下半
年出手了自己千佛山下的
一套二手房。

没想到房价不仅飞了
好一会儿，而且很坚挺，部
分投资者对房地产仍然痴
迷不已。一线和二线城市
的房价飞涨，让多少经济
学家、证券投资分析师、
公募私募基金经理大跌眼
镜，第三方理财公司更是
叫苦不迭，比较有钱的客
户对10个百分点以内的投
资标的都不感冒了。房地
产投资一枝独秀，其他投
资领域黯然失色。

如今房价成了普通百
姓的痛点和难点，估计调
控者也进退失据。房价上
涨过快和下降对中国经济
都是很大的伤害，但暴炒
式的上涨，把房子当股票

来炒，实在让刚需者难以
承受，给提供房贷的金融
机构带来系统性的风险。
一向睿智、理性的央行行
长周小川也发出要收缩流
动性，抑制过快增长的房
价。但不知有多少人能理
解背后深刻的含义。

伴随着国家决定设立
雄安新区的消息，炒房客
蜂涌而至，当地政府不得
不动用行政手段应对。可
见房价上涨的预期形成
后，有巨大的惯性效应，不
下大决心，不采用综合性
调控措施，仅靠限房限贷
措施短期很难见效。有关
部门终于出手了，4月6日，
住建部、国土资源部下发
出《关于近期住房及用地
供应管理和调控有关工作
的通知》：坚持“房子是用
来住的、不是用来炒的”这
一定位，加强和改进住房
及用地供应管理，改善住
房供求关系，稳定市场预
期。特别指出，住房上涨压
力大的城市要合理增加住
宅用地供应规模，去库存
任务重的城市要减少以
至暂停住宅用地供应。

专家都说不清房价的
问题，遑论我辈。做金融记
者这么多年了，实践和理
论告诉我们，房价与股市

有跷跷板效应，股市暂时
不会大涨，股市变化莫测，
没有相当的专业水平和心
理素质，很难把持。房地产
投资是量力而行的投资方
式，因为中国的城市化进
程没有完成，下降的概率
较小。但要慎重过分放大
杠杆负债去跟风炒房，因
为房子的流动性不如股
票，自己要承担很大的负
债，形成很大的心理压力。

爱宝想提醒的是，在
经济下行期，应该降低自
己的投资回报预期收益，
合理配置自己的家庭资
产，不要把鸡蛋放在一个
篮子里，适当配置银行理
财、保险、股票等投资产
品，能够战胜物价上涨水
平就很好。另外，处在价
值洼地的字画、名酒等收
藏品也可能是很好的投资
标的。总之，对待自己的财
富增值速度要有一个良好
的心态，不断地学习专业
知识，不断增强自己对投
资机会的敏感性和承受风
险的能力，才会抓住出现
在投资地平线的机会。

合合理理配配置置资资产产
应应对对喧喧嚣嚣投投资资时时代代 4月6日—9日,由齐鲁晚报主办

的2017济南春季车展将在济南舜耕
国际会展中心和济南国际会展中心
( 高新区)隆重举行,届时,本次车展
的唯一合作银行——— 建设银行山东
省分行将携特色业务“建行龙卡购
车分期付”入驻车展 ,以汽车金融、
建行龙卡等为主题 ,举办丰富多彩
的活动 ,为准车主们提供多元化的
购车金融选择。
建行信用卡购车分期四大优势

一、免担保免抵押。建设银行购
车分期以信用方式发放贷款，一般
不要求车辆抵押、追加担保公司和
自然人担保，因此办理手续简便，客
户整体贷款负担较轻。二、合作品牌
多。目前建设银行购车分期合作经
销商已经覆盖了绝大多数在售品
牌，消费者选择的品牌和车型基本
都可以在建设银行办理分期。三、机
构网点覆盖地区广。凭借建设银行
的营业网点优势，全省各地的消费
者在本地区都可以办理购车分期业
务。同时建设银行还支持客户在省
内异地办理购车分期。比如德州、菏
泽的消费者在济南购车也可以在济
南办理分期业务，这为客户选择品
牌和车型提供了极大的方便。四、
优惠活动多。利用建设银行的品牌
优势和客户资源优势，建设银行总
行与很多知名品牌汽车厂商签订了
合作协议，为消费者提供购车分期
手续费优惠，很多品牌实行零手续
费，真正实现了让消费者“用建行的
钱，买自己的车”。

目前享受分期优惠政策的品牌
既有奥迪、宝马、奔驰、克莱斯勒、进
口大众等高端车型，也有北京现代、

东风悦达起亚、东风标致、一汽大
众、斯柯达、吉利等中低端车型，可
以说基本覆盖了各层级消费者的贷
款需要。建设银行各地分支机构还
会联合当地汽车经销商根据客户的
需求组织团购活动，使消费者在享
受分期手续费优惠的同时还能享受
到购车价格优惠。
办理建行购车分期享价格优惠

只要消费者持有建设银行信用
卡，就可以向建设银行提出购车分
期申请，审批通过后就可以办理购
车分期业务了。如果不是信用卡持
卡客户，也可以在办理购车分期申
请时同时办理信用卡申请。

客户可以在汽车经销商、建设
银行网点提出分期和办卡申请。分
期申请审批能否通过、最终能获得
多少贷款，主要依据申请人提供的
居民身份、固定收入、资产情况、信
用记录等相关证明材料。

建设银行购车分期业务开办以
来，积极与各大汽车厂商合作，为消
费者提供优惠手续费率。在本次车
展上，将有20多个品牌，100多个车
型的车辆可以分享免利息免手续费
等车展特惠信贷政策的。

目前，为方便市民购车，建行还
整合了银行自身、汽车厂商、汽车经
销商的资源优势，开展“建行团 团
团赚”信用卡购车分期团购活动！车
价优惠！专人
服务！

扫描二维
码即可报名预
约！详情请咨
询 建 行 各 网
点。

花花银银行行的的钱钱 买买自自己己的的车车
建设银行信用卡分期购车优势彰显
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