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真正的假日来啦！商家抖擞起精神来

五五一一假假期期催催热热商商家家““促促销销季季””
本报记者 晋森 孟杰

在这个即将到来的五一小假期，火热的不仅是市民们出游的热
情，家电、商超、房产等各个领域的优惠活动和促销措施更是急剧升
温。九龙、亿维、非常本本等本土家电卖场纷纷打出促销季海报；城
区的楼盘更是瞄准五一，在五一假期开启预约，期望掀起一个销售
小高峰。五一假期不仅是出游季，更已成为市民的消费季和商家的
促销季，假日经济也成为拉动内需的利器。

假日节点来临
家电搭上“消费快车”

27日，在运河城富一楼的
非常本本旗舰店，“5·1买手
机，非常本本价更低”的宣传
海报已经竖立在店里醒目的
位置，而且活动时间早在4月
22日就已经开始，一直持续到
5月1日。非常本本营销部经理
李超告诉记者，非常本本早早
瞄准了五一节点，也是最早进
行五一活动的商店之一。这次
活动包括吴泰闸路店、建设北
路店等4个店同步举行五一活
动，包括预存100元送儿童定
位手表，购机送烤炉，28日晚
送自拍杆，送2G流量……等
等活动将五一这个真正的消
费节烘托出来。

在九龙家电广场外，“五
大惊喜，一降到底”的五一“大
惠战”从4月28日开始，将持续
到5月1日，其中，4月28日当
天，营业时间将延续到晚上12
点，且进店购物即有机会参与

夜宴大抽奖活动。
“五一优惠价还会在现有

抢购价的基础上再进行一次
优惠。”一位品牌空调的销售
人员告诉记者，五一是上半年
卖场进行的最后一次大放价
活动，也是空调的黄金热卖
期，现在无论是厂家还是卖场
都已经做好了五一冲击销量
的准备。在二楼的卖场内，不
少家电上都贴有优惠价的黄
色标签，卖场里人来人往，已
经让人提前可以感受到五一
家电热销前的预热。“两周前
就已经有不少消费者过来询
价，五一购家电，大家看中更
多的还是价格。”对于五一期
间的价格优惠，另一位品牌空
调的销售人员称与其他卖场
相比，他们会给出最低价。

亿维家电则在4月27日至
5月1日，举行电脑手机家电
“交100得1000刷卡再返200
元”活动，工厂价送百万豪礼，
套购再送电动车等系列优惠
措施。

在苏宁购物广场，“大放

价”更是提前至4月27日，从4
月27日至5月1日，苏宁全国
3 5 0 0 店将同步启动“放肆
购”，百大品牌助阵家电盛
宴。“今年的五一放假早，我
们的活动也相应提前了，几
天前我们就已经开始接受预
存款，4月27日前预交20，到
当天就可以当200元花。”一
位销售人员称，因为店内一
些限量的预定家电是同济南
店一同出仓，4月27日当天，
他们要7点半进店提前帮助
预定的消费者下订单，以免

出现抢不上的现象。
“定金翻倍用”“热卖晚打

烊 ”“ 惊 爆 折 扣 、乐 享 五
一”……面对平时“造节”也要
促销的家电市场，当真正的五
一假期来临后，更是以空前的
力度和精力来打好这场五一
消费战。

楼盘、商超放大招
瞄准五一消费节点

五一假期期间，济宁城区
北部的一家楼盘长泰百合花

园也正式接受预约，搭上五一
节日消费的快车。从4月29日
五一小长假第一天开始，一直
到5月2日。这家楼盘推出高层
交五千抵一万，洋房交一万抵
两万的预约活动，并打出“安
排好时间，月底不要出远门
啦”的提醒。该楼盘负责营销
的张经理告诉记者，之所以选
择4月29日开始接受预约，就
是想借助五一这个假日节点，
让更多的市民参与进来，也期
望在销售上取得一个满意的
成绩。
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五一优惠海报已经张贴在很多柜台上方。本报记者 孟杰 摄
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