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工行德州分行

““精精走走细细访访””为为企企业业注注入入金金融融活活水水
本报6月22日讯(通讯员

宋开峰) 工商银行德州分行
积极开展“进走访”活动，深入
企业了解客户需求，着力提升
服务实体经济质效，加大对实
体经济稳增长、调结构、增效
益的支持力度。今年1至5月全
行累计“进走访”客户130户，
制定服务方案30个，解决服务
问题29个，累计投放公司贷款
近50亿元，其中项目贷款投放
超过7亿元，小微企业贷款近
19亿元，办理融资需求授信近
50亿元。

“通过实地走访，了解企
业最新动态和实际需求，提供
行之有效的服务方案，力促德
州市重点项目建设和支柱企
业提档升级是我们活动的基
本出发点和落脚点。”工行德
州分行党委书记、行长侯传和
说。

落实“深对接”，倾力支持
重点项目和协同示范区建设

“‘增提创’活动开展以
来，工商银行常来我们公司走
访调研，只要我们有资金需
求，工商银行总会鼎力支持。”
日前，山东华鲁恒升股份有限
公司负责人对工商银行德州
分行充满感激。去年10月该行
牵头银团贷款，并向华鲁恒升
发放首笔贷款1 . 8亿元支持建
设年产50万吨乙二醇项目，截

至目前，已向该公司投放贷款
3亿元，切实保证了企业项目
建设需要。

为切实贯彻落实银监局
《关于开展银行业金融机构负
责人“进走访”活动的通知》要
求，工行德州分行及时成立由
分行行长挂帅的领导小组，精
细制定了活动方案，拉出走访
企业清单，由行领导带队，进
企业、走项目、访园区，带着题
目认真分别对辖内目标企业、
项目进行了重点走访，努力实
现“增强联动、提升服务、创立
品牌”政银企三方共赢。

项目建设关乎民生。该行
以进走访工作“增提创”主题
年活动为开端，深度对接，精
准服务，切实为企业办实事，
解实忧。主动与当地职能部门
对接，将推进制造业转型升级
作为服务实体经济发展的重
要抓手，成立项目营销专家团
队，建立完善项目资源储备
库，持续加大对新材料制造、
先进装备制造业和绿色环保
产业的信贷投放力度。还创新
推出挂图督办制度，对重点跟
进的企业和项目制定时间配
档表，定期调度每个时间节点
的进展情况，定期召开项目对
接会，对确定的优质项目纳入
挂图督办，确保项目及时跟
进。在活动期间，成功批复了

10亿元，现储备意向项目30余
个，贷款意向金额近53亿元。

对纳入“三航”计划的重
点企业开通“绿色通道”，逐一
对接，并在贷款期限、融资成
本、担保方案等方面给予优
惠，提供包括账户开立、结算
理财、评级授信等一揽子服
务；加强信息管理，实现项目
储备库动态管理。对储备库中
项目实施节点式管理，明确责
任人、时间节点、工作措施，限
时推动项目进程。成立项目服
务团队，全程跟进项目推进进
程，实现项目贷款良性发展。
拓宽海外融资模式，利用工行
强大的海外机构网络，以跨境
人民币信用证、跨境人民币电
汇收付等基础产品和风险参
贷、跨境双向人民币资金池等
创新产品支持优质企业走出
国门，做大做强。

实施全服务，积极践行普
惠金融

4月1日，工行德州分行为
武城县发放“全面改薄”(全面
改善贫困地区义务教育薄弱
学校基本办学条件)项目贷款
2 . 2亿元。“全面改薄”教育项
目确定之初，为确保项目及时
落地，该行领导带队，逐部门
走访对接，第一时间制定融资
方案，不到1个月即完成业务
上报、审批到投放的全部环

节，确保了项目及时落地与实
施。据统计，2016年以来，该行
先后完成6个县(市、区)“大班
额”“全面改薄”项目贷款投
放，累计投放金额20亿元，有
力支持了当地基础教育事业
发展。

该行勇担社会责任，践行
普惠金融，积极支持教育、卫生
等民生项目建设，重点在公立
学校建设、地下管廊建设、供
水、供热、供气、棚户区改造等
方面给予资金支持，不断提升
城市基础设施建设水平。对德
州市农业超级大棚项目、县域
医院固定资产建设项目、河道
治理项目等，也给予重点支持。

该行还及时加强与政府
相关部门和各PPP项目参与
方的联系，主动为德州民生设
施等重大PPP项目提供综合
化金融服务方案，截至目前已
成功批复医院迁建PPP项目1
个，贷款金额达4 . 5亿元，为德
州民生设施建设提供有力支
持。

帮扶全维度，精准把握小
微企业金融需求

“小微企业是德州市经济
发展中最有活力和最具潜力
的企业群体。发展小微企业金
融业务，既是商业银行服务实
体经济、履行社会责任的基本
体现，也是加快发展转型的战

略需要。”侯传和说。
为有效解决小微企业担

保、抵押物不足等难题，该行
积极创新融资担保方式，结合
地方小微企业实际，悉心研究
贷款担保方式，提高小微企业
信贷政策制度综合运用水平，
以推动创新业务发展为抓手，
个性化的满足了小微企业金
融服务需求。以小企业网贷通
等小微特色金融产品为主，不
断优化调整品种结构和担保
结构。截至5月底，该行小企业
网贷通余额近14亿元，网贷通
户数达到近200户，均居全省
前茅。

针对小微企业“短、频、
急”的融资需求，工行德州分
行坚持从服务小微企业客户
的角度出发，积极开辟小微企
业贷款“绿色通道”，提供从申
请到用款的一站式服务，对小
微企业信贷业务流程实施升
级改造，实现评级、授信、押品
评估和业务审批流程的“四合
一”以及业务处理的规范化、
标准化，有效满足了小微企业
的融资需要。

针对科技型中小企业特
点，充分依托工银瑞信基金平
台，通过“融资+融智”模式，积
极向券商推荐优质中小企业
融资客户，丰富企业融资渠
道。

平原农商银行积极探索、
创新担保方式，通过仓单质押
担保,向小微企业发放贷款，
较好地解决了小微企业融资
担保难的问题，为小微企业的
持续发展提供了资金保障。截
至6月中旬，已为小微企业发
放仓单质押贷款7 . 71亿元,通
过营销中心和信息平台,累计
获得有效客户2132人。

平原恒丰纺织科技有限
公司是一家经营针纺织研发，
纺织品、服装加工、销售等业
务的企业，主要生产各种高档
次、功能性、环保型新型纤维
纱线及其混纺纱线等产品,年
生产能力为7900吨，产品畅销
长三角、珠三角等区域，并出
口美、日、韩等国家,全国市场
占有率约10%。今年初为扩大
生产规模,公司投资4000余万
元建设三期工程，计划新增4
套自动化纱线纺织设备。4月

份三期工程初步投产。5月份
由于公司与一建立长期业务
合作的国有企业高管调离,企
业总部对其进行离任审计,使
得恒丰纺织有限公司的应收
账款周期由原来的1个月临时
延长为2个月，造成恒丰公司
三期工程约有600万元的资金
缺口，企业面临资金链断裂及
供货逾期高额赔付的严重后
果。为解突发事件之困,恒丰
公司随即向农商银行提出短
期流动资金贷款的申请。农商
银行电话营销中心及时受理,
公司部客户经理立即到企业
调查，了解到该企业产成品及
部分原材料较多，决定将该公
司质量好、销售快的成品及部
分原材料进行质押，在2个工
作日就为恒丰公司办理了500
万元存货质押贷款，解决了企
业的燃眉之急。农商银行的倾
力支持,为恒丰公司的三期工

程建设、抗菌聚乳酸和莫代尔
混纺40支纱线的研发注入了
活力。新产品的研发成功,提
高了产品附加值，增强了市场
竞争力。

针对小微企业担保难、融
资难的问题，平原农商银行重
视金融产品创新，积极开展企
业网格化、全覆盖摸底调研，
在原有抵押、质押、担保的基
础上，创新推出仓单质押等融
资创新产品，拓宽了小微企业
融资渠道。为更好地为小微企
业服务，该行创新推出“电话
营销中心”，搭建“E+P”(即电
话系统设备+优秀客服员工)
平台，推行“7*24”线上受理制
度，降低了企业融资成本。截
至6月中旬，农商银行为恒丰
公司发放贷款4240万元，仅仓
单质押贷款就为客户节约成
本10多万元。

(张国水 王志)

平原农商银行

施施策策仓仓单单质质押押 拓拓宽宽融融资资渠渠道道

前不久，山东省武城
县志远粮棉种植专业合
作 社 理 事 长 牛 文 忠 又

“牛”了一把：竟然在“省
里的公司”——— 山东供销
融资担保股份有限公司
的担保下，从农行武城县
支行获取50万元的贷款，
一下子解了购买小麦收
割机械、玉米播种肥料的
燃眉之急。

“农民种田我服务，
农民打工我种田”,走进武
城县志远粮棉种植专业
合作社的办公区，墙上醒
目的标语引起了农行武
城县支行个贷走访人员
的注意，定期对接与农忙
季节走访已成为农行客
户经理们的必修课。

临 近 麦 收 , 合 作 社
“带头人”牛文忠也逐渐
忙 碌 起 来 ，作 为 武 城 县
劳动模范的老牛积极响
应 国 家 政 策 ，购 进 先 进
农 机 具 ，与 区 域 种 粮 大
户签订农田种植托管协
议，从而延长合作社服务
链条，提供从种到收的专
业 化 、规 模 化 一 条 龙 服
务。农行武城县支行工作
人员这次给老牛带来了
一 个 好 消 息 ，在 山 东 供
销融资担保股份有限公
司 的 积 极 支 持 下 ，老 牛
前期申请的 5 0万元农村
个人生产经营贷款已经
可以放款了。

急收麦子慢收秋！今
年老牛又托管了 4 0 0 0多
亩的农田，总托管面积超

过 3万亩。眼看收了麦子
就要播种，可是购买肥料
的资金仍未凑齐。正在老
牛发愁的时候，农行的工
作人员来到合作社走访，
详细了解老牛经营情况
后，工作人员表示可以为
其提供信贷支持。对于抵
押担保难的问题，农行工
作人员建议老牛联系山
东供销融资担保股份有
限公司，看看能否由该担
保公司提供担保。

原来，农行山东省分
行与山东供销融资担保
股份有限公司签订了合
作协议，对于有融资需求
的客户双方可以进行对
接，满足条件的由山东供
销融资担保股份有限公
司提供担保，辖域农行提
供信贷资金支持。

听到这里，老牛紧锁
的眉头终于展开了，在农
行武城县支行上下协调、
积极争取下，山东供销融
资担保公司经过实地调
查为老牛出具了担保函，
农行也很快走完了审批
流程。

农行武城县支行行
长范斌说，农行与山东供
销融资担保公司合作的
有益尝试，进一步拓宽了
农行涉农贷款的担保渠
道，进而为农行扩大金融
助农惠农业务，实现经济
效益与社会效益的统一
创造了又一良好条件。

(王继涛 周加志
宫玉河)

老老牛牛是是怎怎么么““牛牛””的的

一家“省里的公司”竟然肯为一个农民的合作
社提供担保，一下子贷款50万元。请看：

德州农商银行发挥党建引领 播洒“及时雨” 夏播惠农情

为进一步发挥党建
引领工作，麦收期间，德
州农商银行赵宅分理处
基层党员发挥带头模范
作用，积极走进田间地
头，向种粮大户和联合收
割机车主宣传该行“智e
购”、存款、贷款、电子银
行等一体化业务，利用麦
收期间加强与客户沟通
交流，抢抓存款业务，并
抓住有利时机，考察地方
土特产商户入驻“智e购”
商城工作，促进各项业务
的稳健发展。 (李涛)


	N03-PDF 版面

