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本报济宁10月12日讯
(记者 张夫稳) 日前，济宁
市农商银行举办了存款超千
亿暨“众易贷”产品上线发布
会，正式推出涵盖经营类、消
费类、惠农类、闪电快贷类四
大系列八款微贷产品的“众
易贷”金融产品。

据介绍，截至2017年9月
20日，济宁市农商银行各项
存款余额达到1013亿元，成
为济宁市首家存款规模破千
亿的银行业金融机构。存款

规模突破千亿并不是济宁市
农商银行首个“济宁之最”。
近年来，济宁市农商银行始终
坚持面向“三农”、面向社区、
面向中小企业、面向县域经济
的市场定位和支农支小的“初
心”，以社区零售银行为发展
方向，持续深化网点转型，不
断提升营业网点服务水平，紧
跟新农村建设步伐，加快推进
社区金融服务建设，先后荣获
省级文明单位、济宁市最受消
费者信赖品牌、济宁市小微企

业金融服务先进单位等荣誉
称号，目前已发展成为济宁市
辖区规模最大、实力最强、网
点分布最多、服务范围最广、
税收贡献最大的地方性金融
机构。

存款规模超千亿之际，
济宁市农商银行还正式推出
了创新型普惠金融产品———

“众易贷”。济宁市农商银行
“众易贷”产品分为经营类、
消费类、惠农类、闪电快贷类
四个系列共 8种微贷产品。

“推出‘众易贷’目的是解决
小微客户群体‘贷款难’问
题，切实满足小微企业客户
发展需求，这也是践行普惠
金融的一项重大举措。”省联
社济宁办事处党委书记、主
任陈运成说。

“众易贷”正式上线后，
济宁市农商银行便与曲阜师
范大学、中国移动济宁分公
司、金乡县鲁西南商贸物流
区管委会，在面向在校大学
生的梦想贷、面向大型国企

职工的消费贷、面向小微商
户的生意贷金融产品上达成
了合作意向，进行了“众易
贷”产品签约。

陈运成说，济宁市农商
银行将以存款超千亿和“众
易贷”产品上线为契机，继续
坚持“四个面向”市场定位，
大力开展普惠金融，持续加
大支农、支小、支散、支微力
度，为“三农”、社区、中小微
企业提供更加方便、快捷、优
质的金融服务。

梁山县拳铺镇
刘集村村民在农商
行资金扶持下，大
面 积 种 植 良 种 玉
米、小麦和辣椒，今
年玉米喜获丰收，
村里到处黄橙橙一
片，农民朋友喜上
心头。图为8日拳铺
镇刘集村农民晾晒
玉米、剥玉米一角。

本报通讯员
张素新 徐浩 摄

本报济宁10月12日讯
(通讯员 王帅 马春彬)

为积极响应供给侧结
构性改革要求，工行济宁
分行立足服务地方经济
发展，主动发挥融资主渠
道作用，持续加大对服务
供给侧改革要求实体经
济融资扶持力度，努力为
地方经济发展提供更大
支持。

该行紧抓当地转型
升级重点项目资金需求，
充分发挥综合服务优势，
大力支持高端装备制造
业、教育医疗、节能减排
等领域项目建设，优先满

足政府主导的交通水利、
功能区建设和棚户区改
造项目资金需求，促进全
市经济提质增效发展。在
加快贷款投放的同时，该
行根据企业资金需求特
征，不断拓宽融资渠道，
通过办理票据贴现、债务
融资工具等业务，为企业
客户提供更多的资金支
持。

此外，该行加大贷款
投放和考评激励力度，将
信贷增长作为支行班子
和成员重要评价内容，进
一步提升基层行服务经
济发展的能力和积极性。

济济宁宁市市农农商商银银行行存存款款率率先先破破千千亿亿
普惠金融产品“众易贷”同步上线

玉玉米米
丰丰收收

强强化化融融资资支支持持
服服务务经经济济发发展展

父母着急
关爱式相亲频繁

“女儿在外工作每年就回
来两趟，国庆一趟，过年一趟。
我在她这个年龄已经都已经
生孩子了，可她到现在连个男
朋友都没有，女孩子一个人在
外漂泊，做父母的还是希望她
早日组建自己的家庭，能有个
好归宿。”刘红的母亲蔺女士
说。

各位“剩男”“剩女”“每
逢佳节被催相亲”的现象非
常普遍，想着单身的子女父
母就会十分着急，发动周边
亲朋广撒网寻找合适的对
象，通过介绍相亲的方式解
决子女的终身大事是不错
的选择。

子女们的终身大事是
父母心中最大的结，他们认
为，为事业而打拼的年轻人
待工作稳定以后就应该步
入婚姻、组建家庭。多数年

轻人则显得并没有那么着
急，他们不想要去背负“婚
姻的包袱”，还想有更多的
时间去享受单身自在生活。

济宁红娘社的资深红
娘岳峰老师告诉记者，“相
亲，也许不那么浪漫，但相
亲的确是一个找到婚姻最
安全的方式。对家庭背景，
身高体貌，学历资历，甚至
家族有没有遗传病因都能
够了如指掌，最大程度上规
避了婚姻风险。对于婚姻来
说，这显然是最实惠的。”

子女不急
我的感情我做主

“工作大半年没有时间
回家，趁着十一假期想要回
来看看家人，谁想刚到家，时
间都被我妈安排的相亲占据
了，最夸张的时候我一天相
亲3场，就怕我嫁不出去。”刘
红说。

今年最大的一批90后已

经27岁了，多数人已经结婚
生子，而少数人仍在享受单
身生活。中国仍以传统的“买
房安家”婚恋观念为主，不少
年轻人因经济上有困难，使
得年轻人存在就算有对象也
不敢结婚的情况。同时，快节
奏的生活方式与较大的工作
压力，让不少年轻人像刘红
一样，社交圈狭隘没有时间
去重新认识新的朋友，慢慢

也就被“剩下”了。
刘红告诉记者，“我并不

排斥相亲，因为自己性格比
较内向，不擅长与人交流，反
而相亲这种直接的方式会更
能在短时间内让两个人相互
认识了解，自己是可以接受
的。”年底时，企业也通过举
行联谊会、相亲会等活动的
形式来留住已有人才，帮助
年轻人解决终身大事。

“剩男”“剩女”的数量
逐年增长，可是想要找寻对
的人的想法从来没有改变，
在相亲的道路上，虽然设立
了固定的条条框框，但想要
找到一份属于自己的感情
的想法一直没有改变。对家
人的责任感和相亲对象的
真实性，这两点在年轻人的

“相亲道路”上更加显得弥
足珍贵。

十一假期忙相亲，子女烦父母愁

假假期期被被相相亲亲，，““剩剩女女””也也喊喊累累
本报见习记者 潘宇

十一假期刚结束，每个人谈起假期都忙得不亦乐乎，探亲、
旅行、聚会、结婚，大家几乎所有的事情都要赶着这个小长假来
完成，不少人还有意犹未尽的感觉。假期开始的一场婚宴上亲
戚的一句“什么时候才能喝你女儿的喜酒啊？”让25岁的“北漂姑
娘”刘红开启了假期相亲生活，最夸张的时候竟然一天相亲3
场。

每逢佳节催相亲。
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