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本报记者 陈玮 范佳

从“能干成吗”
到纷纷要求加入

胡见珍创业的想法，是在
跳广场舞的时候萌生的。作为
青岛西海岸新区琅琊镇西杨家
洼村的村主任，她觉得应该带
领村子里的妇女，改变闲散的
生活。“我们村是个渔村，男人
们都去打鱼了，留下赋闲的妇
女，没事就打打麻将，喝喝茶，
围着锅台转悠，我觉得不能再
这样过下去。”胡见珍说，如果
把她们集合起来，依托村里的
优势，组成一个海产品创业联
盟，就可以把她们潜在的力量
发挥出来。”

胡见珍把这个想法讲给村
里的妇女时，不少人直摇头：

“能干成吗？”最后，有四个伙伴
愿意跟她一起创业。2015年5
月，她们成立了“五朵琅花”女
子创客联盟，在电子平台上开
了网店，做海产品的销售。

一开始，胡见珍就遇到了
困难。“店铺刚开始没有销路，
大家都不了解，以为我们发在
网 店 的 照 片 是 从 网 上 截 的
图。”刚开始几乎不赚钱。

一个偶然的机会，胡见珍
看到朋友圈有人发广告卖东
西，她就尝试在朋友圈发布海
产品的照片。“当时正好快到中
秋节了，很多人留言问产品和
价格，忙得我都来不及回复，那
一天我就卖了10万元的货。”

“原来犹豫的妇女看了我们的
事业做得这么好，都纷纷要求
加入。”

适应角色转换
家庭事业双丰收

女性创业常面临家庭和事
业间平衡的问题。青岛市妇女
就业创业指导中心、青岛爱心

大姐服务社总经理刘爱荣对此
深有体会。“尤其是我们公司的
育儿嫂，有的需要24小时在客
户家。有一次，一个育儿嫂的孩
子和客户的孩子同时发高烧，
她没办法，只能照顾客户的孩
子。”

胡见珍还记得自己刚刚成
立创客联盟时，不少村里的人
说，女人不顾家，干什么事业。
胡见珍觉得，在传统观念的制
约下，女性创业比男人困难得
多。有一次她为了给客户送货，
夜间开车两个多小时到青岛市

里，回来已经是凌晨了，老公和
孩子都睡过去了。

“但是庆幸家人还是很理
解我的，有时候中秋最忙的时
候，家人没有埋怨我，还帮我一
起接货发货，回复客户。”胡见
珍说，自己在忙事业的时候，也

注意兼顾家庭，比如每天下班
以后直接回家，陪儿子聊天写
作业。

而菏泽创业者任丽也时刻
提醒自己不要把工作中的情绪
带到家里，每天下班回家的那
段路程就是她最好的转化角色
时间。

创业精神感染
员工劲儿往一块使

“很多月嫂自己成立了公
司，给孩子买了车，买了房，再也
不是失业时刚到公司的那种状
态，现在整个人的精神状态都透
露着一种自信。”刘爱荣说。

如今，胡见珍的创客联盟
已经发展到了40多人，单是胡
见珍手机里的客户，就达到了
2000多人，每月的利润在10万
元左右。她说，团队里的妇女不
再把生活寄托在老公身上，而
是凭借着自己的努力，过上了
好日子。“当一个妇女不再围在
一起嚼舌头，而是展现出充满
活力的样子，这是事业带给女
性的变化。”

2014年，任丽从人人艳羡
的大型公司辞了职，回到菏泽
定陶，开始了创业。她成立了山
东尚谷农业发展有限公司，采
取“公司+基地+农户”的运营
方式，主打高端供应，种植健
康、无污染的蔬果粮食。

当初，带回新技术的任丽，
也经历了传统老百姓的质疑和
不理解。任丽一直保持微笑，她
更加努力去经营农庄，用实力
去说服老百姓。

有一件事，如今仍然让任
丽记忆犹新。2015年底，一场大
雪突袭，任丽凌晨三点便起床
往园区赶，等赶到时，员工们动
员了家属，正忙着为大棚人工
铲雪。雪过天晴，所有大棚完好
无损。动员家属铲雪的员工，
85%都是女性。那一刻，她感受
到了女性在事业中的力量。

创创业业灵灵感感来来了了
也也能能闯闯出出一一片片天天

妇代会代表谈女性创业，以柔克刚终获成功

本报记者 范佳

创业之初遇困境
每天都在赔偿

王乐将出生在普通农家，
从小对新鲜事物抱有极大的兴
趣。2006年，他在读大学时成功
开发了一个游戏软件辅助工
具，赚到了几十万元的第一桶
金。

毕业后工作并不顺利，他
先后尝试了软件、游戏开发、教
育等不同领域的工作，都没得
到想要的结果。直到2012年回
栖霞老家探亲，看到当地栖霞
苹果滞销，果农愁眉不展，这引
发了他的思考：守着“烟台苹
果”响当当的金字招牌，为何卖
不出去？深入考察之后，他发现
主要源于渠道不畅。

王乐将当机立断，他要通
过网络打开烟台苹果的销售渠
道。他注册了“王小二果园”的
淘宝网店，第一年就卖了1万箱
苹果，销售额达100万。生意并
非顺风顺水，王乐将说，刚起步
时，物流不发达，运输中困难重
重。苹果包装得再好，等到买家
手里，苹果就没了卖相。从几个
到几箱，只要碰伤的苹果，王乐
将每天都在赔偿。

在那段最艰难的日子里，
王乐将也感受着来自各方的温
暖。当地团市委给他不少支持，
帮他洽谈快递，改善包装，争取
资金。

年水果销售额
突破了4亿元

创业路上，王乐将付出了

很多同龄人难以想象的努力。
他每天凌晨五点便起床忙碌，
查看订单数据，安排采购、备
货、包装，下午还要打印订单、
快递单，贴单发货，赶回来后再
查看客户反馈的问题，忙完经
常到半夜。

如今，他的团队从五人发
展到了一百多人，他工作的重
心也从事事亲为转向了把控总
体。不过，“很拼”的状态一直没
变，忙到半夜两点，他还要静下
来看书学习。“互联网变化太快
了，一天一个样，坚持学习才能

不被淘汰。”王乐将笑着说。
功夫不负有心人，2013年

他联合当地果农成立了“东坡
果品合作社”，组织果农进行技
术培训，带动周边几百家村民
加入网络销售行业。店铺连续
多年被评为阿里top商家，销售

额从2013年的1000万元增长至
2016年的2 . 1亿元，苹果销售
量从150多万斤上升到近2500
万斤，大大提高了烟台苹果、大
樱桃的网络知名度和美誉度。

截至目前，王乐将店铺
2017年度水果销售额已经达到
4个多亿。

带乡亲们增收
帮年轻人创业

在“王小二果园”的带动
下，乡亲们的腰包也越来越鼓。
王乐将说，消费者喜欢晚熟的
多次霜降的苹果，因为口感会
特别好。但是当地果农起初不
愿等那么晚再采摘，他们担心
苹果外表不好看，卖不上价格。
王乐将便给果农们开出了高出
市场价10%、甚至20%的价格
收购，让果农吃了“定心丸”。

2015年10月，栖霞首届淘
宝“网货节”前夕，为了打响栖
霞苹果的品牌影响力，王乐将
与政府领导一起联系淘宝、对
接政府、与各个店铺进行沟通、
收集类目、筛选商家，经常通宵
加班工作。为了让更多的栖霞
苹果淘宝电商商家能上活动，
展现更多的栖霞苹果本地店
铺，他不惜将本应属于他的活
动展位机会让了出去。

王乐将愿意给更多有想法
的年轻人机会。不管是农家子
弟，还是刚出校门的大学生，只
要想法、创意、项目过硬，他都
愿意给予资金和人力扶持，把
一个个金点子培养孵化出成
果。曾有位研究生致力于品牌
策划的全域推广，王乐将便资
助他在上海创意园孵化了这个
项目。

让让全全世世界界尝尝尝尝山山东东味味道道
“王小二”，从淘宝店主到电商大户

在山东省妇女第十三次代表大会上，省妇联主席张惠所作的工作报告中指出，要在促进妇女就业
创业中建新功，进一步健全完善妇女创业就业服务体系，提升妇女就业创业质量和水平。创业者不易，
女性创业者更是要突破重重困难。记者采访了三位妇代会代表，她们以柔克刚克服压力，最终获得成
功，彰显了新时代的巾帼风范。

葛青春之歌·团代表风采录

在烟台栖霞有个电商达人“王小二”，带着当地果农闯出了水果销售的新局面，他便是30岁的省第
十四次团代会代表王乐将。他把一个只有五人的水果淘宝店发展成了年销售额过4亿元的电商大户。
仅去年一年，便卖出了2500万斤烟台苹果，他希望能让全世界尝到山东的味道。

王乐将在查看水果质量。受访者供图

胡见珍成立的“女子创客联盟”成员正在装货。受访者供图
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