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由齐鲁晚报举办的“看工厂选家
居”创办于2013年，在济南创造了“工
厂——— 消费者”的全新消费模式。其中，
赖氏工厂尤其受到追捧，不时有读者打
电话询问近期有没有参观赖氏的活动。
应广大读者要求，4月21日，看工厂活动
再次启动——— 走进济阳赖氏工厂。有购
买实木家具需求的读者,请提前认购通
行证，一起赴厂参观选购。

家具是否表里如一
看了工厂才知道

实木类家具与实木家具，看似一字
之差。可里面大有乾坤。就在今年的消
费者权益保护日，一位读者向记者反
映,自己去年在某展会上花了两万元购
买了一套“实木家具”。商家口头承诺是
纯实木家具。但是才使用了一个冬天就
多处开裂,而且家具上表面还翘起了一
层木皮。根据这位消费者的描述,可以
确定其购买的是实木贴面家具,并非真
正的实木家具。其实，这种商家故意欺
瞒消费者的情况在展会上尤为常见。这
些“游商”没有固定的销售地址，产品更
是按其要求定制的“绣花枕头”，消费者
买回去用上一段时间后，发现问题也维
权无门了，只能吃个哑巴亏。

而通过“看工厂选家居”活动，消费
者可以走进优秀的家具工厂，看家具的
用料,看生产的工艺和制作的流程，从
而更直观地感知到家具的真材实料。

看工厂选家居
将费用转化为优惠

看工厂选家居，除能让广大消费者
了解到优质产品的生产流程外，更因价
格实惠而深受欢迎。众所周知，在工厂
能拿到出厂价。赖氏家具现在已经形成

了独有的一套流通方法。那就是每年邀
请消费者亲赴工厂选购家具。短、平、快
地完成销售。让工厂直接与消费者面对
面,省掉了中间的一系列附加费用,能
够在很大程度上降低家具的流通成本,
从而可以给消费者更多的让利空间。

据赖氏家具的相关负责人介绍，去
年赖氏在富雅家居完成了堪称行业之
最的、单体店面面积达3000平米的实木
家具“博览馆”。馆内涵盖各类主流的实
木家具和全屋制定制产品。其中,赖氏

“胡桃大师”，“乌金名作”，”北极光”，
“北美壹号”，“长岛森林”等五个产品系
列，都分别有更加详尽的展示。建议喜
欢纯实木家具的读者提前到各大家居
卖场赖氏门店预先选定产品与型号，以
方便看工厂时直接下单。

绿色品质厂购会
优惠礼品砸金蛋，喜上加喜

4月21日，到工厂参加“绿色品质行
厂购会”，旨在让利消费者，进一步提升
赖氏品牌的影响力，让赖氏实木家具走
进更多消费者家庭。有意参与活动的消
费者可预存200元，获得厂购通行证一
本，并获赠价值680元高级乳胶枕一个
(店面领取)；厂购活动现场可再次领取
价值680元高弹乳胶枕一个。活动当天，
消费者在享受当天活动优惠基础上，每
交款满10000元，即可砸金蛋一次(依次
类推，上不封顶)。iPhone8手机、现金大
奖、名牌电视机、空气净化器……奖品
多多，拿到手软！

虽然优惠多多,礼品多多，但也要
提醒消费者，只有适合的才是对的。所
以，最好预量下家里的尺寸,千万别因
为喜欢活动价格，喜欢赖氏的款式，而
买了不适合的家具，反而不美。
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本报记者 朱俊义

本报模块装修平台自从五
年前开始运作以来，解决了许
多业主装修的小难题。之所以
说“小”是因为许多小问题大
型装修公司不愿意干，挣不着
钱，但又是业主急需解决的问
题。本报模块装修平台切实从
业主的角度出发，事无巨细都
会尽可能来帮助解决。

人间四月天，春暖花开，
气候宜人，现在正是装修的好
时节。可是在实施装修之前，
你有没有做好以下准备呢？

确定适宜的装修风格

家居风格一般都是根据业
主自己的喜好而定的,家庭成员
之间要好好讨论,定下一个具化
的基本方案,例如地面装修的材
料、颜色等等。

在与设计师沟通时,就应确
定好,哪些家具现场制作,哪些家
具购置成品。需要提醒的是,橱
柜、衣柜等定制类家居产品的
生产、运输周期长达一个月,如
果不提前定制,工期将会延期。
所以在开工之前,业主可提前订
购好建材,保证进度。

保证基础设施完好

在开工前 ,有些新房的管
道、水电等基础设施无法正常
使用,家装公司无法进场,这些工

作要提前联系物业处理,在开工
之前落实完毕。

做好验房工作，免除后患

上周，于先生向本报模块
装修平台求助，称他在济南一
套120平的小产权房正在交付，
求助于验房师帮助验房，本报
模块装修平台工作人员迅速与
资深验房师来到读者家中。

在现场。验房师发现了几
处明显瑕疵：房屋由于采用地
暖方式供暖，地面采暖管道铺
装完成后，水泥砂浆有明显的
空鼓开裂现象。客厅阳台护栏
边有毛刺，很容易划伤手指。
在于先生的小产权房里，虽然

开发商已经在卫生间和厨房地
面放了水，测试是否漏水，但
是存水量明显不足，没有到达
规定的深度。卫生间和厨房的
瓷砖有明显色差。验房师表
示，房屋的交接过程是一个严
肃的事情，意味着各种房屋权
属和风险转移，无论正规的商
品房还是小产权房，专业性的
验房同等重要。

验房师针对于先生的房屋
提出了适当建议，于先生也对
本报模块装修平台表示感谢。

对于家庭装修需要咨询、
有装修需求及新房验收需求的
业主可拨打0531-85196153进行
咨询或预约，或拨打24小时咨
询电话：13954116564。

近日，中国知名厨卫
品牌百得厨卫，召开了主
题为“凌越巅峰，世界百
得”的品牌发布会。会上，
百得正式向全球发布其品
牌战略升级计划，并强势发
布百得系列新品——— 新一
代隐形智能烟机幻影T768
以及新一代高热效燃气灶
劲焱Q988两款新品。百得品
牌形象代言人范冰冰盛装
出席，为百得品牌升级和
新品上市助阵。

这是百得首次把“全
球专业厨卫”这一品牌定
位提升至战略高度，正式
吹响了百得品牌战略迭代
升级的号角，预示着百得
将全力开辟一条通向更广
阔厨卫市场的道路。

在现场，百得品牌形
象代言人范冰冰一袭盛装
出场，亲自上台参与互动体

验，为新产品性能和设计点
赞，并接受百得品牌授予的

“百得首席生活官”称号。范
冰冰表示非常认同百得的
新品牌定位，对百得未来的
发展前景看好。

“百得不仅是在布局当
下，更是在布局未来。” 百
得厨卫总经理潘垣枝表示，
百得率先通过品牌迭代升
级谋划未来，势必会进一步
增强行业及消费者对百得
品牌的关注度，同时对于百
得未来品牌发展之路，更有
举足轻重的意义。此次品牌
战略升级计划，必将进一步
扩大百得潜在消费市场，带
动中国厨电品牌走出国门，
为民族科技企业构筑更强
信心和崛起势能。可以预
见，未来百得品牌必将拥
有更为广阔的发展前景和
更大的市场份额。

大大平平台台解解决决家家居居生生活活小小问问题题
世世界界厨厨卫卫专专家家————百百得得
新新发发布布品品牌牌战战略略计计划划

齐鲁晚报“看工厂选家居”，2018再出发

为为什什么么都都爱爱去去赖赖氏氏工工厂厂买买家家具具??


	B15-PDF 版面

