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本报记者 时培磊
实习生 顾训辉 夏铭睿

投资14万
年底承诺返42万

据莱芜的投资者卞先生介
绍，2017年7月份，他通过枣庄
的一位朋友听说济南有一家公
司正在认购虚拟货币，市场前
景很好，回报很高，“建议我去
考察了解一下”。

抱着捞一把的心理，卞先
生从莱芜赶到济南经十东路的
这家名为珠海数康区块链信息
技术的公司。据卞先生回忆，这
家位于某写字楼四层的公司每
天都会组织咨询会，有很多像
他一样想投资的人来询问。“像
我那一期就有100多人。”

根据工作人员介绍，珠海

数康认购的是叫做中银兑的虚
拟货币，以区块链技术为基础，
每个币五毛钱。“基于区块链技
术，未来会升值，还能线上线下
流通，可以买房、买车。”

按照公司的承诺，当时如
果投资，可以在一年内至少返
还3倍的本金。公司在工作日每
天都会返还1%的本金，合起来
每周返还5%的本金。“看到回
报很高，想捞一笔，并且很多人
当场就交钱投资了，我也就相
信了。”

卞先生当场就拿出7万元
钱购买了中银兑，“当时就开了
一张收据，也没有合同。”没几
天，他又凑钱追加了7万元。按
照公司承诺，年底会至少返还
42万元。交完钱，工作人员现场
赠送了几十件内衣、保暖秋裤
等，每一件标价都在千元左右。
卞先生踏上归途，满怀憧憬。

公司大盘
没开几天就关了

卞先生称，最初公司按1%
的回报返还，大约有20多天的
时间，卞先生收到3万多元的回
本。这一切看起来都很美好。

其间公司透露一个消息，
2017年8月份，公司发的中银兑
要上国数网、火币网等大盘交
易，每个币的认购价格由5毛钱
涨到8毛钱。“公司跟我们说，这
一次发的币都是限时、限量的，
年底的时候每个币可能涨到30
多块钱，利润要翻30倍。”尝到
甜头后，卞先生把3万多元的回
本凑到5万元，全部都投资进
去。前后共计投入16万元。

2017年8月，中银兑上了大
盘交易。“每天登录账户看着价
格都是往上走的。”投资了20多

万元的江女士称，这种好景持
续了大约一周的时间。2017年9
月份之后，他们登录大盘发现，
上面已经没有了任何交易信
息，包括中银兑。公司当时回复
说本金在2018年4月份前还清。

不过，卞先生称，他始终没
有收到一分钱的回款。情况稍
好一点的，像亓先生，他就在第
一个月收到了5%的本金。

卞先生称，这次投资几乎
让他倾家荡产。他原来是养猪
的，开了一个猪场，这两年，他
先后投资“红币”15万元，结果
全部打了水漂，了解到“中银
兑”以后，他想借此翻盘，卖了
家里的猪场投资16万元，如今
换来的只有一箱秋衣秋裤。

“现在整个家都没法过了，
老婆孩子天天闹，没想到人老
了什么也没留下。”16日下午，
他报完警匆匆踏上归程。

本报记者 曹竹青

4月14日，江小白CMO叶
明、美至简集团总裁甄妙、何仙
姑 夫& 贝 壳 视 频 合 伙 人 兼
CMO邢川等“爆款”大咖齐聚
济南，分享精彩营销案例。

白酒品牌“江小白”如何在

已经饱和的白酒市场打下一片
天下？“小白哥”叶明用“小定
位”“小缺口”“小场景”讲述传
统企业如何与年轻人做朋友，
掌握新生代的新趋势、塑造新
形象、打开企业发展的新通路。

“苏宁818”“不懂为什么”
“毛巾哥”“共享女友”等营销事

件的主导者，美至简集团总裁
甄妙有着自己的野路子。甄妙
表示，企业在发展过程中要学
会利用去中心化的传播组合，
形成独立而稳定的用户关系，
构建自身的种子用户池才是长
久的营销之道。

时下，短视频当道，如何用

人格化的短视频实现商业价
值？何仙姑夫&贝壳视频合伙
人兼CMO邢川认为，品牌唯有
以人格化塑造年轻的形象，方
能迎合消费者对品牌个性化的
需求，助推企业走向行业前列。

国信品牌评价科学研究院
杨曦沦和云像数字总裁沈阳也

进行了精彩的分享。
以上分享来自由壹市场俱

乐部、市场部共同发起的“大势
所趋”2018市场营销（山东）领
袖峰会暨“品牌力量”年度颁奖
盛典，旨在助力山东企业走出
市场营销困惑，吸纳优秀经验，
整合全国优质市场营销资源。

山山东东企企业业营营销销创创新新突突破破点点在在哪哪？？大大咖咖来来支支招招

1166万万投投““区区块块链链””，，只只剩剩一一箱箱秋秋裤裤
济南一区块链代币公司疑似跑路，曾承诺日返还本金1%

投资一
万，年底返还三
万元，2017年7月，
位于济南经十东路
的一家区块链技术公
司 开 始 发 行 虚 拟 货
币。面对高额的回报，
不少投资者甚至变卖
了家里的资产来投
资。然而，美好的憧憬
换来的却是竹篮打
水一场空，这家区
块链公司已是
人去楼空。
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