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4月26日，记者在济南几家
4S店采访时了解到，虽然4S店
已经意识到零首付所承担的风
险，但仍有不少销售商都张贴
着“零首付”购车的标语。

在一家4S店，销售人员告
诉记者，今年4月份店里刚刚实
行零首付购车，全店汽车都可
以。

以一部价值10万元的车为
例，加上车险5000元以及购置
税1万元，总费用是115000元。

“零首付购车有两个方案，一个
是零首付26期（一期即为一个
月），一个是零首付39期，不同
方案对应的利率不同。”销售人
员说，如果选择26期，根据购车
贴息政策，利率为14 . 67%，总费
用115000乘以利率14 . 67%，得出
26期贷款的总利息16870元。由
于有贴息，除去金融公司、4S店
等承担的费用，顾客实际承担
总贷款利息9276 . 6元。

除了利息，记者获悉，如果
要提走这辆车，还要交办理零
首付的手续费约6000元，保证
金两个月的月供9600元左右，
再加上公证抵押费、挂牌费等
杂费，共计16600元左右。

另一家4S店里，则采用抵
押贷款的形式进行零首付购
车。据其销售人员介绍，该形式
需用该车辆做抵押。“会在车里
安装GPS定位系统，随时定位
用户的位置。如果客户未能按
时交款，便会查询顾客位置信
息，进行贷款催款。”

本报记者 崔岩 马云云
实习生 温珊 马卓仪

本报济南4月27日讯（记者
张玉岩） 27日，省国资委、

财政厅在济南联合召开全省剥
离国有企业办社会职能和解决
历史遗留问题工作推进会。记
者从会上了解到，到2018年年
底基本完成分离移交。

截至今年3月底，全省“三供
一业”（供水、供电、供热和物业

管理）已完成分离移交或签署分
离移交协议的累计达388 . 2万
户，占任务总量的96 . 9%，其中
已完成或签订正式协议的达248
万户，占任务总量的61.9%。

不过依然还存在不少困难
和问题。山东省国资委副主任
樊军提到，“三供一业”分离移
交进展不平衡，截至3月底，仍

有6个市和4户企业正式协议签
订率低于60%，个别市和企业
甚至低于30%，工作进度严重
滞后。有的进度较快的企业和
地方，满足于签订正式协议，推
动职能和资产划转等实质性移
交力度不大。另外，剥离市政、
社区等其他办社会职能总体进
展较慢。有的地方出台的“三供

一业”维修改造标准过高，企业
难以负担；独立工矿区市政、社
区分离移交、退休人员社会化
管理、厂办大集体改革面临费
用承担、人员安置等难题。

“要确保是实质性移交。”
樊军说，到2018年年底基本完
成分离移交，标准是完成管理
服务职能移交和资产划转，并

按照进度要求进行维修改造。
有个别情况的，也要做到2019
年起国有企业不再以任何方式
为“三供一业”承担相关费用。

省财政计划分两年安排
5 . 34亿元，用于省属企业“三
供一业”分离移交补助。截至目
前，已拨付山钢、鲁信等6户省
属企业2 . 54亿元。

本报记者 崔岩 马云云
实习生 温珊 马卓仪

遭遇合同陷阱
没拿到车却被催还款

2016年，家住莱芜的徐
某、周某、汪某三人想一起创
业，苦于没钱时，温某出现了。
温某是三人的朋友，正从事贷
款中介业务，她极力向三人推
荐了一个可以快速来钱的好
办法———“零首付购车”贷款。

温某介绍了“业务流程”：
首先，由温某所在的贷款中介
给三人分别垫付汽车首付款，
贷款中介给他们还车贷；第二
步，贷款中介把新车开走，将
车辆二次抵押办理商业贷款；
最后，三人拿到抵押款。温某
还说，车辆抵押的商业贷款不
上征信系统，可以不用还款，
这相当于贷款的钱是白拿的。

出于对朋友的信任，三人
跟随温某从莱芜来到济南，找
到温某同事冯某，并分别购买
了一辆价值约13万元的某品
牌轿车。在与4S店合作的汽车
金融公司处，冯某分别以徐某
三人的名义为其办理了分期
付款，并分别给他们垫付了3
万多元的首付款，同时分别办
理了8万多元的分期。

没花一分钱，车就提了出
来，这让徐某等三人对贷款中
介深信不疑。冯某表示，会把新
车再次抵押融资，大约可以贷
出15万元，并让徐某等人签订

了许多贷款合同。之后称贷款
很快就会下来，让徐某等人回
家等着就行，扣除各种费用，徐
某等人分别可到手七八万元。

提出新车后，冯某给车挂
牌开走，“徐某等人都没有碰
过车。”历城区检察院侦查监
督科检察官助理鲍彦苓说。

翘首企盼，徐某等人在家
等来的，不是银行的贷款，而是
车贷公司的催款电话。这时再
联系冯某、温某等人，却发现已
经联系不上了，意识到受骗，徐
某等人到公安机关报了案。

日前，犯罪嫌疑人冯某、

温某等人因涉嫌诈骗罪被历
城区检察院依法批准逮捕。案
件正在进一步办理中。

法律规定购车首付
不得低于总价两成

鲍彦苓表示，国内也有不
少“零首付购车”被骗案例，套
路基本是：犯罪分子以“零首
付购车”引诱急需融资的客
户，骗他们用车辆抵押贷款，
再将抵押车辆交给同伙处理。
等车主发现被骗，不但车难以
找回，还因骗局背上贷款。

“其实，徐某等人三辆崭
新的车根本没有去银行做抵
押，而是被冯某等人倒手卖
了。”鲍彦苓说，在4S店与汽车
金融公司贷款时，用的是徐某
等人自己的名义，在逾期未还
款的情况下，汽车金融公司自
然要找上门来。

从事小额贷款的中介陈
强（化名）表示，根据《汽车贷
款管理办法》的规定，贷款人
发放自用车贷款的金额不得
超过借款人所购汽车价格的
80%，即首付不得低于20%，市
场上一般为30%。所谓“零首
付”，就是他人或机构替购车
人支付30%的首付款，从而实
现顺利从银行或汽车金融公
司获批车贷的行为。

陈强介绍，客户提车后，
汽车一般会被拿去办理抵押
手续。这时，公司很可能连人
带车都跑了，再将车抵押拿贷
款跑路。这样，客户不仅拿不
到车，还得背上高额贷款。

“从案例可以看到，许多人
合同意识不强，涉及贷款业务
不要轻信中介机构的介绍，要
了解相关公司是否有相关资
质，并思考整件事情是否合
理。”鲍彦苓说，不管是购买车
辆等财产，还是办理金融贷款，
在与对方签订合同时，一定要
当场把合同内容填写清楚、完
整，特别是财物的种类、价格、
贷款数目、贷款公司、还款时间
等关键信息一定要填写完整、
核实准确后才能签订，切勿因
嫌麻烦而随意签订空白合同。

零零首首付付购购车车
陷陷阱阱还还是是馅馅饼饼
不花钱就提车，背后套路深

零零首首付付成成
商商家家促促销销亮亮点点

全全省省国国企企办办社社会会职职能能年年底底前前完完成成剥剥离离

不花一分钱，就能将心仪
的汽车开回家？近日，历城检察院
审理了一起“零首付购车”骗局，记

者就此调查发现，不少销售商为消费
者提供多种方式来实现他们所谓“零
首付”，但其中的套路其实很深，还可
能让你陷入信用危机。

葛落地调查
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