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用用越越野野矩矩阵阵深深耕耕山山东东市市场场
——— 专访东风日产华东三区营销中心总监王发银

本报记者 张子森

得山东者得天下

受大环境影响，中国车市
在2017年依旧延续了微增长
态势。但东风日产异军突起，
在2017年终端零售112 . 1万
台，同比增长11%，大幅度跑赢
大盘。在山东市场，东风日产
实现销售73035台，逆势增长
了0 . 4%，在主流合资品牌中，
排名上升至第4名，市场占有
率同比增加0 . 7个百分点。

王总介绍，2017年东风
日产轩逸、SUV家族和天籁
继 续 保 持 了 高 速 增 长 的 势
头：轩逸实现交车42 . 23万
台，同比增长16%，稳居日系
NO1宝座。SUV家族实现交
车 3 9 . 5 3万 台 ， 同 比 增 长
17%；奇骏和逍客稳中有升，

下半年刚上市的劲客从上市
的第4个月开始已经稳居万台
俱乐部。天籁实现交车11 . 48
万台，同比增长26%。值得一
提的是，在2017年12月，轩
逸销量突破5万台，成为国内
轿车区隔的NO.1。

2018年第一季度，东风
日产在山东的销售继续保持
上升幅度，实现交车14844
台，同比增长26 . 2%，实现了
2018年的开门红。刚刚过去
的齐鲁春季车展，东风日产
全新展台设计惊艳亮相，携
手全新硬派越野途达，给消
费者带来了全新的体验。而
四天时间里845台的订单销售
数据，也让东风日产继续保
持在第一阵营。

“齐鲁车展的品牌影响

力在山东是独树一帜的，这
与东风日产的企业理念和文
化有相似之处。”王发银表
示，借助齐鲁车展和地市、
小型车展对产品做推广，有
助于东风日产进一步扩大市
场占有率。

在SUV热潮方兴未艾的
背景下，消费者对硬派越野
的需求越来越多。而汽车消
费从代步往文化方向的转变
中，一直把脉年轻人诉求和
汽车消费风头的东风日产，
在13日的齐鲁车展现场，前
一天隆重全球首发硬派越野
途 达 也 宣 布 在 山 东 正 式 上
市。

日产途达共推出6款车
型，售价16 . 98-24 . 58万元。
途达采用专业越野的非承载

式 车 身 、 专 业 越 野 悬 挂 系
统，搭配同级领先的机械牙
嵌式后差速锁、B-LSD电子
制动差速锁，拥有全地形征
服能力。

SUV矩阵
将成日产破冰利器

从途乐到劲客，途达作为
城市SUV和硬派越野的交界
处，为什么会第一时间得到
关注，王发银也有自己的见
解：现阶段SUV市场还是风
头，而非承载式车身的总量
虽然没有城市SUV增长大，
但消费者对非承载式车身硬
派越野的诉求已经很明显，
会成为未来中国车市新的增
长点。东风日产推出途达，

其实就是抢先布局。王发银
表示：“在汽车产业由大到
强的转折期，对于站在900万
用 户 新 起 点 的 东 风 日 产 来
说，他们选择了以更年轻的
心 态 和 充 满 激 情 的 精 神 风
貌，让自己强大起来，迎接
挑战。”

在冲击百万之后，今年
东风日产继续深化品牌、产
品、营销等各层面的体系竞
争 力 。 随 着 Y O U N G
NISSAN战略的深入推进，营
销体系的持续优化及对电商
之路的探索与快速行动，正
向着年度目标稳步前行。

取得这些成绩和我们的
市场营销活动也是密不可分
的，为迎合年轻消费者的需
求，东风日产与经销商携手，
在山东区域打造更多激情、有
趣的营销活动：组织了山东省
竞技电子城市邀请赛；结合热
门大型选秀IP，开启了“蓝鸟
之星 我想和你唱”歌唱比
赛，与大家共享音乐盛宴。

除此之外，“SUV家族全
境挑战赛”与全国近千名越
野车主勇闯无人区阿拉善；
“劲客驾控体验营”更是以
精彩的极限驾驶表演与刺激
的巅峰挑战，为大家带来魅
力四射的激情体验；“寻找
最美海岸线”，省级大型自
驾游集结了近百名车主在威
海鸡鸣岛共度珍藏了一份美
好的回忆。

王发银表示，借助于日
产智行科技的优势，2018年
开始东风日产从“年青化”
向“智能化”全面进化，并
积极塑造“智能汽车生活引
领者”的标杆形象。

101途达上市进一步丰富了东风日产的越野矩阵。

品牌齐聚
百款车型轻松购

此次购车节聚集了众多
主流汽车品牌，给您带来一
次全新的购车盛宴。奥迪、
林肯、英菲尼迪、上汽大
众、长安福特、北京现代、
广汽传祺、长城汽车、一汽
丰田、斯柯达、北汽新能源
等几十个汽车品牌将在这个
竞技场上一拼高下。各大品
牌争相给出抄底巨惠。无论
您 是 豪 车 粉 、 S U V爱 好
者、轿车拥趸者、MPV需
求者,还是新能源汽车的尝
鲜者,在此次五月城市购车
节上,都能找到属于自己的
那款车。

“厂家给予政策支持，
我 们 才 能 借 着 车 展 冲 销
量。”齐鲁汽贸4S店市场
经理直言,“我们经销商实
力有限，厂家在车展期间的
优惠力度肯定大于平时，借
着车展的东风我们肯定拿出

最大的优惠卖车抢市场。”
购车节上“量身定制”的优
惠更是消费者平时东奔西走
也不会拿到的。

到场有礼
万元豪礼疯狂送

为了回馈广大消费者对
齐鲁车展的支持,本次城市
购车节在击穿底价的同时,
主办方更是推出豪华大礼现
场派送!车展期间每天到场
的前500名顾客均可免费领
取收纳箱一个。不限车型、
不限价位,现场订车即享价

值万元大礼包,每车有份、
即定即有。购车抽奖活动也
会在展会现场持续进行,液
晶电视、折叠自行车、车载
冰箱、行车记录仪等礼品让
你拿到手软。

本届五月城市购车节不
仅品牌多、车型全、冰点
价、礼品多，同时，身材曼
妙的靓模自然是车展的标
配。车模走秀、网红直播、
舞蹈表演、互动游戏……不
管你是想圆购车梦的买车一
族，还是专注香车美女的摄
影发烧友，亦或只是想看看
演出、参与互动领礼品的普

通看客,这场香车美女的饕
餮盛宴都会让你不虚此行!

活动一：签到礼

每天前500名车友，凭邀
请函签到，就可以领取一份
精美的签到礼品收纳箱一
份。

活动二：集赞礼

活动前微信转发“5月
城市购车节”相关信息到朋
友圈，并集赞38个以上，凭
截图到现场领取相应礼品。

活动三：订车礼

现场购车即可获赠价值
万元大礼包一份。

活动四：抽奖礼

现场购车还可参与抽
奖，液晶电视、车载冰箱、
拉杆箱、行车记录仪、车载
应急包，礼品丰厚等您领
取。

活动五：互动礼

车展期间，还有主持人
与车友朋友进行现场互动，
参与互动就有机会获得主持
人送出的精美礼品。

五五月月城城市市购购车车节节周周末末启启幕幕
时间：5月12日-13日 地点：济南高新国际会展中心

刚刚过去的齐鲁春季
车展，东风日产取得了845
台的订单成绩，继续保持
第一阵营地位。本次车展
上，东风日产全新硬派越
野车途达的上市备受瞩
目，并与途乐、楼兰、奇骏、
逍客、劲客等SUV车型形
成了越野矩阵，力争在山
东市场抢得头阵。近日，东
风日产华东三区营销中心
总监王发银接受了本报记
者专访，就新车途达的市
场前景、东风日产2018年
在山东市场的布局等相关
内容做了解答。

5月6日，全新绅宝D50试驾
会在齐鲁汽车生活广场拉开帷
幕。全新绅宝D50以其时尚的设
计理念俘获现场媒体和试驾体验
者的眼球。

内饰方面，全新绅宝D50的
表现依然更突出，精致、时尚的内
饰风格非常大气，中控表面采用
了布纹材质，触感和视觉更加美
观，航空铝出风口、9英寸悬浮式
中控屏和游艇档把科技感十足。
本次对比试驾会设置了直线加
速、紧急制动、S弯路等项目，全新
绅宝D50搭载的是1 . 5L自然吸气
发动机，116Ps的马力十分够用，
配合CVT变速箱柔顺的输出，整
个加速过程显得行云流水。除了
操控性外，智能配置丰富是全新
绅宝D50的另一大特点，它不仅
拥有紧急制动双闪、弯道辅助照
明、360°随动3D全景影像、MOD
低速动态物体识别、BSD盲区监
测系统和LDW车道偏离警示系
统等智能辅助驾驶配置，确保行
车安全；还配备了科大讯飞深度
定制的车载智能语音交互系统，
能提供内容丰富、功能强大的在
线服务，让出行生活更人性、更智
能。 (张永森)

全全新新绅绅宝宝DD5500
试试驾驾会会济济南南上上演演

5月12日—13日,“五月城市购车节”即将在济南高新国际会展中心开启。首届城市购车节由齐鲁晚报
主办，几十个主流汽车品牌携旗下数百款车型亮相，多款新车冰点价销售，更有万元豪礼任性派送。

本报记者 张雪
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