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钢厂限产能
部分钢材提货需加价

近期钢价大涨，那些经销
钢材的“钢老板”是不是发了大
财？近日，齐鲁晚报记者来到泰
安市岱岳区满庄镇的泰山钢材
大市场，这里因种类全、型号
多，被业内称之为江北面积最
大的钢材交易中心。

与前两年相比，这里最明
显的区别是堆放的钢材明显增
多了。一些规模较大的公司，院
子里的角钢、H型钢、槽钢等各
种钢材摆得整整齐齐，有些型
号的钢材码得足有两人多高。
有些相对较小的公司，钢材也
是堆放得满满当当，中间只留
下一辆货车的通道。

一家名叫信桥经贸的公司
大院外，前来装货的大货车排
起长队，院内所有龙门吊开足
马力。一辆河北牌照的货车正
装货，司机说天不亮就来了：

“小钢厂都关了，很多大型钢企
也限产能，所以市面上有些类
型的钢材就几个大经销商有
货，排队也得来，因为别处买不
着。现在是工地开工用料的高
峰，人家客户那边急着要，老板
也急，一会儿一个电话。”

他所说的老板是从事钢材
贸易的经销商，业内人多戏称

“钢老板”。在泰山钢材大市场
创业的曹刚是一位“80后”“钢
老板”，这几天他正为货源的问
题发愁。有大客户想要一批锰
板现货，泰安的价格是4580元/
吨，但是这种钢材由于钢企限
产能，目前市面上十分紧俏，一
些囤货的大户要求每吨要加价

200元才能提到货。“从出厂就
开始加价，钢厂每吨要加100
元，价格大涨客户采购量就下
滑。要是找不到便宜的货源，可
能这个客户就守不住了。”

钢材涨价
经销商资金压力大

自从做了钢贸行业，曹刚
就开始关注任何有可能影响钢
材价格的消息，环保限产、建筑
工地开工率等都成了触动他神
经的关键词。今年“五一”假期

之后，市场需求持续增长，钢材
的期货和现货市场价格继续水
涨船高。

钢材大市场上有几个大公
司，长年备货在两三万吨，如果
单纯从涨价这块算笔账，钢材
每涨100元，他们就能赚两三百
万。然而实际情况是，做现货不
像期货，涨价好卖，跌价很难
卖，大多数钢贸商不敢冒进。

今年4月，西南钢铁指数发
布的一份行业调查中提到：“前
两年虽然行情好，但是赚大钱
的不多。涨价因为手里没货，跌

价说明手里货多，现在的信息
太透明。涨一千赚400元，跌一
千可能亏900元。2017年前钢企
利润那么高，可亏损的经销商
却大有人在。”

曹刚开创的公司属于众多
小钢贸商之一，由于多数时候
只能拿到钢厂剩余的小单，他
将生意形容为“夹缝中求生
存”。他说：“从2016年下半年
开始，钢材价格拉涨。价格反弹
太快了，螺纹钢最低的时候降
到了每吨还不到2000元，现在
是四千多一吨。都觉得钢材涨

价了我们就挣大钱了，其实越
涨越怕，都是随进随卖不囤货，
就怕万一哪天‘啪嗒’掉价了，
货压在手里，资金链就断了。”

“2015年钢材价格低迷，一
斤螺纹钢平均价格才1元多，但
那时候经销商的利润也比现在
高。最关键的是，钢价上涨，我
们的资金压力就会大增，原来
拿一万吨货，我们要先向钢厂
或大经销商垫付2000万，现在
则要垫付4000万。”曹刚说。

钢材涨价主要是钢厂盈利，
4月底螺纹钢平均含税成本为
3268元/吨，月环比增加41元/
吨，增幅1 . 3%，盈利608元/吨。
而许多并不囤货的钢贸商，靠
从钢厂或大经销商那里倒手现
货，每吨利润只有50元左右。

以信息为生
靠个性化加工盈利

在采访一家钢材贸易公司
时，记者发现有几辆大货车都
是挂的同一个省的牌照，出于
好奇，上前询问司机这批货是
发往哪里的？没想到这句话竟
然犯了行业大忌，钢贸公司的
出货员吼道：“你问这些干什
么？是不是我还得拿发货单让
你看个明白？都告诉你了，抢我
们客户怎么办？”

后来，在采访曹刚时提起
此事，他笑着说：“钢材贸易本
质上是买家和卖家信息不对称
而衍生的行业。所以信息特别
值钱，你问的这个问题戳到了
人家公司的命门。”

在钢材大市场的入口处，
有一个巨型广告牌，上面写着

“找钢材就上某某网”。从前些
年开始，各种B2B电商平台如
雨后春笋般上线，光钢材行业，
最高的时候就有约300家。这
些平台大多是通过买家和卖家
发布的信息，免费撮合生意。刚
开始出现时，不少“钢老板”也
是忧心忡忡，怕被抢走了生意。
不过几年下来，大家发现目前
的冲击并不是很大。

曹刚解释说：“钢材的种
类、型号特别多，这个行业很复
杂，并不是简单地从网上下个
订单，坐在家门口等着收货就
行的。比如我的客户想要一批
中厚板，会提出尺寸、形状等要
求，我除了按需加工，后续服务
还有很多。只能说互联网平台
为这个行业提供了一些便捷帮
助，但绝对无法颠覆。”

他指着窗外的几个加工企
业说，前些年他们还都是以卖
初级钢材为主，现在都上了切
割设备，根据客户需求进行个
性化加工了。他们公司也打算
向这方面转型，除了常备库存，
顾客要货时才会进货定制。

本报济南5月20日讯（记者
王建伟） 每个人的心中，都

有一条伴随我们成长的家乡
河。2018年，齐鲁晚报继续携手
阿里巴巴天天正能量，在山东
开展江河卫士——— 最美家乡河

活动，齐鲁晚报将结合山东17
市河流分布情况，开展形式多
样、内容丰富的活动，呼吁社会
共同行动起来，让家乡的河更
清更美。

本次江河卫士活动以“最
美家乡河”为主题，通过“因水
而美、为水而行、护水而兴”三
个主题活动，让大家去发现家
乡河的美，感受家乡河的美，
从而提高河流保护的意识，通
过实际行动，共同守护家乡河

的美，让家乡青山长驻、碧水
长流。

在“因水而美”主题活动
中，将进行最美家乡河“民间河
长”的评选。活动将在全省选出
具有代表性的河流，面向社会
为这些河流征集“民间河长”。
与此同时，活动还将举办“最美
家乡河无人机摄影大赛”，通过
邀请摄影爱好者近距离拍水、
观水，从另一个角度，让大家感
受到家乡河的美丽。另外，活动

还将组织专家学者开展水文化
论坛。

在“为水而行”主题活动
中，将由“民间河长”发起公益
巡河行动，组织志愿者、市民
代表、专家学者探访当地母亲
河，组织志愿者和专家通过实
地调研，感受变化，发现问题，
提出建议。另外，活动还将组
织水质调查报告，并联系公益
环保组织，开展有代表性的巡
河行动。

在最后的“护水而兴”主题
活动中，我们将在去年成立的
高校联盟基础上，继续在高校
招募江河卫士，成立第三届江
河卫士高校联盟。活动还将发
布民间河长巡河简报，调用齐
鲁壹点蛙眼数据库的大数据分
析，给出详尽的《母亲河报告》。
在高校开展大学生护水公益方
案征集活动，鼓励大学生群体
积极参与到河流保护公益活动
的组织和策划中来。
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一一起起守守护护心心中中最最美美家家乡乡河河
“2018江河卫士”大型公益活动正式启动

钢钢价价大大涨涨利利润润反反降降
经经销销商商转转型型搞搞定定制制

价格两年翻了一番，利润每吨只有50元

5月初，国内16家
钢厂密集涨价，螺纹
钢每吨大涨 50-100
元。5月 18日，建筑钢
材市场，主流城市螺
纹钢报价4140元/吨，
与2016年以前的低迷
价格相比，螺纹钢价
格涨幅已超过100%。

“这两年钢材价格涨
得太厉害了！”许多人
看来，从事钢材贸易
的都发了大财，可“钢
老板”却叫苦不迭：钢
价太高了，本钱不够
用了……

钢贸商曹刚每天关注价格变动，他说这两年钢价反弹超出了预期。

在泰安钢材大市场内，一些看涨的商户开始增加现货储量。H型钢码放得足有两人高。


	A07-PDF 版面

