
6月30日上午，齐鲁银行
“快乐钢镚”儿童金融公益活动
举办了首期财商教育活动，齐
鲁晚报张刚大篷车邀请了来自
济南市景山小学的27名小学生

“走进齐鲁银行，乐享财商课
堂”。他们不仅学到了储蓄理财
的知识，还亲身体验了优质的
金融服务。

从小重视孩子们金融理财
意识的培养、了解作为居民日
常金融服务窗口的银行业务，
这不仅有助于养成勤俭节约的
习惯，也能培养其防范金融诈
骗的意识。本次活动第一个环
节由历下分行的员工戴瑞元作
为讲解老师，带领孩子们参观
了银行营业厅的各个功能区，
并让他们亲身体验了智能设
备，了解了银行日常业务办理
的过程。

接下来进入财商课堂环
节，历下分行营业部王婷主任
现场给孩子们讲解了人民币防

伪知识，教会了他们在日常生
活中该如何辨别真假人民币。
分行员工张玉鑫带领小朋友们
开启了一场如何防范金融诈骗
的奇妙之旅，在生动有趣的故
事中教会小朋友们如何辨别金
融诈骗及遇到金融诈骗该如何
处理。

整场财商课堂小朋友们积
极主动参与，举手抢答老师们
提出的各种问题，互动热情高
涨，寓教于乐的教学过程也帮
助小朋友们了解掌握了基本的
金融知识。为了给青少年提供
更好的金融服务，齐鲁银行推
出了齐鲁儿童金融卡。到场的
不少小学生也在家长的陪同
下，办理了属于自己的第一张
银行卡。

为了让城市青少年践行公
益、奉献爱心，同时让乡村儿童
快乐成长，“快乐钢镚”活动号
召广大城市少年儿童，将零用
钱节省下来，通过齐鲁银行和

齐鲁晚报张刚大篷车的渠道积
少成多，汇聚的钱款将捐向乡
村儿童，让城乡儿童得到共同
进步。

齐鲁银行历下分行前身为
齐鲁银行历下中心支行，2017
年7月6日升格为历下分行。该
行机构网点遍布历下区辖区，
以多元化金融产品，竭诚为企
事业单位、个人客户提供立体
化、全方位、高质量的金融服
务。历下分行将始终立足于“根
植历下、服务历下”的经营宗
旨，依托专业中心不断满足辖
区中小微企业及居民的融资需
求，倾力发展普惠金融业务，着
力打造大零售银行，秉承稳健
发展的经营理念，紧跟政府发
展节奏，全力支持济南“四个中
心”及CBD建设，加快创新步
伐，致力于践行“成为中小企
业、城乡居民和驱动本地经济
的首选银行”的战略愿景。

(记者 张頔)

走走进进齐齐鲁鲁银银行行，，乐乐享享财财商商课课堂堂
历下分行举办“快乐钢镚”首期财商教育活动

6月的最后一天，我和景山
小学的小伙伴们一起到齐鲁银
行历下分行参加了“快乐钢镚”
活动，为本学期的学习生活画上
了一个圆满的句号。

大清早，我就迫不及待地
打开存钱罐，把钢镚数了又数、
看了又看。虽然有些不舍得，但
是一想到乡村的小朋友也能看
新书、用新文具，我就很开心。于
是，我高兴地抱着存钱罐，跟着
妈妈出发了。

在齐鲁银行历下分行，我和
小伙伴们受到了热情招待。银行

的哥哥姐姐们给我们介绍了如
何办理业务，带领我们参观了银
行里的设施，给我们讲解了人民
币上的不同图案、如何辨别假
币，还教给我们点钞的方法。最
后，一个特别幽默的大哥哥告诉
我们如何理财和防范金融诈骗。
我学到了很多知识，这真是一堂
内容丰富又有趣的金融课啊！

银行的姐姐还帮我办了人
生中第一张银行卡——— 齐鲁银
行儿童卡！卡片上的小朋友手拉
手，快乐地一起成长，这不就是
我们所希望的么？我要把攒下来

的钢镚、零花钱都存到银行卡
上，转给乡村的小朋友，帮助他
们实现愿望。

这次活动中，我还懂得了
一个道理：只有先学会爱自己，
才能发自内心地给予别人帮
助。妈妈说，爱是会流动的，当
我学会爱自己的时候，爱就会
自动流出来，流向那些需要帮
助的人……

小伙伴们，你们也一起来
吧！

（景山小学一年级五班
刘家赫）

这这张张银银行行卡卡，，帮帮我我传传递递爱爱活动感言：

深耕健康险领域

新新华华保保险险““多多倍倍保保障障””全全国国开开售售
7月2日，新华保险在北京

召开“多倍保障系列产品全国
启售发布会”，正式宣布经过试
销、深受市场欢迎的“多倍保障
重大疾病保险”系列产品将面
向全国销售。同时，随着该产品
上市，新华保险还会推出多种
产品组合，以满足客户多样化
保障需求。

新华保险副总裁李源指
出，“多倍保障”产品立足于向
客户提供全方位、全周期健康
保障，是近年来新华保险紧跟
时代发展需要，引领国内寿险
业产品转型升级所推出的重磅
力作，不仅满足了广大客户的
市场需求，还是公司坚持“回归
保险本原”战略的重要践行，预
示着进入发展期后，公司将继
续深耕健康险领域，开创新的
发展局面。

据了解，2016年5月26日，

新华保险与国际再保险巨头合
作，引入国际先进的重疾产品
设计理念，推出了“保障病种
多、赔付次数高、保障期限长”
的“多倍保障”产品 , 并陆续
在广东、深圳、北京等机构进行
试点销售。截至今年5月末，该
产品已累计销售超过49万件，
规模保费超过25亿元；累计赔
付金额超过9500万元，单笔最
高赔付120万元。

在发布会上，新华保险副
总裁兼总精算师龚兴峰向大家
介绍了“多倍保障重大疾病保
险”系列产品的四大突出特色：

一是五组重疾，保障全：
疾病分组方面提供包括癌症、
心血管相关疾病、神经系统相
关疾病、主要器官及功能相关
疾病及其他疾病在内共五组的
疾病保障，基本涵盖了现代社
会严重危害居民健康的疾病种

类，每组均可分别获得赔付。
此外，多倍保障产品还提

供前十年关爱保险金和特定严
重疾病保险金：成年版若不幸
在前十年内发生重疾或身故，
可额外获得50%基本保额的关
爱保险金，青少版在前十年内
发生重疾可额外获得100%基本
保额的关爱保险金。如果发生
的是脑癌、骨癌、白血病、胰腺
癌、重大器官移植或造血干细
胞移植、冠状动脉搭桥术六种
特定严重疾病之一，还可额外
获得20%的基本保额。

二是最高七重赔付，功
能强：给付次数方面以为客户
提供持续、全面的疾病保障为
产品的核心理念。被保险人罹
患重疾便获得赔付，若再次罹
患第一次重疾所在组别之外的
重大疾病，还可再次得到赔付，
五组疾病累计最高可获得七次

的重疾赔付，体现对客户持续
的健康关怀。尤其是针对复发
率较高的恶性肿瘤，在一定条
件下最多可赔付三次，充分抵御
癌症风险。此外，对每组中的不
同轻症疾病，在该组别给付限
额内，无赔付次数限制，最大程
度的支持客户早发现、早治疗。

三是120种轻重疾，病种
多：保障范围方面，多倍保障的
保障病种数量多达120种，在70
种重大疾病赔付保障的基础
上，还提供如极早期恶性肿瘤、
轻度脑中风、中度类风湿性关
节炎等50种常见轻症的赔付保
障，而青少版与成年版在保障
的疾病范围上略有差异，将川崎
病、严重癫痫、脊髓灰质炎、严重
胃肠炎、严重哮喘等多种青少年
期间高发的疾病纳入保障范围，
力争更加全面而有针对性的覆
盖客户的疾病保障需求。

四是一生陪伴，不离不
弃：多倍保障产品保险期间为
终身，在重大疾病赔付后合同
继续有效，当被保险人罹患疾
病累计赔付达到100%基本保额
时，还可免交后续保费，充分体
现了对客户的人性化关怀。

作为与国际接轨的创新型
健康险产品，“多倍保障”产品
将使全国客户享受更加方便、
实惠的保险服务。结合该产品
上市，自今年第三季度开始，
新华保险还会延续并升级“健
康保险进万家”活动，推出多
倍保障重大疾病保险+附加投
保人豁免保费A款定期寿险+
康健华贵B款医疗保险+附加
住院无忧医疗保险的“1+3”
等产品组合，从重疾、住院、保
费豁免等维度为客户量身定制
保障计划。

（财金记者 王小平 胡晓娟)

太平人寿

守守护护美美好好
从从““极极致致””服服务务开开始始

以往客户生了重病，需
要先自行垫付费用，出院后
才能申请保险赔付，理赔流
程需要很长时间。对于这种
理赔模式以及理赔不顺畅
带来的不快，太平人寿认为
它像是一粒硌脚的沙子，会
让客户感到不舒服。

为了提升客户体验，太
平人寿今年推出了“秒赔”
服务，重大疾病一经确认，
在治疗之前就可赔付，这为
客户毫无负担地专注治疗，更
有信心地去选择更为先进的

治疗技术，提供了资金保障。
此外，“秒赔”服务中所有类型
的理赔案件，只需要通过手机
一次申请即可完成，大大缩短
了赔付时间。

目前，“秒赔”服务一天
内 结 案 的 案 件 比 例 接 近
6 0%，最快速的一次赔付仅
用了 1 6秒。据了解，太平人
寿还将推出与医院直联和
结算的“直赔”，并积极探索
医疗险“预赔付”，从而为客
户创造更多极致贴心的服
务。

16秒完成保险理赔，微信申请保单贷款，刷刷脸设
置服务密码……太平人寿服务全面提速，通过简化面向
客户的前端流程，以及严控运营管理的后台环节，为客
户提供“极致”贴心的服务。

极速：简化前端流程，让服务更便捷、高效

“秒赔”极速体验的背后，
是太平人寿后台运营流程的
持续创新、改革和提速。升级
后的“秒赔”背靠强大的自动
核保规则库，能够瞬间完成对
所有类型案件的智能筛选和
分流；OCR(字符识别)、人脸
识别等技术可完成用户的身
份验证；智能审核、风控模型、
银联校验等，让理赔系统有了
强大的风险甄别和控制能力。
可以说，前端面向客户的流程
极为简单，但后台非常周密安
全。

“将简单的事留给客户，
将复杂的事留在后台”，体现
在太平人寿服务的多个方面：
投保环节，客户可通过“立保
通”在线填单、自动核保、电子

化支付，10分钟妥妥搞定；续
期环节，可通过“续保通”梳理
保单、提示交费、输入卡号，几
分钟完成交纳；保全环节，借
助“人脸识别”设置服务密码，
即可移动查分红、领取生存金
等；还可以通过“微信时时
贷”，提前审核资质，在线申请
保单贷款……将所有复杂的
事都在后台事先做好，才有了
用最短的时间、最简单的方
法，完成客户需求的结果。

“以客户为本”是初心，也
是始终。太平人寿坚持“创造
卓越客户体验”的理念，在客
户看得见和看不见的地方都
精心打磨服务，只为让客户更
方便、让体验更愉悦。

(记者 张頔)

极简：管控后台环节，让服务更简单、安全

6月28日，山东证监局组织
召开辖区2018年新闻媒体座谈
会，传达证监会系统新闻舆论
工作会议精神，通报山东局
2018年主要监管工作和新闻宣
传要点，听取参会单位对做好
山东资本市场新闻舆论工作的
意见建议。

新闻舆论工作是党的一项
重要工作，是党治国理政、定国
安邦的大事。山东证监局党委
高度重视新闻舆论工作，认真
落实新闻舆论辖区责任制，制
定了关于进一步加强舆情工作
的实施方案。人民日报社山东
分社、四大证券报、齐鲁晚报、

大众网、鲁网、山东广播电视台
等14家主流媒体，2家证券期货
法人研究机构负责同志，山东
财经大学等2所驻济高校专家
学者参加座谈会，并就进一步
做好山东资本市场新闻宣传和
舆论引导工作提出意见建议。

(记者 张頔)

山山东东证证监监局局召召开开辖辖区区新新闻闻媒媒体体座座谈谈会会
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