
倾力打造五大互联网平台 全力构建“全面金融、技术领先”优势

泛泛华华模模式式助助力力保保险险中中介介市市场场发发展展

活动开始后，银行员工作
为讲解老师，首先为孩子们介
绍了银行营业厅的各个功能
区，让他们了解了银行日常业
务办理的过程。接下来进入财
商课堂环节，银行员工现场给
孩子们讲解了人民币防伪知
识，教会了他们在日常生活中
该如何辨别真假人民币。结合
人民币票面上的景观图案，大
家还进行了一场人民币上的

“旅行”。
“大家在生活中经常会接

触到人民币，那你们想不想学
学专业的点钞手法呀？”活动主
持人的话音未落，小朋友就纷

纷举手，要掌握这项新技能。银
行网点的工作人员将准备好的
点钞练功券分发给了小朋友，
并且耐心地教授专业点钞技
法。由于孩子们的手掌还小，点
钞时难免会有练功券掉落的情
况，但大家的学习热情都很高，
一遍遍地专心练习。

“学会了点钞技法，以后收
到压岁钱时就能更快更准的数
出金额来了。那就让我们比一
比，看看谁是点钞小能手。”当
大家逐步掌握了点钞要领后，
现场办起了点钞比赛。孩子们
纷纷走上台前，在30秒的时间
内，看谁能准确地数出数量更

多的练功券。
本次活动寓教于乐的教学

过程，帮助小朋友们了解掌握了
基本的金融知识，也让他们获得
了一张“小小银行家”的证书。为
了给青少年提供更好的金融服
务，齐鲁银行推出了齐鲁儿童金
融卡。到场的小学生们在家长的
陪同下，也纷纷办理了属于自己
的第一张银行卡。

齐鲁银行槐荫中心支行自
成立以来，始终坚持“根植槐
荫、助力西城”的发展主基调，
以服务地方经济、服务市民百
姓、做各家企业的伙伴银行为
己任，为槐荫区的经济发展贡
献了自己的力量。未来该行将
继续秉承“市民银行”的经营理
念，为广大市民、企业提供优
质、贴心的金融服务，把槐荫中
心支行建设成为济南西部地区
服务好、效率高、管理优、盈利
强的品牌银行。(记者 张頔)

比比一一比比，，看看看看谁谁是是点点钞钞小小能能手手
“快乐钢镚”财商教育活动走进齐鲁银行槐荫中心支行

国国开开行行山山东东省省分分行行与与人人保保财财险险山山东东省省分分公公司司
签签订订全全面面战战略略合合作作协协议议

7月11日下午，国家开发银
行山东省分行与中国人民财产
保险股份有限公司(以下简称

“人保财险”)山东省分公司在济
南签署全面战略合作协议。本次
签约，标志着双方建立了长期
的、全面的战略合作伙伴关系，
搭建了双方深层次合作的新平
台，为深入推进业务合作和双方
共同发展，实现资源共享、优势
互补奠定了坚实基础。

双方一致表示，将以此签约
为契机，进一步加强在风险管
理、客户开发、资源整合、服务创
新、品牌宣传等领域的合作，不
断创新试点工作推进机制和保
险保障机制，共同为双方客户提
供高效、便捷的服务，加快开拓
新的发展空间，在保障服务山东
经济社会发展中发挥更大作用，
做出更大的贡献。双方还支持所
属分支机构积极配合，相互推荐
介绍优质客户，加强在基金、保
险资金债权投资、涉农不动产投
资、股权投资方面的合作。

国家开发银行是直属国务
院领导的国有开发性金融机构,
山东省分行是在山东设置的一

级省级分行。成立以来，山东省
分行积极贯彻国家宏观经济政
策，配合山东省重点区域带动战
略实施，致力于以融资推动市场
建设和规划先行，支持山东基础
设施、基础产业、支柱产业以及
战略性新兴产业等领域发展和
全省重点项目建设，促进区域协
调发展和城镇化建设，支持企业

“走出去”，拓展国际合作业务，
为国家实施宏观调控、促进全省
经济发展发挥了重要作用。

人保财险是“世界500强”中
国人民保险集团股份有限公司
(PICC)的核心成员和标志性主
业。人保财险山东省分公司是人
保财险在山东设立的一级分支

机构，公司始终致力于服务地方
经济社会发展，为全省经济发展
和人民生活安定保驾护航。公司
服务范围涵盖社会的各个行业，
服务网络遍布城乡，多年来一直
为客户提供高品质的保险保障
服务。同时，人保财险山东省分
公司也积极履行优秀企业公民
责任，不断创新服务社会管理，
重点推进与公众利益关系密切
的责任保险，大力发展与民众生
活息息相关的治安保险、三农保
险、大病保险，积极探索“金融扶
贫、保险先行”等模式，在促进社
会和谐稳定发展的进程中发挥
了关键的作用。 (记者 张頔
通讯员 于婧 周晓光)

活动时间：2018年7月1日至2018年12月31日
活动对象：首次使用中国光大银行信用卡在苏宁易购

APP绑定“苏宁支付”的客户
活动内容：活动期间，光大信用卡用户首次在苏宁支付

绑定光大信用卡并完成首次支付，有机会可享消费满100元
及以上立减20元优惠权益(最高立减20元优惠)，活动期间限
前50万个名额。

参与方法：客户在苏宁易购APP提交订单后，选择收银
台界面中的苏宁支付，在支付页面选择“新卡支付”后绑定
本人名下光大银行信用卡进行支付。

活动细则：1 .活动仅限从未使用光大银行信用卡绑定“苏
宁支付”的持卡人参与。2 .首次绑卡客户单笔订单金额小于100
元时，则不会享受20元优惠权益。3 .活动期间客户限享一次。同
一苏宁账户、同一身份证号、同一手机号码，满足以上任一条
件均视为同一客户。4 .本次活动仅限购买苏宁易购平台的实
物类商品参与，其中秒杀、众筹类实物、赠品、合约机、使用苏
宁物流的非苏宁自营商家、定金团、海外购商品除外。5 .如客
户享受到活动优惠后将参与活动的订单取消，或发生全部或
部分退货，客户将不能再次参与该活动，将仅退还客户退货部
分实际支付金额，且视为客户自动放弃该部分优惠。6 .如有作
弊刷单等违规行为，将取消一切奖励并依法追究责任。7 .客户
参与此活动即视为理解并同意本活动细则。本活动如有变更，
以中国光大银行信用卡中心网站最新公告为准。8 .活动涉及
商品质量及服务问题请
咨询苏宁金融客户专
线：95177。

7月8日上午，齐鲁银行“快乐钢镚”儿童金融公益活动在槐
荫中心支行阳光新路支行举办了第3期财商教育活动，齐鲁晚报
张刚大篷车邀请了来自济南市阳光100小学的20名小学生“走进
齐鲁银行，乐享财商课堂”。在活动中，他们不仅学到了储蓄理财
的知识，还练习掌握了点钞的专业手法。

7月8日上午，我们阳光
100小学的20名小学生到齐鲁
银行阳光新路支行参加了“走
进齐鲁银行，乐享财商课堂”
活动。

活动于十点正式开始，一
位漂亮的阿姨首先带领我们参
观了银行营业大厅，教我们使
用自助ATM。之后另一位“身
怀绝技”的阿姨教我们点钞，因
为指法不熟练，我手中的点钞
券经常散落在地上，而点钞速
度可pk点钞机的阿姨能练成这
独门绝技不知道要付出多少艰
辛的汗水！

“哪位同学能告诉我人民
币有哪些面值？”随着另一位漂
亮阿姨的提问，我们开始了人民
币神奇之旅。说神奇是因为阿姨
带我们分别了解了人民币票面

上的瑰丽风光和宏伟建筑：一元
背面的三潭印月、五元背面的泰
山、十元背面的长江三峡、二十
元背面的桂林山水、五十元背面
的布达拉宫和一百元背面的人
民大会堂。

得益于平日观察仔细的好
习惯，我举手回答了五元人民
币的背面图案。通过这场神奇的
旅行，我发自内心的感叹：无论
是风景还是建筑，都是我们中华
民族的骄傲。

参加这次活动不仅学到了
知识，也让我懂得了平时要养
成勤俭节约的好习惯，把节省
下来的零花钱通过“快乐钢镚”
的储蓄罐积攒下来，帮助需要
帮助的人。

(济南市阳光100小学四年
级三班 陈柏昂)

活动感言：

人民币上的“神奇之旅”
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泛华保险销售服务集团成
立于1998年，是中国领先的独
立第三方O2O金融服务集团，
致力于通过互联网与地面网络
有机结合，为客户提供来自90
多家保险公司的多元化财险、
寿险产品及公估定损等一体化
的专业服务。

作为赴美上市的亚洲保险
中介第一股，2017年泛华被贝氏
公司评为“亚洲唯一全球十七”
的保险经代公司(纳斯达克股票
代码：FANH)，连续三年进入全
球二十强。销售及服务网络覆盖

30个省份。2017年累计完成寿险
规模42 .3亿元，新单期缴达25 .2
亿元，13个月继续率达94.7%。

泛华倾力打造了五大互联
网平台：

掌中保：支持车险、寿险、意
健险等产品快速准确报价、现场
投保支付，一次性完成“录入、报
价、核保、支付、配送”五大投保流
程。2017年掌中保激活下载量
36.5万次，贡献保费26.9亿元。

懒掌柜：以营销员全面金
融销售、组织发展为核心，可随
时随地进行寿险、车险、意健险
的快速投保，闪电增员功能助
力团队建设，线上门店建立个
性化经营，计划书、DDSS立方
营销为客户提供更直观更贴心
的家庭风险解决方案。2017年

懒掌柜累计激活49万次，平台
交易保费23 . 4亿元。

保网：为用户提供在线投
保、风险评估、理赔协助等在内
的一站式服务，致力于构建“产
品+服务+渠道”的互联网保险
生态闭环。在线销售包括意外
险、旅游险、健康险、家财险等
近500款明星保险产品。2017年
保费交易规模达7 . 3亿元，累
计注册用户149万人。

车童网：基于LBS的保险
售后公共服务平台，整合保险
理赔、汽车救援等服务资源，致
力于为保险人提供更低成本、
更高效率、更有保障的解决方
案。已覆盖全国所有县域城市，
覆盖车险、货运、家财、责任、农
业，医疗健康类等领域。

e互助：国内互助规模最大
的非盈利会员社群平台，实践“我
为人人，人人为我”的理念，致力
于将守护他人与帮助自己完美结
合，力图编织一个覆盖所有中低
收入家庭抵御大灾、大病的保护
网。截至2017年底，注册会员272
万，累积互助金额达1.06亿元。

经过20年的发展沉淀，泛
华总结出了全新的经营发展模
式，以销售组织建设为核心，大
力发展寿险，坚定不移构建“全
面金融、技术领先”竞争优势，
坚持《创业制度》不动摇，帮助
营销员和团队长成为行业高收
入代表，成就千亿泛华！

山东泛华成立于2006年，
是山东市场最大的保险中介服
务平台。公司致力于为客户提

供专业、便捷、及时的全方位金
融保险服务。全体员工上下同
心，坚持以"客户需求为导向"，
开拓市场和渠道，和谐发展，取
得了良好的经济效益。现有17
家地市级分支机构，2017年实
现寿险新契约规模保费7 . 5亿
元，20年期标准保费5 . 5亿元，
13个月继续率超越95 . 01%，25
个月继续率超越85 . 89%。

作为泛华全国的排头兵，
山东平台坚决践行集团"千亿泛
华、百万扩军"的战略目标，加快
发展步伐，砥砺奋进，正加速实
现“百亿山东、十万精兵"，作为山
东省保险中介协会第三届理事
会会长单位，将引领山东保险中
介机构发展，为山东保险中介市
场贡献力量。 (记者 张頔)
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