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九龙“7 . 03”火了
市民爱等这一天

九龙家电“7 . 03”购物节
人气超旺，当天早已在门前等
待的市民涌入商场，短短5分
钟，各收款台前就会就排起长

队，卖场内瞬间被市民的购物
热情点燃。面对九龙加点的火
热，当天金宇路附近的另一家
电卖场也选择在同一天举办
促销活动，掀起一场家电市场
的价格“阻击战”。

当日8点5分，仅仅过了5
分钟，收款台前就已经有市民

排队等待付款。8点10分，各个
收款台前就出现了排队交款
的情况。记者在现场看到，九
龙家电为制订应急预案，现场
增加了10余个临时收款处，调
配了30名专人负责。同时，开
通微信、支付宝等支付方式，
甚至连办公区都设置了临时

收款台，但在各个收款台前还
是排起了长队。

“我们这一晚上就销售了
100台热水器。”海尔热水器九
龙家电旗舰店的销售人员介
绍，面对市民的购物热情，他
们抽调了很多员工来参与这
次“7 . 03”活动，“即使消费者
再多，也要做到服务不打折。”
从套购引领，到赠品发放，开
单提货……“7 . 03”活动得到
了各家电厂家的支持。现场，
各品牌集结了数百名训练有
数的协助人员帮助销售。很多
品牌老总、经理亲临现场助
阵，共同感受济宁人民的消费
热情。众厂商协力，本次活动
再次刷新销售纪录，不到5个
小时就超过了去年同期。据统
计，活动当晚，九龙家电九店
同比销售额增长15%。

一年一度的“九龙7 . 03”
已经成为了一场家电消费盛
宴，给消费者带来真真正正的
实惠，连续几届的成功举办，
也受到了市民和家电制造企
业的认可和赞扬。与此同时，
其他的家电销售商面对这一
家电购物盛宴也不甘落后，金
宇路另一家家电商场选择在
同一天举办让利活动，发起了
一场价格“阻击战”，试图分得
一份红利。

“夜宴济宁”有人气
实惠打动诸多人

7月27日，红星美凯龙“夜
宴济宁”上演，当天16时至24
时，众多市民不仅享受到超低
的价格，更是凭交款就领到了
实木椅子、空气炸锅、扫地机
器人、滚筒洗衣机等一系列优
厚的赠品。

当晚8时，在金宇路红星
美凯龙时，交款台前早已排满
了等待交款的市民，而在西大
厅内，实木椅子、空气锅、扫地
机器人、滚筒洗衣机等一字排
开，一位刚购买了11万元家具
的市民高兴地领走了一台洗
衣机。“我买了一套家具，没想
到还送了一台洗衣机，让我很
兴奋。”这位市民兴奋地说。

夜宴活动当天凭借着“夜
宴护照”，可以享受到诸多的
优惠，《夜宴济宁》百倍券包鲁
班神券20元等于2000元，含金
量却很高。根据店内的宣传，
顾客满额后，凭定销货单、收
银单据、活动积分凭证，即可
参与砸金蛋，百万家电豪礼赢
回家。礼品设置苹果笔记本电
脑、夏普60寸液晶电视、海尔
三开门冰箱、海尔全自动洗衣
机等。

除了红星美凯龙，非常本
本、国美家电等商家均以更年
轻的、更开放的态度去打造各
种“狂欢节”。在如今消费升级
的新时代，商家以消费者需求
为导向，顺应经济转型升级趋
势，为济宁消费者提供最优质
一站式购物服务体验。

本报记者 马云雪

从九龙家电“7·03”，到红星美凯龙“夜宴济宁”……济宁商家精心策划的大型购物“狂欢
节”，不仅带来销售额爆棚，更用亲民的价格与强有力的服务引爆了济宁商圈。

7月3日，太白楼路九龙家电门前，市民等待进场。 本报记者 李岩松 摄
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