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做良心驾培，守护蔚蓝天
满腔的热忱、满心的壮志,需要历经大浪淘沙,激流勇进,才能成长为浪尖的弄潮儿。
丛祝伟，文登富强驾驶员培训有限公司总经理、威海市富强车辆检测有限公司总经

理，文登区政协委员。
丛祝伟

自上任以来，以“一切为
学员，做良心驾培”作为办学
理念，不仅在同行中受到敬
重，在威海地区也享有很高的
声誉。

好的硬件设施,是一种外
在的服务。丛祝伟不断完善富
强驾校的硬件设施，倾力打造
一流的训练场地，为学员提供
良好的学车环境。投资800万
元改扩建文登营大车考场，设
备设施先进, 训练场地规范,
功能完善,其硬件水平已超过
了行业标准。

硬件服务是静态的,动态
软件服务质量的好坏对企业
的口碑至关重要。丛祝伟深知
他的驾校所肩负的社会责任，
他说：“驾校是培养驾驶人员
的摇篮,也是保障道路交通安
全的源头。驾校不仅教学员学
会开车，而且要力所能及地向
学员传授交通安全知识,让他

们形成良好的安全意识、养成
良好的驾驶习惯、树立良好的
驾驶道德。”他认为：只有那些
具备了社会责任感和担当的
教练才能培养 出技术和品质
都优秀的学员。他致力于打造
服务型教练团队，从管理制
度、管理理念、管理方式等方
面入手，不断提高教练素质。
严令禁止教练“吃、拿、卡、要”
的行为，有违纪者绝不手下留
情。

“一切的付出和努力都是
为了学员”，丛祝伟是这样说
的也是这样做的，他推出“预
约学车制度”，学员可以通过
电脑或手机随时随地轻松预
约，自主择车、择时、择师完成
学车，预约的信息会及时反馈
通告，预约记录可实时查询，
保证了学员上班、学车两不
误。在推行的过程中，丛祝伟
不断地摸索经验教训、多方收

集学员的需求以及反馈，广泛
听取学员的意见，使“预约学
车制度”更加完善更加合理。

“预约学车制度”推行以后加
大了后勤人员以及教练员的
工作量，但这一举措极大地方
便了各位学员的同时，提高了
驾校培训的质量，为驾校赢得
了社会上的广泛好评。

丛祝伟的驾校已然红红
火火，但他并没有止步不前，
他的视野更锐利更前瞻。2015
年，他成立了威海市富强车辆
检测有限公司。在检测线的建
设过程中，从盖车间、道路的
水泥浇灌，到设备的调试、审
批、验收，丛祝伟全程参与、监
督。他的检测线拥有机动车综
合性能检测线一条、机动车安
全性能检测线两条、机动车环
保尾气检测三汽一柴共四条
线。他的检测线以车主为中
心、以质量为核心，着力打造

“检车一站式，服务零距离”的
检测环境。服务大厅里，工作
人员为车主提供免费的导检
咨询服务, 车主只要自己办
理完相关的手续，把钥匙交给
提车员，就可以一边饮茶，一
边等待经验丰富、高素质的安
全检测、环保检测人员对车辆
进行检测，当一切妥当后，提
车员会将车钥匙交回到车主
手中。除正常检测外，丛祝伟

的检测线还推出了一系列的

增值服务，调刹车、换灯泡、免

贴反光贴工时费等。

作为一名政协委员，丛祝

伟认真地履行着一名委员的

光荣职责，不遗余力地通过提

案、发言等方式，为城市的发

展建言献策。

追求无止境,巅峰要跨越,
带着赞礼和底蕴,同心致远,新

的征程再次扬帆！

文/志广

盛世车之家的故事
年纪不大的于志军，就拥有

了自己的门店。这是完全按照他
自己的兴趣来发展与铺设的一条
人生路。

自小就对车有着疯狂的迷
恋，小小年纪就发誓在车的世界
里有属于自己的天地。要打造属
于自己的车世界，用飞扬的青春，
走出稳稳的人生路。

于志军，爱车，是货真价实的
热爱。

高中一毕业，就走进别人家
的洗车店，开始了对车的初步了
解与摸索。即使是一月300元的薪
水，也干的不亦乐乎。因为终于玩
上了梦寐以求的车了。无论是洗
车，贴车膜，车保养，他都用心去
学习，揣摩，发自内心的热爱让他
与车有着不解之缘。

几年的苦干与学习，于志军
有了自己的一套洗车经验，与贴
膜技术，大胆开了自己的门店---
盛世车之家。从此，开始了自己的
创业。

创业的最初是艰难苦涩的，
遇到的难题不是他想象里的样
子。而且，一个小店的运营也不只
是资金周转的问题，更多的问题
来自客户的不稳定。因为招工难，

最初小店只有一个员工，就这一
个员工跟着他一直干到现在。洗
车的客户多的时候，不单是于志
军亲自动手，就是父母亲人也会
赶来帮忙。亲人的支持让他的创
业有了像模像样的开始与发展，
而且信心与劲头都足足的。

如今小店不但有着稳定的客
源，还有胜似亲人的员工。于志军
坦言，稳定的员工才是他的小店
稳步发展的基础与硬件。在用人
方面，他有自己独特的用人方式
和态度。在员工面前，他就是当他
们是自己的兄弟，而员工也拿他
当自己的家人，对待每一个来小
店的客户也当自己的家人对待。
就是这样宾至如归的待人接物，
才让这个小店有着不寻常的发展
与壮大。

于志军很感激自己的员工兄
弟，因为他们的诚信带给了小店
稳定的客源与不断的认可与好
评。很多都是回头客，或者客人带
客人的循环状态。他说，只要你尽
心尽力做好自己的工作，认真对
待每一个客户，他又能完全站在
员工的位置上去体谅与理解员
工，那么，小店的经营发展都没什
么大问题。

如今29岁的于志军已经在自
己的“车之家”小店里与各种来往
车辆车言车语了6年。这让他在兴
趣与爱好的道路上越走越有激
情，有奔头。

2018年，于志军扩大了自己
的门面，加设了其他的项目，使自
己的梦想与追求更进了一步。他
说，一个人有自己的兴趣与爱好，
无论遇到多大的挫折，无论是在
哪一个年龄段，只要心里有追求
的目标，有理想的航标，那么，他
的人生就是完整完美的。

即使是在个人的创业，只要
坚定自己的决心，以信誉与质量
做保证，做多大的店面都会顺好
的。

在小城这么多的洗车，美容，
车保养的小店群体里，于志军能
这样越走越稳，越走越扩展自己
是有“家和万事兴”的秘籍的。所
以，他很感激父母，妻儿，亲友的
支持与帮助。

于志军就是一个彻头彻尾的
车迷，他的人生道路更有自己的
脚印与影响。他也相信，他的创业
是一个真实完整的故事，充溢着
满满的能量与阳光普照的温暖。

文/邢志浩
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