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国企开发，就读名校，超高绿化率60%生活区

交交22万万优优惠惠55万万，，创创意意SSOOHHOO预预约约中中
本报济宁11月1日讯(记者 于伟)

创意SOHO位于济宁高新区海川路创意
大厦东临，由济宁高新区国有企业—济
宁高新经达资产管理有限公司开发建
设，项目以“建筑长在森林里”为设计理
念，打造60%超高绿化率居住生活区，给
每位住户营造一个健康舒适的居住环
境。

地处济宁高新区蓼河新城核心，创
意SOHO周边汇集了印象吟龙湾、济宁
海达行知学校、高新区一体四馆、人民
医院高新区分院等核心生活配套资源，
距规划中的爱琴海购物广场近在咫尺。

创意SOHO遵循“建筑长在森林里”
的生态理念，打造“远离都市，贴近自
然”的生态社区，15%超低建筑密度，
60%超高绿化率，让业主享受森林般的
居住环境；坐拥2 . 78平方公里蓼河湿地
公园，不可多得的自然景观资源都将成
为创意SOHO的“后花园”。

作为由济宁高新区引进的名校，济
宁海达行知学校与创意SOHO比邻，学
校包含幼儿园到高中一体化教育资源，

而高新区重点规划的科技新城学校也
是一所九年义务制学校。入住创意
SOHO，业主们便可优先就读海达行知
学校和科技新城学校，实现从小上名
校，免去上学之忧。

创意SOHO配备五星级精装入户大
堂，一梯一户，私享专属电梯，185㎡-
236㎡墅质大平层，南北通透，大面积，
小进深，给您无与伦比的居住体验，满
足四世同堂的居住空间。

项目引入管家式贴心服务理念，物
业管家以现代化的安全管理模式和高
标准的便捷服务渠道，打造24小时无忧
服务，营造和谐、安全、舒适的社区生
活；小区采用智能门禁一卡通系统，业
主进出小区、停车场、电梯、会所均可一
卡通行。

核心区、名校旁，优越配套、管家式
服务，让您尽享品质生活。目前，创意
SOHO正在火爆预约中，预约可享受交2
万优惠5万，项目在高新区科技馆门口
有展示区，市民到访即可获得精美小礼
品一份，预约电话：6589818。
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毗邻名校、优质户型
多个楼盘实现清盘

作为今年济宁高新区的
代表楼盘，龙城公馆一经推出
便备受关注，别墅、洋房及5栋
高层住宅，率先开盘并实现清
盘。龙城公馆位于蓼河新城核
心区，与济宁孔子国际学校比
邻，多重优势叠加，让该楼盘
成为众多购房者的不二选择。

以高层住宅为例，龙城公
馆以120—140平米户型为主，
两梯两户，主打三室、四室户

型，南北通透，且主打智慧社
区，合理的户型让购房者动
心。从主打户型来看，龙城公
馆瞄准的购房群体以改善型
群体为主，而周边有济宁孔子
国际学校、济宁海达行知学
校，两所名校也让家长们成了
购房主力群体。

无独有偶，位于太白湖新
区的碧桂园·天绘连续三次开
盘，推出560多套精装房也都
全部售罄。均价7000多元、精
装修、大品牌，成为选购者的
首选。“多数为二次置业，业主
年龄在30-40岁之间，再加上

我们的价格比较平价，所以卖
得很好。”碧桂园·天绘一位销
售人员如是说。

购房者目的性很强
格外看重内外配置

位于济北新区火炬路与
任兴路交汇处的龙翔·御书
坊，9月开盘时推出610套住
房，开盘即售罄。双学区、三甲
医院、医养中心毗邻，小区内
还有5M智慧社区，这样内外
完善的配套，更能满足改善性
住房需求。“我们的业主多数
为二次置业，改善居住条件为
主。楼盘不但满足孩子上学需
求，也为老人医疗、医养提供
便利。”龙翔·御书坊项目总经
理赵美英介绍，为满足业主停
车需求，他们还推出了“子母
车位”，也是济宁首现。

而车站西路上的华锦苑，
10月份集中推出197套住房和
34套商铺，同样开盘售罄。今
年是九巨龙20周年，华锦苑推

出老业主带动新业主的活动，
所有优惠政策执行完后，再持
优惠券最高优惠6万元现金。

“我们从8月底开始预热，首推
两栋洋房、三栋小高层，法国
园林式设计、店铺配置暖气、
紧邻东门小学，这些都是业主
选购的重点。”济宁九巨龙集
团华锦苑项目总监韩杨介绍，
21万平米的建筑面积，配备了
5万平米的法式园林，把价格
体现在价值上，给人高层次的
居住享受。

住得体面成硬指标
积累需求集中释放

记者走访多处楼盘发现，
购房者大部分不再是刚需，而
是以改善需求为主。居住更舒
适、环境更优越、学区、医疗这
些成为改善需求的侧重点。

从事房产行业20余年的
韩女士分析，二孩政策放开
后，有经济实力的人首先考虑
改善住房，住得体面、舒适，成

为“硬指标”。楼盘相应的也在
完善配置，市场需求拉动了楼
市清盘。另外，其他城市频现
限购、限售，受舆论影响也带
动了济宁人的二、三次置业。

“老旧社区已经不能满足
现代人的需求，停车难、无电
梯、环境差，迫使有经济能力
的人改善居住环境。考虑孩子
上学的同时，也希望让老人居
住得更舒适。”另一位从事房
产行业11年的赵女士表示，如
今的房源更能满足这些需求，
所以改善需求成为购房的主
因。同时，今年上半年开盘的
楼盘较少，积累了购房需求
量，楼盘在金九银十集中开
盘，也释放了这些需求。

同时，也有从业者透露，为
了清盘的噱头，不少楼盘低于
认筹量推房源，造成房源紧俏
的现象。就目前形势来看，济
宁楼市还有上涨空间，但大幅
度涨价不太可能，毕竟改善性
需求为主流，而不再是刚需为
主。

创意SOHO地处蓼河新城核心地段。

本报记者 岳茵茵 于伟

“开盘售罄、摇号选房、排队购房……”济宁楼市频频传

出这样的口号。开盘售罄的背后，到底隐藏着怎么样的原

因？记者调查发现，刚需性购房不再是主力，改善住房、二三

次置业成为主因。同时，也有楼盘为抢噱头，低于认筹量开

盘，也是原因之一。
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