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记者 刘凯平 褚思雨

4月11日至15日，2024齐
鲁国际车展(春季)暨第四十
九届齐鲁国际汽车展览交
易会将在山东国际会展中
心举办。作为齐鲁国际车展
的分会场，齐鲁国际车展
(济宁)将于4月19日至21日
在济宁体育中心接续开幕。
与往年不同，本次齐鲁国际
车展(济宁)在原有基础上全
面升级，依托总部资源，实
现济宁-济南双城联动，打
造客流、销量新高地，树立
鲁南车市风向标。

车企降价疯狂内卷
车展现场一探究竟

2024年春节刚过，国内车市
就掀起了一轮降价潮，疯狂“内
卷”的价格战频频上演。在这场
激烈的竞争中，各大汽车品牌纷
纷降价促销，以期抢占市场份
额。比亚迪率先宣布降价，旗下
两款车型最低售价7 . 98万元，均
下降了2万元。随后，长安启源、
哪吒汽车、上汽通用五菱等新能
源品牌纷纷跟进降价。值得注意
的是，本轮降价潮主要集中在新
能源汽车，降价幅度从5%至15%
不等，价格下降从几千元到上万
元不等。

2024年这轮降价潮，其实在
2023年就已见端倪。2023年，国
内各新能源厂商之间价格战“你
来我往”就已是常态，到了如今，
这场价格战还没有看到结束的
影子，反而更多车企接连跟进，
成为一个又一个的“搅局者”。

新能源车持续降价的背后，
是2023年锂价的持续走低。锂价
下行贯穿了2023年全年，从开年
51 . 75万元/吨一路下跌至年末
的9 . 7万元/吨。进入2024年后，
锂价也并未有明显上涨，逐渐稳
定于10万元/吨左右的低位。锂
价走低，直接影响就是动力电池
生产成本降低，从而为新能源车
降价创造了条件。

动力电池成本降低，一方面
让现有新能源车型有了降价空
间，同时也影响了新款车型的定
价策略。例如，小鹏旗下中大型
MPV车型小鹏X9，起售价为
35 . 98万元，明显低于市场预期；
备受瞩目的中大型纯电轿车银
河E8以17 . 58万的价格开售，让
消费者眼前一亮。

新能源车企之间争相降价，
对于消费者而言是实打实的利
好。降价潮之下，消费者可以以
更低的价格购买到心仪车型，这
无疑降低了消费者购车成本，使

得更多消费者能够享受到汽车
带来的便利，而且本轮降价涉及
多个品牌和车型，消费者可以根
据自身需求和预算，在范围内挑
选适合自己的车型。值得注意的
是，车企在降价的同时，也会顺
带提供更多服务，如延长质保
期、增加免费保养次数等，这将
使得消费者在购车后能够享受
到更好的用车体验，相信在本次
2024齐鲁国际车展(济宁)中，各
大参展方肯定也会使出“浑身解
数”来提升消费者的购车体验。

齐鲁国际车展(济宁)这一
品牌已扎根济宁23年，消费者已
形成买车就到“齐鲁车展”的消
费习惯，本次全面升级之后，势
必会给济宁消费者带来更好的
购车体验。本次车展汇集国内外
国内主流进口车品牌、合资品
牌、自主品牌、新能源品牌，无论
是家庭轿车、SUV、MPV、豪华
进口车都会悉数到场，为消费者
奉献一场购车盛宴。由于参展品
牌多、车型全，竞争会更加激烈，
只有在价格上更具冲击力，拿出
货真价实的优惠，才能在销量上
占据先机。车展中的价格竞争叠
加上本轮降价潮的影响，对于购
车者来说是买车的最好时机。

进入2024年，国内车企价格
竞争如火如荼。这场由比亚迪领
衔，众车企参演的“商战大戏”可
谓是热闹非凡。

你来我往争相“亮剑”
“一网打尽”车企优惠

汽车赛道竞争激烈，一些车
企通过品牌战略、定制化服务等
方式来俘获更多用户的“芳心”。
如长城汽车推出了多个子品牌，
丰富了旗下产品线，如哈弗、
WEY、欧拉等，分别针对不同消
费人群和需求层次，提供了从经
济型到高端豪华型的多款车型
选择。随着2024年首个销售月报
的出炉，长城汽车再次证明了其
在国内乃至全球汽车市场的强
大竞争力。根据长城汽车1月销
量数据，其共计销售新车104,030
辆，同比增长高达69 . 06%，可谓
喜迎龙年开门红，令外界对其接
下来的表现充满期待。

上汽大众等品牌推出了个
性化定制服务，允许消费者根据
个人喜好和需求选择不同的配
置、颜色甚至内饰材料，实现个
性化购车。目前，上汽大众已陆
续为全系产品开放个性化改装
及配附件选购服务，涵盖外观

类、内饰类、智能科技类、户外系
列等，并在全国线下开设了可供
改装升级的门店200余家。有了
官方提供的改装业务，上汽大众
的用户也能享受到个性化的用
车体验，带来属于自己的汽车生
活。

面对特斯拉入局中国市场，
国产品牌比亚迪也同时押宝新
能源方向，投入巨资研发了多款
纯电动和混合动力车型，以满足
市场对环保节能汽车的需求。吉
利、蔚来、小鹏等品牌也积极布
局新能源市场，推出了各具特色
的新能源车型。

随着竞争的日趋激烈，叠
加消费者需求的多样化，“求助
外援”也是车企不得已之选。
2023年底，长安汽车与华为等
企业合作，宣布共同研发智能
驾驶技术，旨在提升车辆的安
全性和便捷性。华为与长安汽
车在深圳签署了《投资合作备
忘录》，宣布将成立一家新公
司，专注于智能网联汽车的智
能驾驶系统及增量部件的研
发、生产、销售和服务。

专注研发的车企不止长安
一家。像吉利汽车也在其新车型
中加入了智能驾驶辅助系统，提
供更高级的驾驶辅助功能；北京
现代、东风悦达起亚等品牌在车
型中集成了智能网联系统，提供
车载娱乐、导航、远程控制等功
能，满足了消费者对车辆智能化
的需求。

这些举措反映了国内汽车
品牌对市场需求的敏锐洞察和
积极响应，同时也推动了国内汽
车市场的竞争和发展。随着技术
的不断进步和消费者需求的进
一步演变，相信国内汽车品牌将
继续创新，为消费者提供更多元
化、更高品质的产品和服务。

竞争日趋激烈，车企之间对

于展示窗口的需求则显得更为
迫切，而车展则为汽车制造商提
供了一个直接向潜在消费者展
示其产品的平台。在车展上，消
费者可以亲自体验、比较不同的
车型，这有助于激发消费者的购
买欲望，从而带动汽车销售的增
长。

作为山东省规模最大的车
展，2024齐鲁国际车展(春季)的
招商工作也已基本敲定：比亚
迪、特斯拉、鸿蒙智行、理想、蔚
来等近百家车企将悉数亮相。值
得一提的是，作为齐鲁国际车展
的分会场，2024齐鲁国际车展
(济宁)是此次活动的延伸和延
续，辐射全省汽车消费圈，服务
更多山东消费者。车展期间，消
费者可以对不同品牌商家多车
型对比，同级车、同价位车应有
尽有，对比直观、方便。

本届车展不仅能提供舒心、
便捷、实惠的买车换车服务，还
为前来观展的消费者提供更加
精彩绝伦的娱乐互动活动。展会
期间，各大展台相继有豪礼赠
送，现场互动娱乐项目繁多新
颖，带给大家全新的观感体验。

买车就能抽大奖、不买车也
有礼品拿……本届车展继续以
惠民为内核，为购车者带来多重
优惠的叠加。除了让广大市民享
受靠谱的购车优惠外，主办方也
将大手笔回馈消费者，在线上、
线下开展丰富多样的互动活动：
红包大派送、订车大礼包、购车
抽奖等，为参展品牌提升现场人
气和销量助力。活动期间，市民
到场也可享受到场礼等福利。

据悉，本次车展也将在齐鲁
壹点客户端、微博、微信公众号、
视频号以及抖音号等多平台推
出跟踪报道，记者也将亲临现场
直播说车，带您“云”看展，详情
可关注后续报道。

往年车展现场(资料图)。
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