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2024齐鲁国际车展（春季）开幕前，记者走访省内多家品牌4S店

燃油车价格探底，正是入手好时机

近日，随着小米SU7
正式发售，新能源汽车价
格战再掀一轮新高潮。与
此同时，一众传统燃油车
企也坐不住了，纷纷选择
降价跟进，动辄降价大几
万的车型比比皆是。对于
偏爱燃油车的消费者来
说，目前入手燃油车或许
是个不错的好时机。趁着
清明假期，齐鲁晚报·齐鲁
壹点记者走访了省内多家
品牌4S店，实地探访了目
前燃油车降价现状。

临沂丰汇别克销售门店，消费者趁清明假期来选车。

懂车帝燃油车降价排行榜

2024齐鲁国际车展（春季）暨

第四十九届齐鲁国际汽车展

览交易会

时间：4月11日—4月15日

地点：山东国际会展中心

2024齐鲁春季车展（济宁站）

时间：4月19日—4月21日

地点：济宁体育中心

小 贴 士

文/片 记者 张雪 鹿青松

面对新能源车价格攻势
燃油车集体“反击”

4月5日下午，山东临沂宝宁
宝马4S店内有些热闹。趁着假期
前来看车的消费者不在少数，
几乎每台展车上都有消费者在
进行静态试乘，还有消费者在
与购车顾问核对购车合同、计算
购车价格。

门店内，客户经理白秀珍一
直处于忙碌状态：她不停地向客
户介绍不同车型的具体情况，
并为客户答疑解惑。在她看来，
目前宝马的燃油车价格已经来
到了新低点：“这段时间电车降
价的确挺厉害，但是油车的价
格经过一轮又一轮调整，现在
的车价也已经到达了低谷，非常
适合入手。”

白秀珍给前来现场咨询的用
户算了一笔账，作为宝马热门车
型的宝马325运动版，目前的裸车
落地价已经跌破了30万元，可低
至26万元左右，相较于高点价格
已经降了接近10万元。

类似的优惠力度同样体现在
其他汽车品牌中，“BBA”中的奔
驰与奥迪均于年后调整过终端售
价，在购买奔驰C级、奥迪A4L级
别的热门车型时，消费者的谈价
空间可能达到10万元甚至以上。
在某汽车垂媒推出的“降价榜”
中，多款车型降价超10万元，有车
辆降幅高达38%。

低价位市场同样优惠多多，
记者查询发现，作为热门B级车
的第十一代索纳塔官方起售价为
13 . 98万元，叠加优惠后可降至
12万元区间；丰田卡罗拉2023款
的裸车报价已经下探至8万元左
右；有经销商甚至为销量常青树
日产轩逸的2024新款报出了7 . 36
万元的起售价。

让利手段多样
综合购车成本降低

记者走访、咨询山东省多家
4S店发现，燃油车在裸车之外
的综合购车成本也在不断下
降，具体体现在保险不捆绑了、
首付和贷款利息更低了、选配件
不强制了。

“前些年购车时可能会遇到
4S店捆绑销售保险，或者保费很
高的情况，现在普遍都变成了更
灵活、更优惠的保险选择，对我们
消费者来说是个隐形的利好。”来
自青岛的李先生4月份刚购买了
一辆凯迪拉克CT5，他对目前燃
油车的购买体验非常满意。

在保险之外，此时购车往往
也会有比平时更低的首付比例
与按揭利率，零首付、低首付、
免息、低息等促销政策已经不
再新鲜。通过网络搜索不难发
现，一些地区的热门车型如广
汽本田雅阁、丰田卡罗拉、上汽
大众朗逸等热门车型都有类似
的优惠政策。

“还有一个利好情况就是，之
前购车有时候要加一些‘选配
件’，甚至加钱才能提车，我这次
购车过程中就完全没有遇到。”李

先生说。
临沂丰汇汽车的别克直销员

王侠表达了和李先生类似的观
点：“对有些车型来说，现在的综
合购买成本突破了历史最低价
格，因为之前一些车型在购买时
需要搭配的‘装饰件’现在已经不
再捆绑购买了。”

李先生和王侠提到的选配
件、装饰件，指的是购车过程中配
合裸车搭配销售的配置升级组
件，这些配件往往能给销售方带
来较高的利润。而如今为了获客、
让利，需要选配才能交车的情况
已经大大减少。

淡、旺季区别并不明显
刚需消费者无须再等

伴随着车市的剧烈震荡，相
当部分的消费者化身为“等等
党”，怀抱着“买涨不买跌”的心态
持币观望。有分析认为，目前燃油
车的降价已经到达了平台期，继
续大幅度降价的可能性不大，此
时正是入手购买燃油车的好时
机。

“现在车市中的所谓旺季、淡
季概念越来越不明显，所以买车
没必要非得等到节点，建议消费
者及时下手。”白秀珍向前来询价
的顾客说道。

在丰汇汽车店内，来自临沂
兰山区的王先生向记者表示，他

从去年就持续关注大众威然和别
克GL8陆尊，终于决定现在就购
买。“我买车是刚需，一直观望了
大约有半年时间。目前的燃油车
普遍已经比去年有了较大幅度的
降价，我觉得再等下去的话，也很
难等来价格大跳水，所以想抓紧
机会把车买了。”王先生说。

王先生同时表示，对于非刚
需消费者，还是可以再观察下市
场动向：“非刚需的话，我建议还
是不要冲动。不要单纯用价格衡
量一辆车的价值，一切以自己的
需求为准。”

中国汽车流通协会汽车市场
研究分会秘书长崔东树认为，车
市价格战一般是一年两次，今年
上半年的价格战时间早、力度大，
将来的走势将是逐步降温。而下
半年的新品价格战有可能在8月
份开始。

“未来随着新品上市的虚高
定价逐步回归，各细分市场的主
力产品逐步清晰，价格战的意义
将会下降，并逐步从价格战转到
促销模式。”崔东树在接受媒体采
访的时候表示。

车展叠加折上折
买车更优惠

齐鲁国际车展千车汇聚，是
许多消费者的购车首选之地。4月
11日—15日，2024齐鲁国际车展

（春季）暨第四十九届齐鲁国际汽
车展览交易会将在山东国际会展
中心举行。届时，多款燃油车型都
会亮相车展现场，与广大消费者
见面。

据了解，许多降价车型将在
齐鲁国际车展推出多重福利，此
时购买可享受多重折扣优惠。例
如，日产轩逸6 . 78万元起，全系
最高直降8万元、6座旗舰SUV
探陆，限时抢购交六千抵三万；
一汽-大众推出全系限时追加
现金补贴至高5000元、全系限
时享置换补贴至高24000元；起
亚狮铂拓界12 . 98万元起，赠送
5年5次免费保养、起亚K3优惠
价7 . 88万元起赠送5年5次免费
保养；长安系全部车型购车享价
值10000元终身质保，置换至高补
贴45000元，至高享价值5000元权
益礼包；一汽丰田推出“以旧焕新
20亿钜惠”活动，用户现场购车即
享至高16000元置换补贴；沃尔沃
全系车型可享6亿购车补贴；宝马
全新BMW 5系登临现场，消费者
可享至高12000元保险礼遇等多
种置换补贴，BMW企业客户更可
享受到3 . 5%起的折扣支持；江淮
瑞风限时下定享6666元购车红
包，综合权益至高36666元，换新
补贴至高10000元等。

除此之外，本届齐鲁国际车
展主办方更是精心策划了一系列
精彩纷呈的体验及互动抽奖活
动，如参与“奇瑞新能源汽车大抽
奖”，有机会赢取新能源汽车使
用权；“2024齐鲁首届影像器材
嘉年华”，在车展现场即可体验
暗房老胶片，租借保养器材，听
摄影讲座，无人机模拟飞行等
项目；还有“美车秀秀摄影大
赛”等您来参与，用镜头记录美
好瞬间，留住美好回忆。此外，
更有“购车抽大奖”“购车享支
付宝权益”“车模大赛”等共八
大主题特色活动，让您在选购
心仪座驾的同时，也能享受到实
实在在的优惠和乐趣。

“买车就到齐鲁车展，千款好
车任你选”，齐鲁国际车展不仅致
力于为广大消费者提供一站式购
车服务，更是为推动汽车行业的
高质量发展贡献着独特的力量。
齐鲁国际车展以真诚的办展理
念，诚邀您共襄这场汽车界的盛
宴，一同见证汽车行业近年来的
蓬勃发展。

近日，车展组委会特推出
部分免费门票，供消费者提前
领取。

需要注意的是，领取免费
门票的截止日期为4月10日，
想要免费进入展馆看车购车
的消费者切勿错过。

2024齐鲁国际车展免费
领票攻略：

1 .消费者微信上搜索
“齐鲁晚报”公众号并关注，
点击其中的“车展门票”按
钮，填写有效信息并点击“立
即领取”。

2 .在填写完信息后，消
费者需要耐心等待报名成
功短信以及官方客服的回
访电话。

温馨提示，消费者只有
等到成功短信以及官方客服
回访电话后，才能确定成功
报名，之后进行的领取免费
门票操作才能确保成功。

3 .消费者在收到短信提
醒后，微信搜索“2024齐鲁国
际车展”小程序车展官方票务
平台，点击“网络报名领票”按
钮，输入报名的手机号，即可

领取电子门票。
在领取电子门票后，还有

以下三点需要注意：
1 .车展入场门票需填写

真实姓名、身份证号码进行实
名认证，一人一票。

2 .入场门票使用期限为
五天两次，对两次入场时间不
做限制。

3 .电子门票不可转赠，仅
限消费者本人使用。

此外，60岁以上老人和
1 . 5米以下儿童，可以凭借有
效身份证件免费入场观展。

如何免费领取2024齐鲁国际车展（春季）门票
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