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陷入“两难”的茅台回收商
“跌跌不休”的酒价面前有人选择“退场”，有人还在等待“春天”

管悦 济南报道

9月22日晚，#散瓶茅台飞天
跌破2300元#冲上热搜，引发网
友关注。当日2024年飞天茅台原
箱报价2390元/瓶，2024年飞天茅
台散瓶报价2270元/瓶。据悉，中
秋过后，飞天茅台价格持续走
低。济南零售市场情况如何？飞
天茅台为何持续下跌？

三天里每天跌三五十
今年以来“跌多涨少”

9月23日，记者来到济
南市历下区山大南路上的
一家茅台酒专卖店。“今天
飞天散瓶2300多元/瓶、原
箱2400元/瓶，比昨天降了
50多元。”经销商肖先生
说，“店内有部分飞天茅台
当时进价2700元/瓶，现在
卖就是赔钱。”

提及茅台价格波动，
济南一家销售茅台酒的商
户陈先生颇感失落。“中秋
刚涨上来一点，又降下去
了。”陈先生介绍，9月23日
店内飞天单瓶2400元，相
比中秋下降一百元。“去年
同期，散装飞天茅台价格
保持在2700元/瓶以上，原
箱价格超过3000元/瓶。”

“今年以来，价格跌多
涨少。”陈先生坦言，眼下，
店内2021年、2022年等年
份的飞天茅台也没有了

“优势”，其售价仅比2024
年飞天茅台贵二三十元。

随后，记者又走访了
历下区、历城区等地多家
茅台酒售卖店。商家们均
表示：近三天，飞天茅台酒
原箱和散瓶零售价均有不
同程度下跌，每日跌幅在
30-50元之间。其中，9月23
日，济南市场飞天茅台酒
原箱零售价在2400-2460
元，飞天茅台酒散瓶零售
价在2350—2400元。

据今日酒价披露的最
新批发参考价显示，9月23
日，2024年飞天茅台原箱
报2365元/瓶，较上一日下
跌25元；2024年飞天茅台
散瓶报2250元/瓶，较上一
日下跌20元。

价格的持续低迷也波
及到了“龙茅”。

据茅台官方APP“i茅
台”数据显示：9月22日，“龙茅”
总申购人次约237 . 92万人次，较
前一日下降约12万人次；相比今

年1月7日“龙茅”发售当天858 . 92
万人次的申购数据，下降超七
成。

酒商：
短期看跌，长期看涨

事实上，这也不是飞天茅台
今年首次出现价格大跌的情况。

今年6月，茅台市场批发价
也曾出现过一轮大跌，飞天茅台
单瓶价格一度跌至2000元/瓶左
右。此后，贵州茅台推出多项稳
价措施。例如，调整商品投放策

略，取消12瓶/箱的飞天茅
台投放开箱及同步废除拆
箱销售指令等。

受稳价措施影响，飞
天茅台价格开始逐渐回
温。据今日酒价数据，8月1
日-8月30日，散瓶飞天单
日价格均在2400元/瓶以
上。奈何好景不长，进入9
月，散瓶飞天茅台价格再
度跌破2400元/瓶。

“从目前的情况看还
会继续下跌，散瓶飞天茅
台价格未来很可能会跌破
2000元/瓶。”在经销商肖
先生看来：目前济南市场
上飞天茅台成交量较少，
但留存量并不低。在供需
不平衡的情况下，茅台飞
天价格或将不断下挫。

徐先生在济从事酒
水批发行业多年。在其看
来，近年来贵州茅台产能
不断扩大，但市场需求却
没有同步增长。“以今年
中秋为例，茅台销量同比
去年下降一半。消费者在
白酒消费上也趋于理性，
开始寻求性价比更高的
替代品。”

“一般中秋节就是清
库存的好时候，但今年销
量不佳，有些人可能会选
择低价抛售回流资金，缓
解库存压力。”徐先生认
为：目前市场上购买茅台
的消费者年龄多集中在四
十岁以上，年轻人较少，

“当前社会购买力下降，加
剧了供给大于需求的局
面，价格自然上不去。”

值得指出的是，尽管
短期内茅台价格受到较大
冲击，但不少经销商认为：
从长期来看，茅台的强大
品牌影响力和市场地位将

为其价格保驾护航。“未来，通过
调整生产计划和销售策略，价格
有望回升。”

李梦瑶 实习生 冯妙韵
济南报道

卖也不是不卖也不是
“黄牛”收酒并不积极

9月，正是一年中高端酒销
售的黄金旺季。往年，高端酒回
收商张宇（化名）正张罗着四处
找货、收货。现在，张宇则守在自
己的小门头房里，刷着短视频。

“上个星期2450元一瓶收的
（散装）飞天茅台还没卖出去。我
顶多给你2200元一瓶，现在是

‘收一个，赔一个’。”面对询价，
张宇并不积极，“有回收商都明
确表示不收了，怕囤货越多，赔
得越多。”

9月23日披露的最新批发参
考价显示，2024年飞天茅台原箱
报2365元/瓶，较上一日下跌25
元；2024年飞天茅台散瓶报2250
元/瓶，较上一日下跌20元。

“现在也是挣‘快钱’，”张宇
解释，“有人来买，我就帮客户找
找，2300元/瓶收的散装茅台酒，
卖出去也就能赚个二三十块
钱。”

相比做“快生意”的张宇，鲁
铭回收鉴定中心的程成（化名）
则很发愁。他有四家门店，近千
万元的存货。

以往，在茅台行情好的时
候，货是供不应求的，他甚至会
花重金去收小商贩手中的货。
程成介绍，一般小商贩会去收
一些消费者抽中的1499元一瓶
的飞天茅台，小商贩加价几百
元甚至上千元收走，转手再加
价100元左右卖给程成这样的
大回收商。

“当时这个价格也是便宜
的，转手卖2700元/瓶不成问题，
一瓶能赚500元。但现在，小商贩
们的生意也不好做了，因为我们
也不找他们收了。”程成向记者
展示，“我现在手里的生肖精品、
老酒都是高价囤的。现在看来，
这些存货再放下去，就要赔钱
了。”

除了散装飞天茅台跌破
2300元/瓶，就在三天前，茅台品
类中唯一一个有溢价的产品也

“失守”了——— 龙年生肖茅台回

收价格也基本回到了指导价
2499元/瓶左右。

“‘龙茅’刚开始发售时，一
度被市场爆炒至6000元/瓶。我
现在手里有3300元/瓶收的‘龙
茅’，再卖就是赔钱的。”程成说。

纵横酒水市场十多年，程成
如今却有种“手足无措”之感，他
不知道该不该把手里的囤货低
价出售。“卖就赔了；不卖，明天
价格能比现在更好吗？”

市场流通大不如前
迎来十年最冷旺季

今年，笼罩在茅台头上的
“阴云”一直没散去，这也是继此
前的“黑色六月”之后，“飞天茅
台”价格再次迎来的整体下跌。

“跌破2300元大关早就有迹
可循。”张宇说，在中秋节前后，
飞天茅台酒价一反往年的涨势，
一直处于“跌跌不休”的状态。

这个中秋假期，散瓶飞天茅
台的价格就从2450元/瓶下滑至
2250元/瓶，跌幅200元一瓶；原
箱跌幅更甚，从2600多元/瓶降
至2360元/瓶，跌幅超240元/瓶。

不仅酒价在跌，茅台的股价
也在跌。中秋假期后首日，茅台
股价跌破1270元，与历史的高点
相比，近乎“腰斩”。

价格在跌，但并没有换来更
高的销量。中秋到国庆，往往是
全年黄金销售旺季，但业内人士
都称：这是近十年的最冷旺季。
张宇说，他早早预见了今年飞天
茅台的销量不会好，只备往年一
半的货。“现在看来是庆幸的。以
往一个中秋至少能卖四五十瓶
的货，今年只销售了十几瓶。”

程成也表示，今年，线下的
“飞天茅台”流通市场仿佛“凝
固”住了，看不到库存消耗。

从事酒水行业20余年的张
琛也认为，每到节假日，茅台酒
厂会大量向市场投放产品，“但
如今市场上流通不如以前高了，
进一步加大了经销商的库存”。

此外，张琛分析，电商平台
的让利，让线下回收生意“雪上
加霜”。“电商平台推出补贴活
动，不少‘网红’也在低价带
货，高端白酒的利润被压缩得
更低了。”

从盲目狂热到回归理性
三年间市场冰火两重天

其实，这并不是茅台股价、
酒价第一次双双下跌。

张琛介绍，2003—2012年，
是中国白酒行业的黄金10年，行
业一片繁荣。茅台酒的涨价预期
不断高涨，一度超过2000元/瓶。

2012年，茅台酒价格出现下
跌。曾经一瓶难求的飞天茅台
酒，价格从当年年初2000多元/
瓶跌落至1500多元/瓶；到2013
年，更是跌至谷底，零售价下滑
至800多元一瓶。不过，茅台酒厂
通过发布限价令、降低经销商门
槛等方式，再加上市场的复苏，
茅台价格逐渐回暖。

近三年，茅台市场“冰火两
重天”的情景再次上演。从2018
年到2021年，酒水行业经历了一
波“酱酒”大热，资本纷纷涌进茅
台镇掘金。

“当时‘资本围猎酱酒’成为
市场焦点，导致酒水行业在狂热
时期盲目扩张，为今日低迷埋下
了隐患。”张琛说，“热钱”大量涌
入，酒厂扩大规模，“酱酒通常是
3-5年一个生产周期，2024年正
是大量出货的阶段，成千上万吨
的酒水就成了库存。”

“市场上炒作收藏的多，真
正有需求的人少。酱酒只存在渠
道端，其实未真正走向销售端，
这也进一步加剧了白酒市场的
库存。”在张琛看来，茅台价格再
涨，还是要像2013年那样，想办
法去掉库存，扩大需求。

采访中，不少业内人士也指
出，茅台酒历经20多年的发展，
现在已经从传统的公务消费转
换到商务消费和个人消费市场。

“它本身是饮品，现在偏于‘金
融’属性。茅台市场重新恢复起
来，至少要退掉‘泡沫’，回归到
普通人消费得起的状态。”

对于像程成、张宇这样的经
销商来说，他们不知道这场“寒
冬”还有多久才会散去，但已有
经销商选择“退场”。

“干了十多年，做到现在，想
转型是非常困难的，也是不舍
的。只能抱着会好起来的心态，
慢慢坚持下去。”程成说。
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飞天茅台连日降价，济南某高端酒类回收门店内有些冷清。

茅台“连跌”多日后，济南不少商户开始停止回收。

“买家：飞天茅台多少钱一瓶？黄牛：2300元。买家：便宜点，给个成本价吧。黄牛：2650元。”最
近一段时间，这个段子成了“茅台回收圈”广为流传的“自嘲热梗”。

而这正是他们当下最真实的写照——— 卖茅台不赚钱了。
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