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特斯拉打响第一枪

2月9日下午，记者在特斯拉
领秀城门店看到，店内有不少前
来看车的消费者。虽然春节假期
开工后的首个周末，仅有周日一
天的休息时间，但前来看车的人
络绎不绝。“Model 3这次推出的
限时保险补贴优惠确实挺吸引
人，我家就在附近，先过来咨询咨
询。”顾客张先生表示。

据了解，特斯拉中国2月5日
宣布，即日起至2月28日Model 3全
系限时保险补贴8000元，补贴后
22 .75万元起售，同时可享购车5年
0息政策及特享充电权益。据悉，
这是特斯拉保险补贴首次覆盖
Model 3全系车型（包括Model 3
高性能版），也是保险补贴和5年0
息政策罕见地“首次同框”。

2月7日，特斯拉中国发布特
享充电权益二选一政策：1299元
买下价值5200元的Cybervault家
充桩（含国标40米安装服务），或
者1299元获得6年3万公里（以先
到者为准）内，享受特斯拉全国超
级站1元/度电（含服务费）的超级
充电价格。根据这项政策，若叠加
各项优惠政策，购买Model 3长
续航版加家用充电桩，相比之前
可节省高达7 . 1万元。

有业内人士分析认为，特斯
拉希望通过政策调整拉动Model
3的销量，以优化产品结构，应对
激烈的国内车市竞争。

国内车企纷纷应战

小鹏汽车最新推出的政策同
样将“金融购车”作为重点，在特
斯拉打出史上最大力度优惠“组
合拳”的同一日，小鹏汽车立即接
招，宣布推出行业唯一“五年0利
息0首付”购车政策，至高贴息金
额57000元。

据了解，此次免息购车政策
覆盖小鹏×9、小鹏G9、小鹏P7i
及小鹏G6，其中小鹏×9是行业
首款推出0首付+5年免息政策的
车型。活动即日起至2月28日结束

（以定金支付时间为准）。
不过在车企间，“零利息”方

案中也有着不同差别。其中，特斯
拉推出的5年“零利息”方案分别
要求支付购车款一定比例的首
付，尾款可享受5年“零利息”；小
鹏汽车在“零利息”基础上还推出
了“零首付”政策，但并非所有车
型都能享受5年“零利息”。

记者来到小鹏汽车济西店，
门店里有关优惠补贴的宣传物料
随处可见。一位小鹏汽车销售人
员告诉记者，目前，在山东多个城
市，小鹏G9正在进行优惠促销活
动，最高可享受4万元的优惠。若
消费者通过燃油汽车置换购买小
鹏汽车G9，以燃油车价格在二十
万元以上为例，可享受1 . 5万元
的山东汽车置换更新补贴，同时，
叠加小鹏置换补贴和促销优惠，
在不算免息政策的情况下，综合
优惠高达6万元。此外，根据不同
车型还有充电权益包以及家用充
电桩折扣等多个优惠活动。

而相比小鹏汽车的金融政

据新华社上海2月11日电
11日一早，特斯拉上海储能

超级工厂在上海自贸区临港新
片区正式投产。这座工厂生产
的商用储能电池将被运往全球
市场，助力世界范围的“绿色未
来”。

据介绍，2024年5月，特斯拉
上海储能超级工厂正式动工，
当年底，这一项目就顺利通过
竣工验收并启动试生产，全程

仅耗时7个月。
特斯拉上海储能超级工厂

投产后，初期规划年产商用储
能电池1万台，储能规模近40吉
瓦时（GWh），将在第一季度开
始产能爬坡，并由此开拓全球
更多市场。

复旦大学国际问题研究院
院长吴心伯说，特斯拉上海储
能超级工厂正式投产，不仅得
益于中国在基建方面的速度领

先世界，也是中国和上海优质
营商环境优势的体现。这一项
目将对其他的投资者起到示范
效应和引领作用。

上海自贸区临港新片区党
工委副书记吴晓华说，下一步，
临港新片区将进一步创造更好
的条件，打造更优储能产业生
态，协同推动建立效率更高、成
本更低、品质更好的产业链体
系，吸引产业上下游落地。

2025年春节后刚一“开工”，新能源汽车便开启了价格战。特斯拉
首先打响第一枪，小鹏、蔚来等车企相继应战。记者注意到，今年的价
格战在形式上有所不同，除了以往车企经常采用的降价、限时优惠等
方式，今年众多车企纷纷在金融方案上下功夫，竞相推出“零利息”购
车优惠方案，试图通过金融杠杆撬动消费者需求，争夺市场份额。
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特斯拉上海储能超级工厂正式投产

葛相关链接

策，蔚来也不甘示弱，本月预订蔚
来新车的用户可享受首付20%
起、5年0利率政策，另可享1万元
选装基金、5年NOP+免费使用权
等优惠政策。此外，老用户购车可
叠加5000至10000元限时复购优
惠。尽管蔚来上月销量表现一般，
但此项重磅政策的出台，无疑将
为其销量增添强劲动力。

值得注意的是，在2月10日晚
间，比亚迪召开智能化战略发布
会，重磅发布了高阶智驾系统“天
神之眼”。比亚迪集团董事长兼总
裁王传福在发布会现场宣布，比
亚迪全系车型将搭载高阶智驾技
术，让全民智驾成为可能。据了
解，比亚迪“天神之眼”分为三个
版本，天神之眼A主要搭载在仰望
品牌，天神之眼B主要搭载在腾势
和比亚迪品牌，天神之眼C主要搭
载在比亚迪品牌。其中天神之眼C
首批上市21款车型，覆盖7万元级
到20万元级，包括在售价格10万
元以下的海鸥。有分析人士指出，
比亚迪打响了10万元市场智驾标
配第一枪，这不仅将推升整个行
业的渗透率，更暗示了智驾技术
的“平权时代”即将来临，势必引
发更为激烈的价格竞争。

民生证券表示，智驾技术进
步有望降低智驾硬件门槛，从而
推动智驾系统在20万元以内的主
流汽车市场中得到更广泛应用。
以小鹏和比亚迪为代表的车企，
有望凭借平价智能化战略，在
2025年形成显著的差异化竞争优
势，并借此实现销量的显著提升。

价格战非打不可吗

据了解，自2023年以来，春
节后开工即开打价格战已成为
车圈的惯例。车企们根据市场环

境灵活调整优惠政策，其价格战
策略也正呈现多元化趋势，既包
括官方直降，还包括现金折扣、
免息贷款、置换补贴、权益优惠
以及政企联合促销等多种方式。
据不完全统计，2月以来，零跑、
特斯拉、小鹏、蔚来、岚图、吉利
银河、领克、上汽通用、一汽丰
田等已近30家车企以不同形式

“参战”。
车企为什么要打价格战？价

格战非打不可吗？
知名汽车博主关峰认为，如

果说2024年是“价格战”，那么
2025年将是“全面战”“生死战”。
他预测，2025年将有约1/4的车企
陷入资金链困境，想要“活”下去，
占据更多市场份额，“价格战”必
须打。

“车企开始逐渐推出金融优
惠政策和售后服务政策，现在光
降价已经不足以吸引消费者
了。”都加入“价格战”以后，品质
就成了消费者选择的关键，关峰
认为，奇瑞汽车等车企推出的

“终身整车质保”可能将成为未
来的趋势。

除了现有的种种压力外，新
能源汽车的快速更新迭代也迫使
车企不得不选择降价。目前，特斯
拉焕新版Model Y已经开启预
售；小米全新SUV车型YU7预计
六七月上市，流量高居不下。关峰
预计，今年上海车展发售的新车
型或将达到180款。更新的科技配
置不断搭载在更新的车型上，使
得老款一旦形成库存积压，就必
须选择以价换量。

“2026年新能源汽车将改为
减半征收购置税，这会对新能源
车企造成不小的压力。”关峰告诉
记者，2025年的新能源汽车“价格
战”一定会更加猛烈，这对于消费

者而言将是很大的利好。

价格战或成持久战？

价格战虽然降低了消费者
的购车门槛，提升了购车体验，
但也埋下了诸多隐患。名车企
将巨额资金投入价格竞争中，
不断突破价格下限，必然导致
盈利空间受到严重挤压，亏损
情况变得普遍。同时，研发资金
也会因此受到大幅削减，长此
以往，车企可能会丧失其核心
竞争力。

此前，全国乘用车市场信息
联席会秘书长崔东树在中国汽车
流通协会发布的文章显示，2024
年1-11月的汽车行业收入9 . 46
万亿元，同比增幅仅为3%；成本
为8 . 3万亿元，同比增长4%；利润
4132亿元，同比下降7 . 3%；汽车
行业销售利润率为4 . 4%，均低于
2020年至2023年各年度的销售利
润率。单车利润亦出现下降势头，
2024年1-11月汽车行业平均单
车利润为1 . 5万元，而2021年-
2023年这一数据分别为2万元、2
万元及1 . 7万元。价格战的不断
升级，已给行业发展带来了不利
影响。

吉利控股集团董事长李书福
等多位车企负责人还从消费者的
视角表示，在价格战下，行业内存
在着偷工减料、以次充好等情况，
或将影响产品质量和安全，最终
损害消费者的利益。

根据盖世汽车研究院的观
点，“价格战”或将成为未来3-5
年的持久战。虽在政策层面或将
进行综合整顿，能够在一定程度
上纠正市场行为，但市场若想走
向良性发展，还需要各车企共同
努力。

特斯拉领秀城门店内，不少消费者前来看车。
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