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1.9元还包邮，直播间卖的低价书靠谱吗
超低折扣书背后有“流量密码”：定价虚高、低价引流

魏银科 济南报道

图书一折还包邮
大概率是公版书

《中华上下五千年》，定价99
元，破价9 . 9元；《黄帝内经》原
价29 . 8元，破价1 . 9元……在某
平台直播间里，各种低价书让人
看得眼花缭乱，主播不遗余力地
宣传着：“一本书的价格买一套
书”“保证正版保证新书”“买回
去 自 己 收 藏 或 者 送 人 都 可
以”……点进购买链接，主播重
点推荐的书销量都不错，很多累
计销量已经过万。不但如此，只
买一本也包邮，因此吸引了大量
消费者，“某某下单了”的消息一
直在刷屏。

这些书的价格为什么这么
低？“一折书，正版，还包邮到家，
大概率是公版书。”出版业内人
士孙先生告诉记者，公版书的印
刷成本很小，理论上是可以做到
把价格控制那么低的。

公版书，简单来说，就是进入
公共版权领域的图书。按照法律
规定，当作者去世超过50年，其作
品的版权保护期便已届满，自动
进入公共领域，任何人都可以对
其进行出版发行。我们比较熟悉
的一些经典名著，很大一部分都
属于这个范畴，比如四大名著、古
代诗词选集、外国名著合集等。

孙先生表示，一本书的成本
主要包括这么几部分，首先是版
税，也就是给作者的稿酬；然后
就是印制费，包括纸张、原料、工
艺这些东西；另外还有一部分成
本是固定成本，也就是一次性的
成本，包括翻译、编辑、设计等。

“同样是书，但成本比例千
差万别。像我们出版社这种成本
比较高的，一次性成本不到
10%，装订成本占12%—15%，版
税大概在10%，这样加起来在
30%左右。所以一本书如果没有
版税的话，事实上的成本就只有
装订、工艺什么的，整体控制在
10%以内是可以做到的，无非就
是原料纸张稍微差一点，装订稍
微差一点。”孙先生说。

记者在各大直播间查询发
现，在售的很多低价书的确有很
大一部分属于公版书行列，比如

《鲁迅全集》《官场变形记》《百年
孤独》《山海经》等，也有一部分
属于“攒”的书，比如《世界未解
之谜大全集》《养肾补气》等。不
但没有版税一说，甚至排版都不
用，剩下的只有印刷成本，也难
怪卖那么便宜了。

值得注意的是，部分商家为
了进一步压缩成本，除了会在纸
张质量、印刷工艺等方面做文章，
还会压缩排版校对工序等，这不
仅影响了读者的阅读体验，也可
能对知识的传承造成潜在危害。

业内去库存压力大
低价卖掉比积压强

孙先生告诉记者，那些低价
书，也可能是库存书。“在整个行
业内积压了大量的库存书。卖不
掉的书，出版社收回去放在库里
也是负担，倒不如低价把它销

掉。有些书商可能就是做这种生
意，同时接触几家出版社，以极
低价格拿到这些书，然后用一折
的价格卖出去，那还是有的赚”。

记者查资料得知，出版行业
一直面临着库存积压的难题。根
据开卷监测系统统计，2023年销
量小于10本的品种数超过百万
种，相比整个零售市场动销品种
数237 . 4万，近一半的图书积压
在仓库，甚至面临着报废、化浆
的命运。

对于出版社与发行商而言，
将这些库存书以低价出售，即便
利润微薄，也比继续积压更划
算。通过直播带货等新兴渠道，
能够快速将库存转化为现金流，
缓解企业的资金压力。同时，这
也为消费者提供了以实惠价格
购买到心仪书籍的机会，实现了
供需双赢。

有些商家会在宣传时直接表
明是库存书，还表示自己有特殊
拿货渠道，以此打消读者顾虑，不
过这些店铺大多数有数量限制，
不能做到直播间的一件包邮。

定价虚高不是秘密
低价卖或是一种回归

“有一部分图书除了是尾货
外，之所以低价出售，就是它定
价虚高，后面留下了打折的空
间。”某出版社市场部的王先生
告诉记者，“比如某本书就值40
块钱，但会把它做得感觉特别高
大上，它直接定价40元可能卖不
出去，但是定价400元，再打一折
就很容易卖出去了。”王先生表
示，我们不能光看一本书的打折
力度有多大，要看这本书的成本
有没有那么高，定这么高的价格
合适吗？有些书定价过高，超出
其实际价值，而在直播间里通过
大幅打折，让价格回归到一个相
对合理的水平，也是吸引消费者
的一种方式。

市场上部分图书定价虚高，
这在出版行业并非秘密。“那种
一套几本甚至十几本的套装书，
其实成本就那么多，但是一包装
整合，就很容易把价格抬高。另
外，整个行业书价也确实是偏
高，因为渠道里面打折的趋势是
越来越狠、越来越卷了。”孙先生
也表达了和王先生同样的观点。

“定价虚高有时候也是被市
场倒逼的。”业内长期从事编辑
工作的汪女士表示，因为市场现

在就是以一个很低的折扣去卖
书，消费者都知道在各个平台比
价，“很多平台图书卖到两三折，
可能连成本都覆盖不了，那出版
社就不可能以三折供货，只能变
相促使我们把定价提高一点。”

平台的市场策略：
低价背后有“流量密码”

从专门对接直播带货渠道
的发行人员李先生那里，记者还
了解到直播间那些低价书背后
的另一种逻辑。

在竞争激烈的电商市场中，
平台为了吸引用户流量、提升用
户黏性，往往会给予商家一定的
补贴。“比如一本书9块9，平台可
能会补贴六块钱，商家自己就承
担三四块钱。”李先生表示，“如
果商家的渠道又比较广，快递成
本也能压到一两块钱的样子，这
样算下来，还是有的赚。”

李先生说，低价书大部分是
用来引流的，店铺的链接也是多
规格的，“点开链接你会发现，店
铺还会卖一些正常价位的产品，
只不过低价链接会占一个比较
好的搜索位，来达到为其他商品
引流的目的。”

用来引流的书基本都是上
述提到的公版书或者库存书，还
有一部分是有瑕疵的残书，比如
封面破损、有污渍等。“这种引流
书起一个广告宣传的作用，从付
费角度来说，投广告可比这些低
价书的折扣贵多了。”李先生解
释，比如10个人来买了特价书，
如果有一个人买了一本正常价
位的书，那也是赚了。

这种策略不仅能够增加店
铺的整体流量与曝光度，还能带
动其他正常价位图书的销售。消
费者在购买低价书的同时，可能
会因对店铺产生信任或出于对
其他书籍的兴趣，进一步购买其
他商品。

低价书大行其道
是好事还是坏事

那么，对于这些低价书，人
们普遍都是什么看法？

“我是不会购买这种低价书
的，看到身边朋友购买，可能也
会阻止。”汪女士表示，“一本图
书汇聚了作者、译者、编者、编
辑、营销、封设、校对、印刷、发
行、书店员工等从业人员的无数

心血，那么低的价格其实是不正
常的。长此以往，可能倒逼出版
社减少优质内容投入，转向快餐
式读物。”

汪女士的担心不无道理，一
折销售可能导致读者对书价预
期扭曲。读者可能形成“非折扣
不买”的习惯，削弱对图书文化
价值的认知。

“大量低价书充斥直播间可
能并不是一件好事。”业内专家
表示，“书籍并非简单的商品，而
是承载了知识、文化和情怀。”一
旦低价书成了行业导向，有可能
造成劣币驱逐良币的现象，相关
部门应加强对图书市场的监管，
规范图书价格秩序，避免出现价
格虚高或恶意低价竞争的情况。

“大多数出版社不出这么低
价的书，要是出的话，成本可能
就是那么低。”李先生认为，这种
低价书可能就是为了薄利多销，
直播间针对的也是非传统读者，
不会对精品书造成冲击。

出版社和电商平台因为低
价书问题也闹过矛盾。去年，10
家位于北京的出版社与46家位
于上海的出版社，先后发出两份
联合声明告知函，表示不参加某
电商平台要求的全品种图书以
2—3折出售的“618”促销活动，
给出的理由就是“促销活动价已
经触及成本线，他们亏不起”。

但毋庸置疑，当下图书销售
越来越离不开电商了。相关数据
显示，2024年，平台电商码洋比
重为40 . 9%、内容电商码洋比重
为30 . 4%、垂直及其他电商和实
体 店 占 比 分 别 为 1 4 . 7 % 和
14 . 0%。

图书本质上仍是商品，从消
费者立场来说，低价书带来了实
实在在的福利。“我每次买书都
专门找低价书，内容都是一样
的，纸张稍微差一点也不影响阅
读。”读者刘女士表示。

“我保持大量阅读的前提就
是低价书，不然荷包撑不住。”80
后的孙女士直言不讳。

对消费者来说，能以低价买
到心仪的图书，固然是一件好
事，但在购买时也需要谨慎。“如
果是公版书，虽然没有版权问
题，但由于采用了较差的纸张和
印刷工艺，可能会影响阅读体
验。”汪女士提醒，读者在购买低
价书的时候要注意甄别，尽量选
择大出版社的作品，起码阅读质
量是有保证的。

春色恰如许，读书正当时。
近日，记者在买书时发现，在一
些平台直播间里，1 . 9元就能买一
本书还包邮到家，如此价格，甚
至低于一些地区的快递首重价
格。这些直播间里的书为什么这
么便宜？记者就此采访了一些出
版界业内人士，揭秘其中的“门
道”。

“一元一本”
“闭店清仓”……多
名网友发帖称，有
商家通过直播间低
价引流，在电商平
台大量售卖盗版
书，如果发现质量
问题，维权极难，可
谓“付款1分钟，维
权路漫漫”。

低价盗版书
维权多“无解”

在一家标注着
“正品图书”的直播
间，记者购入一本
售价1 . 99元的《月
亮与六便士》，收到
货后发现图书存在
书页薄、有明显油
墨味等盗版书常见
的特征。当向客服
询问是否有正版图
书的相应凭证时，
客服称“有正版授
权，需要向售后要
一下”，随后便疑似
将记者拉黑。记者
试图通过售后投诉卖家，系统又提
示需提交商品非正品的相关凭证，
维权陷入“无解”状态。

“仅凭价格和肉眼无法识别，
市面上的确存在品质较次的正版
书，有些盗版书商的仿制工艺能以
假乱真，甚至能提供真实的版号信
息。”业内人士表示，只有结合实
物，通过对图书用纸、印刷工艺等
进行鉴定，才能下定论。

“举报电商店家，通常今天下
架，明天就换个‘马甲’重新上架
了。”从事出版行业多年的郭先生
表示无奈：“我们没那么多精力，没
法投入额外的经费去打假。”

盗版书灰色产业链
3天可出许可证

“印刷、发行环节存在一定的
监管疏漏，是盗版书的主要来源。”
郭先生认为，“某些电商平台的图
书上架审核流程过于简单，不需要
发行委托证书、不需要图书版权信
息，也为盗版书商开了绿灯。”

一位知情人士表示，目前市场
上一些“代办出版物经营许可证”
的灰色产业链条，为盗版书商进驻
平台提供了方便，也增加了监管和
执法的难度。记者联系上一名自称
能代办出版物经营许可证的人员。
他告诉记者：“一套1500元，可办理
个体营业执照和电商专用的出版
物经营许可证，3天出证，地址真实
可查。”他表示，无需真实经营场所
地址，只需提供个人身份信息和联
系方式，即可办理相应许可证。

“购买盗版书，虽然短期来看
对自己有小惠，但长期来看，我们
每个人都有可能成为受害的一方。
作者将不去搞原创，出版方也将没
有动力去做优质产品，我们将越来
越少地看到优质创新内容。”郭先
生说，直播、短视频等销售方式或
许会让盗版书的传播更便利，但也
同样有助于正版书的传播，不能将
盗版书泛滥归咎于销售渠道，“最
终还是要提高大众的版权意识，加
强市场监管。” 据《深圳特区报》
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