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延伸金蝉产业链，还要建个文化馆
章丘区辛丰村要让“金蝉村”品牌越来越响亮

文/片 李梦瑶 石晟绮
济南报道

一天营业额二百来块
比最火时少一半多

7月的济南，蝉鸣裹挟着热浪
在柳行城中村的巷道里翻涌。下
午4点40分，小孟的5元自助餐店
后厨内，铁锅与铲勺碰撞出热烈
的声响。蒸腾的热气中，小孟正
翻炒着当日最后一道菜。豆大的
汗珠顺着脸颊滑落，浸透的衣衫
紧紧贴在后背，就像水洗过一
样。

辣炒豆腐、油淋腐竹、爆炒
菜花、炖白菜……当天有八道
菜。这一个月来，小孟一直保持
着每天八道家常素菜的菜单，这
也承载着普通人最朴素的饮食
期待。

不过，为了能专心炒菜，如
今小店正式营业前，在店门口立
一张牌子，写着：正在备菜，请勿
打扰。

时间拨回到5月底，一条“菜
少并且贵”的差评意外让这家藏
在城中村的小店一夜爆红，在热
搜榜单上居高不下，全国各地的

食客、游客甚至媒体蜂拥而至。
上次记者来采访时，门店还未营
业，外边就站满了顾客和粉丝，
开张不到一小时，菜就卖得差不
多了。而如今，炽热的阳光洒在
店门口，仅三四个顾客安静等
候，倒显几分冷清。

“现在一天营业额二百来
块，比最火时少了一半多。”小孟
擦了把汗，语气却透着轻松。爆
红的一个月里，他算过一笔账，
结果让人意外：“折腾了三十天，
月底核算——— 还赔了。”

为了迎接那些慕名远道而

来的客人与粉丝，小孟短暂请过
一个师傅过来炒菜。不过，没两
天小孟又把师傅辞退了。“除去
房租等各种成本，如果再雇一个
人，加上自己的人工成本，肯定
是没利润了。”小孟说。最近天气
热，很多粉丝建议他给小店装个
空调，炒菜时也能凉快些。小孟
合计了一下，随后笑着摆了摆手
说：“店里多添一件东西，可能都
得亏本。”

褪去流量光环的小店，如今
迎来了新的平衡。小孟告诉记
者，现在本地居民与慕名而来的

粉丝各占一半，他反倒觉得自
在：“这是我想要的状态。”

有商家想找他带货
但他都没有回应

小孟坦言，前段时间爆火时，
确实让他兴奋了很久。不过，他也
没有刻意去迎合这波流量，照旧还
是每天上午到公司上班，自助餐店
也还是周三、周六、周日以及节假
日不营业。“我不想太逼迫自己做
什么，要保证休息，才能把事做好，
不出错。”在他看来，规律、平稳的
作息更重要。

炒完菜后，他把两张桌椅搬
到店外，这是开始营业的信号。
随后又拿出手机，架起三脚架，
直播也成了他每天的固定项目。

这一个多月，小孟的短视频
账号已经涨粉到10万。直播高峰
期千人同时在线的热闹，互动时
网友的玩笑调侃，都让他乐在其
中。“以前我不太爱与人接触，现
在直播反倒打开了话匣子。也没
有什么主题，就是和网友聊聊
天，打打pk。”记者注意到，和一
个月前相比，现在的小孟不管是
表达还是社交都自信了不少。

他专注地在手机直播间里
与粉丝互动聊天，不时有前来吃
饭的人。“大家自己盛菜，自助扫
码付钱。”小孟指了指桌上的一
次性餐盒，“都靠自觉，我很信任
他们。”

随着流量而来的，还有蜂拥
而至的带货商家。小孟告诉记
者，现在有很多商家联系他，但
是他还没有回应过。“这方面咱
不懂，选品啥的也不专业。辞职
全职做这个很是冒险。如果东西
质量不好，更是辜负了粉丝的信
任。再加上如果直播带货，店里
的生意忙不过来……”小孟一口
气说了很多顾虑。

小孟也遭到过很多误解和
谩骂，“说我是骗子的、故意炒作
流量的数不胜数，也有人给我竖
了很多人设和标签。”他摆摆手，
依旧语气淡然：“标签和评价，听
听就好。日子是自己过的，不纠
结、不内耗。”

这时，两名背着书包的年轻
人走进店门。他们是从河北来济
南游玩的学生，这两天住在大明
湖附近，已连续两天来小孟的店
里打卡。

“菜炒得好吃，也确实实
惠。”每每听到这样的评价，小孟
打心底里高兴。“其实流量都是
过眼烟云，有人图新鲜来打卡就
匆匆走了，留下来的回头客才是
长久的。”小孟望着忙碌的小店
表示，当初定价不那么高，就是
为了能方便周围的打工人吃点
实惠菜，自己也能找个副业赚点
钱。

“有一点确定的是，不管有
没有流量，这个店还会开下去。”
小孟说。
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一个人一晚
能抓三四百只

7月7日晚，辛丰村下起了大
雨，记者深一脚浅一脚地跟随村
民冯洪花，蹚进村北的苹果园。手
电光束刺破厚重的雨幕，扫过之
处，只见每一棵苹果树离地约30
厘米高的树干上，都缠绕着一圈
光滑的胶带——— 这正是辛丰村村
民捕捉金蝉（俗称“知了猴”）的

“独门武器”。金蝉聚集在胶带下
方，村民只需俯身，便能轻松将它
们收入桶中。

“快看，这儿有好几个！”冯洪
花的手电光柱精准地锁定胶带下
方几只奋力扭动的金蝉。她动作
麻利地捏起，放进塑料桶中。尽管
雨下得很大，却浇不灭这片土地
上持续升腾的“摸金”热情。冯洪
花抹了一把脸上的雨水，指着周
围的果树介绍：“缠上这胶带，金
蝉爬到这儿就打滑上不去了。现
在下雨出的金蝉可能会少一些，
等天晴了晚上会更多。”

作为有着十多年养金蝉经验
的“老把式”，冯洪花对自家三亩
多地的金蝉产量如数家珍：“最多
的时候，一晚上能摸到三四百只。
家门口就能卖光，收入挺可观，经
常是供不应求。”在辛丰村，像冯

洪花这样靠金蝉增收的农户，比
比皆是。这小小的金蝉，昔日是困
扰果园的“虫害”，如今却成了村
民致富的“金疙瘩”。

化虫害为“宝藏”
一棵果树生“三财”

辛丰村三面环水，拥有四十
余年苹果种植历史。多年前，村民
发现部分苹果树枝条莫名枯萎，
细查之下，罪魁祸首竟是密密麻
麻的蝉卵寄生所致。面对这一“虫
害”，辛丰人没有简单放弃，反而
从中敏锐捕捉到巨大的商机。他

们大胆尝试，人工干预孵化蝉卵，
成功将昔日的烦恼转化为今日掘
金的“宝藏”，“金蝉村”的美誉也
由此传开。

如今，每年的七月至八月，金
蝉大规模出土的黄金季节，果园
便向游客敞开大门，游客可体验
亲手捕捉的乐趣，每捉到一只收
费1 . 5元；若想直接购买，每只则
为1 . 2元。

走进辛丰村果园，一条高效
的“林下经济”致富路清晰可见。

“树上果、地下蝉、林间菜”的立体
农业模式高效运行——— 枝头挂满
绿油油的苹果，地下是悄然生长、

等待破土的金蝉，林间空地则套
种着各类时令蔬菜。这三份收入
稳稳落入村民口袋，极大提升了
土地产出效益。据测算，仅金蝉一
项，一亩果园年产量就可达一万
多只，经济效益颇为可观。

这小小的金蝉，牵动着济南
及周边地区众多饭店和食客的
心。他们或驱车前来批量采购，或
带着孩子体验雨夜摸蝉的独特野
趣，更有食客提前预订尝鲜。村民
们掌握了关键的保鲜诀窍——— 将
捕获的金蝉洗净后迅速冷冻储
存，实现了全年稳定供应，确保了
市场的持续性。

举办金蝉文化节
擦亮“金蝉村”品牌

金蝉产业不仅鼓了村民的“钱
袋子”，更壮大了村集体经济。2021
年，村里建起了专业的金蝉孵化棚，
标志着产业触角成功延伸至产业链
前端的种苗市场。一根承载着致富
希望的卵枝售价约0.5元，经过数月
精心地孵化管理，在每年4月底至6
月出售给省内外的养殖户，成为村
集体新的增收点。

今年，“金蝉村”的发展蓝图再
添浓墨重彩的一笔。一座旨在深挖
产业文化内涵的金蝉文化馆正在村
内紧锣密鼓地施工中。与此同时，金
蝉养殖面积也在持续稳步扩大，一
幅融合生态农业、乡村旅游的多元
化乡村振兴发展画卷正徐徐展开。

“多年来，我们就是靠着这股
子求新求变的劲头，硬是把林下
经济做出了名堂。”辛丰村党支部
书记董道新说，“7月中旬，我们村
将举办金蝉文化节。我们要以金
蝉为媒，进一步擦亮‘金蝉村’品
牌，发展好生态循环农业，最终目
标就是让乡亲们的腰包越来越
鼓，日子越过越红火。”

如今，“家家种果树，户户养金
蝉”已成为辛丰村最具辨识度的风
景线。夜幕下的手电光束与奋力破
土的金蝉，传递着丰收的希望，奏响
了辛丰村乡村振兴的精彩乐章。

“5元自助餐”爆火已月余，店主小孟坦言———

流量退去的平稳，才是想要的状态

仲 夏 之
夜，济南市章
丘区白云湖街
道辛丰村的果
园里，上演着
一 场 别 样 的

“摸金”盛宴。
村 民 们 拿 着
手电筒、塑料
桶，穿梭于苹
果树间。这并
非寻宝记，而
是 辛 丰 村 特
有 的“ 夜 经
济”图景———
抓金蝉。

今年5月底，
一条“菜少并且
贵”的差评，意外
让济南柳行城中
村一家不起眼的
5元自助餐店爆
火。如今，一个多
月过去了，这家5
元自助餐店怎么
样了？近日，记者
再次走进这家5
元自助餐店。店
主小孟坦言，流
量 退 去 后 的 平
稳，才是他想守
的日子。

村里建起了孵化棚，这样一根卵枝售价约0 . 5元，成为村集体新的增收点。

店主小孟和他的5元自助餐店。
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