
特刊T06

2026年2月15日-16日

文/片 记者 李英豪 威海报道

一颗种子，四年坚守

故事始于2008年。学园林
专业的闫若琳在青岛一家蝴蝶
兰企业实习，师从行业最早一
批从业者。“师傅说，养一万棵蝴
蝶兰，一棵挣五块钱，年收入就
比当时月薪翻番。”这句朴实的
话，悄然埋下创业的种子。2011
年，她来到威海积累经验；2013
年，终于在汪疃镇租下一个420
平方米的传统日光棚，怀揣“养
一万棵花”的初心，正式上路。

“那时候是真辛苦，纯粹
‘靠天吃饭’。”她清晰记得威海
的冬夜：狂风骤起时，夫妻俩连
夜加固大棚、拉绳压被；大雪纷
飞时，天不亮就出门清理棚上积
雪，一干一整天。“心里就一个念
头：一定要干成，以后必须建不
怕风雪的大棚。”凭着这份执着，
她在小棚坚守四年。那时品种仅
十来个，多是红、紫常规色，却
因品质稳定，年年供不应求。

转机在2018年到来。生意
走上正轨后，闫若琳投入积蓄
建起第一座1000平方米智能联

动温室。“完全照着师傅大棚的
样式建。”她坦言，这次升级是
彻底的“痛点驱动”。

如今，智能联动温室通过
调控温、光、水、气，就可以实现
全年恒温恒湿。“轻快太多了！”
她感慨。科技不仅让她告别深
夜抢险，更让蝴蝶兰在精准环
境中稳定生长、花期可控，为品
种升级筑牢基础。

“刷”出来的转机

硬件升级后，品种成为突

破关键。大约2020年，一次刷抖
音时，福建漳州一家育种公司的
视频吸引了她：“花又新又美，一
眼就心动！”她当即与丈夫飞往
漳州，引进了“飞黄腾达”“小安
童”“华丽”等一批新花色。

惊喜不期而至。这批“新面
孔”在北方市场迅速走红。客户
将花照发至青州花卉市场行业
群求购，许多陌生经销商主动
寻来。当年，基地3万株蝴蝶兰
在元旦后、小年前便被抢购一
空。

“新品种就是生命力。”闫

若琳深刻体会到市场嗅觉的重
要。如今，基地年培育品种达200
余种，仅年宵花便有105种。大花
型、特殊色系及“聚宝”“发财”等
吉祥寓意的品种尤为抢手，年前
几近订空。“我们持续选育试验，
比如‘幻影’，花形如裙、色韵过
渡，很受爱好者喜爱。”

一朵花，一条共富路

如今，基地已形成从育苗、
养护到销售的完整产业链。年
产量达8万-9万株，其中年宵花

占6万多株，年销售额约150万
元，元旦前后便基本售罄。

这朵“蝴蝶兰”不仅装点万
家厅堂，也成为带动乡亲的“美
丽经济”。基地常年雇周边村
民，经培训后，他们在家门口获
得可观收入，更掌握了现代种
植技术。闫若琳特别感恩创业
路上客户和朋友的雪中送炭：

“农村出身积蓄少，初期和扩大
规模时，都靠他们资金支持渡
过难关。”

对她而言，养花早已超越
谋生，成为一种“修心”。“每天
与花相伴，心态简单平静。我像
对待孩子般呵护它们，我们互
相治愈。”她坦言，见花缺水便
心疼，立刻照料；而花的生机，
也回馈她满满能量。

创业十三年，从420平方米
到近3000平方米，从1万株到近
10万株，从10个品种到200余种，
她说：“我只想做好现有的事，把
每一株品质做到极致。”

春节将至，年味渐浓，兰
花工坊迎来一年中最繁忙的
时节。一线打包发货的辛劳，
在每一盆蝴蝶兰收获客户认
可的瞬间，都化作心底最踏
实、最厚重的成就感。

“刷”来的新品种年宵花抢占春节市场

十万株蝴蝶兰在这里绽放“美丽经济”

腊月的威海，寒风依然料
峭。但当记者推开汪疃镇若琳
蝴蝶兰基地温室大门的瞬间，
一股湿润的暖流裹挟着清香扑
面而来——— 眼前，是一个被按
下“静音键”的春天。近3000平
方米的现代化温室里，一排排
苗床整齐列队，十万株蝴蝶兰
在此静静生长……一片静谧中
涌动着蓬勃的生机。

编辑：武俊 组版：颜莉

十十万万余余株株蝴蝴蝶蝶兰兰在在此此静静静静生生长长。。
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