
东风日产联合本报汽车编辑室暖冬送福活动火爆泉城

5000套新春套装一周被抢空

1月18日，沃尔沃汽车与山东省人大常委会办公厅联合在山东会堂举行了 “山东省十二
届人大一次会议和山东省政协十一届一次会议”指定工作用车交接仪式。山东富豪豪沃尔沃
为2013年山东省两会提供10台沃尔沃汽车作为大会唯一指定工作车。与此同时还配备了10名
专职司机。至此，沃尔沃汽车成为唯一连续三年入选山东两会指定用车的汽车品牌。之所以能
够连续三年入选省两会用车，山东富豪沃尔沃专营店负责人说，这是因为沃尔沃“以人为尊”
的品牌哲学以及低调、环保、高效、实用的内在品质与两会精神不谋而合。 (士强)

由本报汽车编辑室联合
东风日产举行的“暖冬送福”
活动，上周三见报之后，得到
广大读者和车迷朋友热情响
应。短短一周时间，5000套
印有春联和福字的新春套
装，已被抢空。不少得到礼
物的读者，不但对新春套装
表示满意，同时也表达出加
入东风日产车主队伍的强烈
愿望。

本报刊发“暖冬送福”
活动的消息之后，首先在报
社内部引起反响。健康编辑
室、教育编辑室、房产编辑
室等部门纷纷加入到“送
福”活动中。首批印刷的
2000套新春套装中，健康编
辑室就领走800套。健康编辑

室将这些套装分发给各大驻
鲁医院，得到医护工作者的
强烈反响。几家医院还组织
了小分队，分发给自己的住
院患者，给他们送去新春的
祝福。在微博上，本刊官方
微博@齐鲁晚报汽车版 转
发了活动消息后，也得到广
大网友积极转发和评论。

据了解，东风日产除了
新春送福之外，在岁末年初
也推出了幅度远超平时的优
惠促销，希望能够通过春节
前这个一年中最旺盛的消费
旺季，实现本年度的开门红。

山东金大友4S店总经理
李桂勇告诉记者，目前店内
所有的营销都瞄准春节这个
黄金点。无论促销还是服务，

都已经做到了全力以赴。目
前，金大友店推出了东风日
产“新春大四喜”活动，内容
从到店试驾、新车订购到免
费保养，样样俱全。对于一些
畅销车型，如东风日产新天
籁，还推出“祈福版”车型，同
时还推出“黄金服务大升级”，
订购天籁的车主，不但享受现
金优惠，还可享受购置税、全
车险、车船税、上牌费在内的
所有免费服务。对于今年热卖
的新骐达，部分车型最高优
惠可达15000元，另一款新轩
逸则执行分期金融政策，首
付2 . 38万元，即可开回家。

刚刚过去的2012年，车市
发展正式进入“微增长”时
代，地方限购、钓鱼岛风波等

突发事件接踵而来。在如此
复杂多变的市场环境下，“几
家欢喜几家愁”可谓是对中
国车市的最好写照。但东风
日产在非利好的大环境下，
逆势而上，以国内车企最快
的速度达成400万台产销规
模，并凭借出众的产品力优
势和对“客户至上”理念的
坚持，成为恢复速度最快的
车企之一。

在12月的广州车展上，
东风日产又郑重发布了“品
质无忧承诺”：自11月22日
起，消费者在东风日产全国
各专营店购买NISSAN品牌
(不含进口车)和启辰品牌新
车，在特定的品质问题范围
内，均可享受7天包换。

无论是“安全保障承
诺 ” 还 是 “ 品 质 无 忧 承
诺”，在行业内均属首次。
两大“承诺”以消费者的实
际利益出发，为他们创造价

值、打消顾虑，带来安心、
无忧的汽车生活体验，帮助
东风日产成为“消费者最值
得信赖”的合资车企。

（陆小虎）

沃尔沃连续三年成为省两会指定用车
1月26日，润华凯迪拉克在4S店内成功举办“创新科技·引领未来”润华凯迪拉克新春

答谢会活动。凯迪拉克新老车主以及媒体朋友们共同参加了此次活动，整个活动充满了喜
庆的节日气氛。活动现场，嘉宾们齐聚一堂，共同欣赏了动感十足的激光水鼓舞和传统婉
约的民乐演奏，通过心意相通小游戏增进了客户间的交流与沟通，“一路艰辛、终获成
功”更是引得全场气氛高潮迭起。同时，润华凯迪拉克品牌总监崔江涛对即将上市的全新
中级豪华轿车凯迪拉克XTS做了重点推介。 (本记)

润华凯迪拉克举行新春答谢会
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