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今日运河

微车可以说是节能和经济
的代名词，一般而言消费者购
车的初衷也都比较明确。但近
年随着竞争的激烈化,微车也不
再仅仅满足于代步,在配置方面
也有了更高的追求,以迎合消费
者个性化的需求,济宁鸿基伟业
4S店推出的比亚迪F0就是最典
型的一款精品微车,配置高端化,
经济实惠，这也是其被广受喜
爱的原因。选择这一级别车型
的用户,一般对价格要更为敏感,
比亚迪F0对用户的需求考虑的

很细致,在品质大幅提升，配置
优于同级车型的条件下,利用自
身优势将价格依然控制在消费
者满意的区间,保持了一贯的高
性价比，并且还可享受3000元节
能补贴。

比亚迪F0搭载的1.0L发动机
是全铝合金制材，重量轻,散热
快。最大功率为50kW，最大扭
矩为90N·m，完全能满足日常
使用。这款发动机本身也是一
款明星产品，曾经荣膺博格华
纳杯“中国心”十佳发动机称

号，出众的综合性能受到了一
致好评。车辆质保周期对用户
而言也是一种节省方式，比亚
迪F0拥有4年或10万公里的超长
质保，覆盖全部车型,零部件覆
盖率高达99.9%,易损件质保期超
过市场主流质保期两倍,这也是
比亚迪对旗下车型品质有信心
的表现,同级别车型如新QQ仅是
3年或6万公里。对于务实的微
车用户而言，FO这项服务就像
买了一份保险,在使用期间能拥
有更多安全感，并减少一笔可

观的养护费用。去年,比亚迪发
布品质建设成果IQS10，车辆
“两年平均小于1个故障”，标
志着品质已达到合资品牌水平,
并且每季度都会公布一次最新
情况,成果也得到国际权威机构
J.D.Power调查结果证明，F0的品
质也更有保障。

(鸿基伟业)

3月30日，吉利汽车英伦品
牌旗下首款SUV——— SX7在济
宁北辰4S店上市。英伦SX7共
有1 . 8L、2 . 0L和2 . 4L三种排量
共 x 款车型，售价为 9 . 2 8 ～
12 . 98万元。作为吉利英伦首款
SUV，英伦SX7外观大气稳重，
空间宽敞舒适，并搭载国际先
进的 C V V T + 澳大利亚D S I
6AT动力总成。

英伦SX7整车造型时尚、
稳 健 ，又 不 乏 实 用 性 ，兼 具
SUV与家轿气质，俨然一副
“居家好男人”的模样。SX7前
脸整体采用时下流行的“X”字
形布局，梯型进气格栅、深邃
的雾灯和晶钻组合一体式大
灯浑然一体，搭配三幅式镀铬
进气格栅和英伦品牌LOGO，
彰显出SX7的稳重、大气。

英伦SX7拥有4553×1833

×1700mm超大车身、2661mm

超长轴距，为用户带来客厅一
般的舒适空间，不管是乘车外
出旅游还是购物，驾乘皆伸展
自如。可调整角度的后排座椅
背、可分段翻折的后排座椅、
以及可放置搁板的行李厢，使
SX7的空间组合非常灵活，足
够应对普通家庭的多种日用
需求。考虑到用户结伴休闲外
出，后排中央常有家人或朋友
乘坐，英伦SX7特意设置了后
排中央头枕，有利于减轻后排
乘客的疲劳感。

英伦SX7搭载了吉利汽车
自主研发的GeTec高效绿色节
能系列发动机，共有1 . 8L、
2 . 0L和2 . 4L三种排量，匹配
5MT及先进的澳大利亚DS I
6AT变速器，其丰富的动力组
合既可满足消费者驾驭便利
的要求，也能提供手动换挡
的驾车乐趣。(缪大鹏)

吉利英伦首款SUV——— SX7济宁北辰上市

2012年3月30日，东风日
产 全 新 天 籁 在 济 宁 正 式 上
市，新车根据动力与配置不
同共有7款车型，售价17 . 78--
--24 . 48万元。此次新天籁搭
载新一代QR25发动机+新一代
智能XTRON I C - CVT变速
器，官方称其百公里油耗仅
为7 . 3L。

同时，国内首个针对新车
上市的创新服务模式“天籁行
动”正式启动。“天籁行动”承
诺：凡购买新世代天籁的消费
者，均可享受东风日产提供的

“7天包换”、“60天免费出险代
步”、“3年CARWINGS智行+免
费享”三大服务政策。

外观方面，新天籁的长宽
高分别为4868mm、1830mm、
1490mm轴距为2775mm。东风
日 产 全 新 天 籁 与 日 产 全 新

Altima设计基本一致，采用了
日产全新的家族式外观设计。
新车采用了更加流线型的车
身，前脸设计更加扁平，凸显
运动感，不过国产版全新天籁
还有一定的改变，包括进气格
栅的镀铬装饰以及侧面防擦
条等。

动力方面，新天籁的国
产车型搭载了两种不同动力
引擎，2 . 5车型搭载了全新一
代QR2 5发动机，最强马力
1 8 7 ， , 车 辆 的 最 高 时 速 为
210KM/H，与之配套的变速
器是全新一代智能XTRONIC
-CVT，变速范围扩大至7 . 0，
提供1400种变速模式，超低摩
擦结构的设计减少了约40%的
CVT摩擦阻力，实现了最佳
节油性。而2 . 0车型则搭载的
是MR20发动机。(孙涛)

新世代天籁济宁地区璀璨上市
售价17 . 78万元-24 . 48万元

前脸笑不如钱包笑—鸿基伟业比亚迪F0给你算一笔经济账

纵观当前车市，小排量商
务车从无到有，正飞速发展成
型，这说明随着能源危机影响
的扩散，小排量商务车越来越
受到普通消费者的青睐，这势
必会增大各车企在小排量商务
车市场成长的未来环境，竞争
也会愈加激烈，这给各车企的
发展提出了更高的要求。

不久前，一直处在稳步发
展的商务车市场在新年伊始突
然爆发，产销数据猛增。尤其
是小排量商务车，发展势头不
可小觑。例如，风行菱智旗下

小排量全能商务车菱智M3，销
量上扬，业绩突出。数据显
示，菱智M3在2012年上市首月
的销量便达4000台，随后的月均
销量始终保持在5000台以上，并
稳步攀升，2013年1月销量更是
创下历史新高，突破8000台。在
菱智M3的突飞猛进下，风行菱
智的整体销量也随之不断攀
升，自2012年以来，菱智一直蝉
联国内商务车市场的月销量冠
军，新年首月销量达11129台，
一举创下MPV车型的单月销售
最高纪录，夺得新年首月MPV

市场销量冠军。
风行汽车对包括菱智M3在

内的旗下所有车型实行5年/10万
公里超长质保服务，为客户带来
了更多的用车实惠和保障，并且
风行菱智还提出“52012”外出救
援服务承诺，对客户的求助和服
务站的救援进行跟踪，真正做到
了让用户后顾无忧。菱智M3完
善的售后服务为其赢得了更多
消费者的信任，为销量的长期提
升创造了助推力。

汽车独立分析师李峰认
为：“当前，国家正在积极推

行公务车改革，低碳出行成为
全社会的流行趋势，主打小排
量全能商务的菱智M3迎来适宜
发展的社会环境，而公务车采
购又会促进品牌提升，继而推
动消费市场销量提升，这些为
菱智M3的热销创造了肥沃的土
壤，菱智M3的下一次销售高峰
指日可待。”（马敏）

多功能商务车菱智M3，月销近万

论及一款车型的节油能
力，发动机无疑是至关重要
的，而CR-V在这方面的表现
尤为突出，CR-V搭载了i-
VTEC可变气门正时和升程的
2.0L、2.4L发动机和5速自动变
速器，通过高明的调校，两款
发动机的动力相比老款都有明
显的提升。厂家公布的数据显
示，CR-V 2.0L两驱车型综合
工况模式下百公里油耗仅为
8.0L，2.4L四驱车型仅为9.0L。
CR-V秉承了Honda一贯的高效
性，实现了充沛动力与燃油经
济性的完美统一。

此外，CR-V搭载的发动机
还应用了更先进的空气动力元
件和增加导风管，以降低行驶
阻力以及提高冷却效率，并通
过轻量化设计来进一步降低油
耗。有业内专家表示：虽然更新
的发动机技术层出不穷，但i-
VTEC发动机仍然是兼顾动力
性与燃油经济性的最佳选择。

作为Honda环保科技的又
一个领先成果，CR-V首次标
配了ECON(智能化绿色节能辅
助系统)，只要按下方向盘左侧
的绿色ECON开关，车辆便自
动进入优先控制油耗模式，通

过控制气门开合度来改善驾驶
者的不良驾驶习惯，有效的控
制因驾驶者猛踩油门而造成的
多余燃油消耗。此时发动机和
空调也以降功率的方式进行工
作，大大提升了车辆的环保性
能。

CR-V的经济性不止于
此。自2009年以来，CR-V已连
续四年夺得中国乘用车保值率
报告SUV类第一名，成为当之
无愧的保值率王者车型。CR-
V更向消费者提供三年或十万
公里免费保修服务，消除消费
者后顾之忧。高保值率和领先

的服务，进一步提升了CR-V

的经济性。
有专家预言，未来的五年

里，高涨的油价会在汽车使用
成本中占极大比重。在除了工
资不涨什么都涨价的年代，消
费者更加青睐于经济性的汽车
产品。而CR-V作为SUV中的佼
佼者，以消费者和市场需求为
出发点，凸显了其优秀的“养
车基因”，获得了70万车主的
支持和厚爱。（孙涛）

CR-V节油有秘招

灶资 讯
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