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今日日照

淘房

日房置换49店店长朱娜

独独家家房房源源丰丰富富才才能能获获得得青青睐睐

本报记者 王裕奎

38岁的张毓珍从事二
手房行业近4年了，“我因
自己买房，与二手房中介
结缘，从而加入日房置换
这个大家庭。”张毓珍说。

张毓珍的日房置换60

店在实验小学南200米。她
的房源集中在阳光新居、
东港二区、东辰小区、雅都
御兰庭等小区，多是实验
小学的学区房。

“这里离中医院和东
港区医院也比较近，方便
就医，还有老城区银座等
大型商场便于购物，长途
汽车站也在附近，出行也
十分方便。”张毓珍介绍。

“我卖出的第一套房

子，纯属是个巧合。”张毓
珍说，2 0 0 9年，刚好邻居
在城西安泰·尚城房子要
出售，是两室两厅共9 1平
米的房子，还有一个7 0平
方的阁楼，要价 2 8万，当
时买房客户是一个饭店
老 板 ，因 为 要 把 父 母 接
来，一家人同住，这套房
子正合适，而且当时邻居
急 用 钱 ，所 以 成 交 价 很
低，要不是因为急需钱，
不会这么便宜卖出去，估
计现在得 6 0万了。”张毓
珍说。

回望这几年走过的
路，张毓珍庆幸自己加入
日房这个大家庭，有了一
份属于自己的事业，她将
为此而继续拼搏。

日房置换60店店长张毓珍

因买房与二手房中介结缘

日房置换31店店长李业飞

为为客客户户找找一一个个温温馨馨的的家家

本报记者 王裕奎

朱娜的日房置换49店，位于天津
路沿街。她之前在日照某房产公司
做了8年的财务工作，还兼职做物业
经理，积累了不少关于房产买卖的
经验和人脉。“做一手房行业久了，
我对办证、缴费等程序都很熟悉。”
朱娜说。

从2009年加盟日房置换到现在，
她已经工作4个年头。朱娜的第一套
房子是卖给日钢的一个未婚小伙子。

“2010年1月，那时我做中介帮他买了
一套小户型的小产权房，今年，我又
帮他把小产权房卖了，买了一套商品
房。”朱娜告诉记者，要不是小伙信任
她，不会和她做成这2笔买卖的。

朱娜的房源在石臼老街、海港

花园、石臼供销社、凤凰花园等小
区。附近有石臼一小、三小等小学和
新营附中、日照六中等中学，孩子上
学方便。还靠近港口医院、东港区医
院、港务局医院等医院，附近还有友
谊商店、石臼利群等大型超市。

“我店周围都是一些小中介，日
房置换在日照是个大品牌，我很少在
网上找房源，网上的房源大多是多家
房产中介都有的。”朱娜介绍，为了避
免不必要的纠纷，她的房源大多都是
熟人介绍的，“我这里的独家房源比
较多，所以操作起来得心应手，做二
手房的第一年就卖了38套房子。”

朱娜是2010年度销售亚军，她还
多次获得过月度销售冠军和亚军等
奖牌，这些成绩都是与她平常的辛
勤工作分不开。

本报记者 王裕奎

李业飞从事二手房行业已经
有6个年头，之前她在商场做管理工
作。后来生了孩子后就辞掉了工
作。“那时我听朋友介绍，二手房中
介行业工作时间自由，能够方便照
顾孩子。所以就选择了这个工作。”
李业飞说。

李业飞成交的第一套房子在
蓝天花园。当时给客户谈的价格是
26万，但是房东签单时忽然提出房
价要涨到27万。“客户当时很不满
意，那时我刚加入公司，突发状况
不知如何处理。是公司出面帮我解
决了这一问题，客户最终与房东签

约成功。”李业飞说。
2008年，日照海事学院的一位老

师要买婚房，李业飞帮忙买了一套。
“后来，他的同事也要买房结婚，并且
想买同一栋楼上的。后来经过一番周
折，终于满意地购得了同一栋楼上的
房子。”李业飞说，现在，自己带人看
房子时经常碰见他们，“我比他们年
长三四岁，中秋节的时候他们还来我
家送点礼物，我们现在成了很好的朋
友。”李业飞告诉记者。

“记得业务最辉煌时，是一天成
交两套。我不把这行当成赚钱的职
业，而是当成一种事业去做，去实现
自己的人生价值。为客户找一个温馨
的家，是我的服务理念。”李业飞说。
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