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营销秀

勤勤奋奋和和坚坚持持是是销销售售秘秘诀诀
第三期营销秀活动将于今天收官

本报8月15日讯(见习记者
王茜茜 高丹 ) 第三期营销秀
活动将于16日结束，小报童们在
此次的营销秀活动中不仅学会了
坚强，而且奉献了爱心。记者采访
了几位售报明星，向他们询问了
销售的秘诀。

“你每次订二三百份报纸都
在哪卖的？”记者好奇地问孙超。

“这是个秘密，不过得等到营销秀
活动结束时我再告诉你。”孙超神
秘地说。

15日，第三期营销秀活动的倒
数第二天，孙超告诉记者，“我每天
固定的地方就是六街市场。早上在
六街市场卖，别人卖一二十份，我
就能卖七八十份。”“为什么你比别
人卖的多？”“因为我去得早，卖得
快啊。”孙超自豪地说，“我中午再
去黄河二路和黄河五路的商铺卖，
每条街也能卖出四五十份。剩余的
就在路边卖。”

俗话说的好，早起的鸟儿有虫
吃，孙超能坚持每天卖出二三百份
报纸，不是因为他比别人聪明，而
是因为他是勤奋。据了解，孙超每
天上午卖报纸到11点，每周一、三、
五下午做暑假作业，周二、四、六下
午去辅导班，周日休息。孙超告诉
记者，截至目前，孙超的卖报所得
已有600多元。

同样，参加了三期营销秀活动
的曹诗宜表现也非常优秀。据了
解，曹诗宜每天售报主要集中在早

餐店、饭店。“渤海八路的饭店我都
去过，有的店里能卖出好几份，店
老板都认识我了，还买我的报纸。
不过也有叔叔阿姨不让我进店。”
曹诗宜撅着嘴不高兴地说，早上在
早餐店，中午在饭店里卖，卖得还
是很快。据统计，三期营销秀活动，
曹诗宜共售报3300份。

吕炳坤是第一期的小报童。第
一期活动时天气很恶劣，天天下暴
雨，但吕炳坤每天比其他小报童多
卖四五十份。吕炳坤说，其实他有
一个属于自己的“秘密基地”，只有
他自己卖报。原来，他的“秘密基
地”就是驾校训练场，很多学车的
学员，为了打发时间，都会选择买
一份报纸。“这可是我的独家秘笈
哦。”吕炳坤得意地说。在训练场绕
一圈，吕炳坤就能卖出大部分报
纸。即使暴雨天，吕炳坤也不减量，
冒雨去驾校训练场推销报纸。

耿佳琪是参加了两期营销秀
活动的小报童，两次都名列前茅，
那么，耿佳琪是怎么推销报纸的
呢 ？她 也 有 属 于 她 的 秘 密 基
地——— 医院。“医院的人流量大，
而且也有好多等待的人，我会选
择那些看起来不着急的人。”耿佳
琪告诉记者。订了400份报纸那
天，耿佳琪和妈妈连县里的医院
也去了，从早上6点到晚上8点，耿
佳琪和妈妈都累坏了。这就是第
二期的销售冠军耿佳琪，她也是
用勤奋和坚持换来的。

虽然很累，但是报纸卖出去了就很开心。
本报见习记者 高丹 摄

“移动”排行榜

曹诗宜 滨城区第一小学 360份
王玙璠 滨城区实验小学 260份
孙超滨 城区第一小学 245份
韩伊诺 滨城区第一小学 60份
刘童飞 滨城区第六小学 60份
高润涵 滨城区第一小学 40份
张淑婷 授田英才学园 40份

“黄蓝两区中小微企业记者行”之走进山东永嘉新能源科技有限公司

滨滨州州本本土土太太阳阳能能品品牌牌用用创创新新促促发发展展

中小微企业记者行

为了全面展示滨州市中小企业
风采，本报联合滨州市中小企业局
共同开办“黄蓝两区中小微企业记
者行”专栏，栏目秉承服务滨州经
济、推动企业发展的基本原则，对滨
州市中小企业的风范成绩、领军人
物、特色品牌、先进技术、一线职工
等进行全方位的展示与宣传，了解
企业发展状况，用企业反映行业，用
镜头和文笔展示企业文化，为企业
发展创造良好的舆论氛围。即日起，
本报也面向全市征集有意展示成就
风采的中小微企业。

专栏负责人
滨州市中小企业局规划发展

科：张秀涛
齐鲁晚报·今日滨州记者：李运恒

专栏联系电话：18654399035

专栏电子邮箱：1471052538@
qq.com
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绿色环保已成为当下最为倡导的发展理念，在新能源科技行业提高
创新能力、增强节能意识已经是增加企业市场竞争力的有力措施。山东永
嘉新能源科技有限公司，是从事太阳能应用产品的技术研究、生产制造和
市场推广的专业厂家。公司本着开发绿色环保产品为主导，先后开发生产
了健康磁化太阳能、麦饭石温泉太阳能和双真空超导太阳能多个产品，公
司靠着强劲的研发能力走在了同行业前列。

总经理刘守德向记者介绍公司产品。

以创新技术提升企业竞争力

滨州移动用户可“手机缴电
费 ”，发 送 电 力 缴 费 户 号 到
10086123，可查询、缴纳电费，即日
起至9月30日缴电费还可获赠10元
话费+1500M Wlan手机终端上网
流量！

“无线城市”相关链接

公司一位负责人介绍，始终以市场为
导向，一切服从于市场，以用户为上帝，得
消费者得市场，以高质量的服务满足社会
各界的需求，满足市场的需求。在积极发展
的同时不仅注重对消费者的服务，公司也
越来越意识到品牌战略的重要性，“要更好
地提高品牌价值，就必须跟随市场脉象不
断创新，狠抓技术引进”。

刘守德说，企业必须拥有自我特色的
一流管理、一流技术和一流产品，才能使公
司产品能始终保持强有力的竞争势态，不
断向市场推进。2012年4月，永嘉公司先后
取得了国家二级节能产品和国家质检中心

检验为合格产品，又新推出了双真空特高
效无水管。“以前的太阳能都是非真空的水
管，公司推出双真空特高效无水管比有水
管更为先进，能够有效避免结垢、炸管、冰
冻等问题，同时也有抗老化、增大承压等优
点。”双真空特高效无水管太阳能也受到了
消费者的认可。目前厂家99%的太阳能产
品都采用了双真空特高效无水管，已经占
领了一大部分太阳能市场。今年下半年光
伏太阳能电池作为公司新产品也即将上
市，不断创新提升技术含量让企业迅速发
展。刘守德也表示，在今后的发展中会更加
注重佳能环保，大力发展清洁能源。

山东永嘉新能源科技有
限公司，是从事太阳能应用
产品的技术研究、生产制造
和市场推广的专业企业，公
司成立于2000年，经过十几
年的发展，公司规模逐渐扩
大，公司产品推陈出新，在行
业内赢得了良好声誉。公司
生产的“齐鲁之星”牌太阳能
先后荣获“中国驰名品牌”、

“ISO9001/2008国际质量管
理体系认证”，公司也荣获了

“全国质量、服务、信誉AAA
级企业”。

据山东永嘉新能源科技
有限公司总经理刘守德介

绍，目前公司年销售量在2万
台左右，在滨州各县区内都
有专卖店，“目前，公司在全
滨州市有80家'齐鲁之星'太
阳能专卖店，已经覆盖了滨
州90%的乡镇。”刘守德还介
绍，经过今年的发展，产品已
经成功进驻周边的东营、淄
博、济南、德州等地市，2011
年，公司产品还成功打入河
北等省外市场。不断地发展
也给企业带来了压力，刘守
德说：“现在几乎每天都有订
单，公司也定下目标就是今
年争取销量翻一翻，争取做
出更有影响力的品牌。”

80家专卖店覆盖全市90%乡镇
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