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今日运河

运河车市

风风行行菱菱智智商商务务车车44 .. 9999万万起起
买买车车就就到到济济宁宁新新风风

4 . 99万，买面包车的价钱，现在可以买正宗商务车啦!风行旗下菱智系列将为
您打造超低价MPV!无论客用货用，都尽显专业风范！

近年来，基层公商务客户
无论在人数还是用车需求上都
发生了巨大的变化。截至2012年
9月，我国登记注册的私营企业
数量已突破千万家，个体工商
户总户数达3984 . 7万户。人数激
增的个体老板、私营业主以及
县乡镇基层政府机构、事业单
位客户业务不断扩大，他们对
公商务用车的外观、舒适性、
安全性，也提出了更高的需
求，传统微客已经无法满足他
们在商务、商用方面的多重需
求，而市场在售的传统MPV在
售价和养护费用上又远远超出
了基层公商务用户的预算，在
5——— 8万元价格区间市场，还
没有一款兼顾商务、商用多重
用途的正宗全能商务车，基层
公商务车一度成为市场空白。

菱智V3是具有纯正血统的
全能商务车，拥有主流商务车
风格外观，体面大气有档次。
而且还拥有商务车风格内饰、
轿车化的仪表台、透气面料座
椅、空调等丰富配置，主销价
格仅为5-6万，与同样价格区间
的传统微客相比，性价比更
强。2013款菱智V3是一款多功
能型商务MPV，越来越受到中
小企业或个体用户的青睐，原
因在于它们可以很好地兼顾了
从运输到载人的繁重任务。随
着2013款菱智的上市，它把这个

级别车型的售价区间已经拉至6

万元左右，这对于准备购买商
务型MPV的朋友来说绝对是一
个好消息。喜欢此款车型的车
友不妨到店内详细咨询。

一直研究市场需求的风行
菱智敏锐洞察到了这一新的市
场需求，全新推出了国内首款
1 . 5L小排量全能商务车：菱智
V3。菱智V3拥有1 . 5L的黄金小排

量，5-6万元的主销价格与传
统大微客、新型大微客等车型不
相上下，但在超高性价比、超大

灵活的使用空间、超体面的商务
形象等方面都优于传统微客、新
型大微客车型，是处于事业初期
的个体业主的好帮手，县乡镇基
层政府单位的最佳公务用车。

值得一提的是，风行汽车为
包括菱智V3在内的旗下所有车
型，实行整车5年或10万公里的
超长质保服务，远高于国内商务
车市场的平均质保期限，创立了
国内商务车市场售后服务的新
标杆，进一步降低了广大基层公
商务客户的养护费用。

优质的技术平台，加上精
准的市场定位，让菱智M3和菱
智V3这两款开拓中国小排量全
能商务车市场的车型越发的春
风得意。4月，风行菱智一举售
出11449台，继续蝉联国内MPV

市场月销量冠军，其中被誉为
“小排量双雄”的菱智M 3 /
V3，再次成为帮助风行菱智夺
冠的主力。

2013款菱智M3/V3共同组成
了风行菱智开创的小排量全能
商务车阵营，它们都承袭了风

行菱智商务车的优秀品质，兼
具“黄金小排量”和“体面大
空间”两大优势。其中2013款菱
智M3为菱智1 . 6L的升级车型，
它是国内首款1 . 6L黄金小排量
全能商务车，成功开辟了6-8万
元区间的小排量商务车市场，
为富裕个体业主、中小企业、
市、县乡基层政府和事业单
位，提供了豪华公商务用车。

菱智V3是风行汽车为事业
刚起步的公商务车客户量身打
造的1 . 5L小排量全能商务车，拥
有“超级体面、超强性价比、超长
保修期、超高保值率、超级大空
间、超级安全性”的六大优势，是
处于事业初期的个体业主的好
帮手，县乡镇基层政府单位的最
佳公务用车。

笔者通过采访风行汽车销
售人员了解到，上市仅1年时间
的菱智M3，今年年初月销量突
破8000台，创造了国内MPV单车
型月销新纪录，而3月刚刚在全
国荣耀上市的菱智V3，在各地4S

店出现货源紧张的情况，热销势
头强劲。风行菱智的“小排量双
雄”，及时、准确地填补了小排量
商务车的市场空白，并成为传统
微客车主升级用车的首选，赢得
了大量基层公商务客户，促进了
风行菱智的持续热销，并助推风
行菱智连续夺取国内MPV市场
销量冠军。
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