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豪华品牌

销量再创新高

此次秋季车展，一众豪车
尽皆亮相舜耕展馆，助阵车展
的同时积攒展台人气，诸多车
迷赏车之余带动起豪车销量。
其中，单笔最高价成交当属宾
利售出的一辆价格308万元的
欧陆GT极速版车型。紧随其后
的则是首次参展的巴博斯展台
上的两笔成交，分别卖出170万
元和120万元。而在传统豪华品
牌中，奥迪以400台销量跃居豪
车销量榜首，全系车型钜惠成
为制胜法宝；雷克萨斯一举斩
获120台销量，凭借新车登场大
放光彩；凯迪拉克继春季车展
后销量再度破百，展台一度“人
满为患”；进口大众同样表现不
俗，卖出140台，销量再创新高；
沃尔沃共计卖出98台，全新60系
车型受到消费者热捧；捷豹/路
虎最终销售80台，本次车展完
美收官；英菲尼迪连交带订共
35台，刷新齐鲁车展成交量。

此外，像进口现代、进口
起亚、进口福特、进口标致、进
口雪铁龙以及“国车”红旗在
本次秋季车展上均有所建树，
同样收获远超预期的订单量。

合资阵营

交出满意答卷

作为历届齐鲁车展销量
冠军，上海大众在本届车展上
不负众望，以1411台销量成绩
超越一众参展商，再次登上齐
鲁车展销量冠军宝座，全新桑
塔纳一炮而红，车展四天共卖
出436台，成为本届车展最火爆
的车型之一。一汽-大众在开展
之前就迎来许多意向购车消费
者，最终斩获1250台订单。雪佛
兰品牌也收获1300余订单，全
系车型以超高性价比让众多消
费者选择在车展上出手。长安
福特展台上再次出现春季车展
时抢购景象，共计销售800台左
右。北京现代四天收到771份订
单，跻身车展销量前列。上海通

用别克以实实在在的优惠和各
款车型的火爆人气成功冲击千
台销量。东风悦达起亚展台上
同样订单飘红，销量超过600
台。东风日产各款热销车型被
抢购一空，销量将近500台。

其他合资品牌中，一汽丰田
销售、广汽丰田销售、广汽本田
销售、东风本田借助齐鲁秋季车
展同样实现车市低迷期的“突
围”，纷纷交出满意的销量答卷。

自主品牌

热销势头不减

山东市场作为自主品牌必
争之地，齐鲁车展更是卖车走量

的最佳时机。本次齐鲁秋季车
展，各大自主品牌厂商纷纷拿出
空前的优惠促销政策，继续保持
热销的势头不减。其中，长城汽
车交、订车800台，居于自主阵营
销量首位；吉利汽车收获450台
订单，由于车展后店内仍在延续
车展优惠政策，目前订单还在不
断增长；长安汽车销售380台，同
样位居销量榜前列；比亚迪汽车
售出320台车，表现依旧不俗；奇
瑞汽车最终斩获382台订单；江
淮汽车共计售出280台车；东风
风行取得238台佳绩。本届齐鲁
秋季车展，自主品牌阵营遍地开
花，再次体现山东市场蕴藏的
巨大购买潜力。

上周日，2013齐鲁秋季车展于舜耕与高新两大展馆同时闭馆，完美收官，再度以过万台的高成交量成
为山东车市“金九银十”的最佳开端。据不完全统计，车展四日，两大展馆共接纳来自全省各地的20万余
观众，展馆人气一度爆棚，参展车商订单数量不断被刷新，各大汽车厂商均已完成展前既定目标，为实现
全年销量目标奠定了坚实的基础。

本期嘉宾：济南大友明汽车销售有限公司
售后经理：王明

新车磨合期驾驶应注意什么？

齐鲁车展刚刚结束，路上又多了一批“马路
杀手”。人新，车也新，磨合期是决定车辆今后使
用寿命的关键时期。

1、拿到新车后，应认真阅读车辆说明书，因
为每个汽车厂家对汽车的初始磨合里程、磨合期
车速、载重量、机油的使用、挡位的操作等有具体
的要求。

2、不能高速行驶。国产车一般规定在每小时
40-70公里以内；进口车一般在最初的1000公里以
内，时速不超过最高车速的80%，且要求在使用中
注意转速表和车速表，都不要超速。

3、不能满载运行。最初的1000公里内，国产
车不能超过额定载荷的75%-80%，进口车不能超
过额定载额的90%。

4、不能跑长途。新车跑长途会造成机件磨损
加剧。

5、尽量不要紧急制动。紧急制动不但使磨合
中的制动系统受到冲击，而且加大了底盘和发动
机的冲击负荷，所以在最初行驶的300公里内尽
量不要紧急制动，如有突发状况，可先踏下离合
器踏板，以减少对发动机的冲击。

6、要勤换挡，不要长时间使用一个挡位行
车。不可使用高挡位低速行驶，或低挡位高速行
驶。

7、勤观察、勤检查。汽车磨合期中，一定要勤
观察、勤检查，发现故障及时排除，要定期做好保
养工作，使汽车始终保持良好的技术状态。
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