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今日菏泽

专版

商场1万5千多元的30分钻戒，现在只要4688元；商场2万5
千多元的半克拉钻戒，现在只需9688；7万多元的克拉钻，现在
不到3万元，省钱4万多……

想省钱70%买钻戒，一定别错过这次机会，9月14日-15日两
天时间，到菏泽日报社买钻戒，仅需商场价1/3。

菏泽钻戒价格虚高问题，引发市民强烈关注。为打破钻戒
暴利坚冰，钻戒品牌Marry(迈芮)，在菏泽开展一次“钻石普及运
动”，拿出上千款钻戒和上百多颗高品级裸钻，在菏泽举办首届

“钻石直销惠”，以比市场价省钱2/3回馈读者。
这次活动时间定在周末，地点在菏泽市太原路南段菏泽

日报社一楼大厅。为让更多市民享有这次难得机会，每位读
者限购1件，详情可打本报热线4008113918咨询。据了解，由
于本次活动价格太实惠，很多市民早已按耐不住，就等着到
报社“抢”1件。

报报社社帮帮市市民民 省省钱钱7700%%抢抢钻钻戒戒
买买颗颗克克拉拉钻钻 省省一一辆辆车车钱钱

■本地钻戒价格比外地高的离谱，市民一年多掏近亿元
■撕开钻石暴利豁口，本周末首届“钻石直销惠”钻石卖成白菜价，一个钻戒到时能买仨
■9月14日至15日，市民到报社买钻省钱70%，快打热线电话4008113918

商场坚持不降价，市民怎么
办？为让市民能真正省钱买钻，不
再多花冤枉钱，报社特别联合钻
戒知名品牌Marry(迈芮)，在菏泽
发起一次“钻石普及运动”，本周
末在菏泽市太原路南段菏泽日报
社一楼大厅举办首届“钻石直销
惠”，让市民买钻戒能省钱一大
半。

据记者了解，本次“钻石直销
惠”展售的钻石引入国际透明定
价策略，同样带有镭射编码的国
际GIA钻石，价格比市场低一半
还多，这对商场造成了很大冲击。

这次“钻石直销惠”活动，让
数万市民尝到省钱买钻的甜头。
钻石厂家将拿出上千款精美钻
戒，以及上百颗国际高品级克拉
钻，以低于商场价2/3的价格回馈
菏泽市民。

主办方负责人接受记者采访
时表示，钻戒价格虚高，对珠宝行
业来讲，不是好事。钻石是国际标
准化产品，价格透明是国际大趋
势，期待通过这次活动，让市民学
会聪明买钻，省钱买钻，也期待更
多商家参与进来，一起把价格降
下来，让消费者得到实惠。

记者从活动组委会了解到，
这次“钻石直销惠”由主办方拿出
上千款精美钻戒，以及上百颗国
际高品级克拉钻，9月14日-9月15
日两天时间，在太原路南段菏泽
日报社一楼大厅，以市场价1/3回
馈读者，这对想购钻市民来说，是
一次难得的机会。

据了解，这次活动展售钻戒
全部精挑细选，由深圳珠宝工厂
直运菏泽，没有任何中间环节。所
展售的钻戒中，既有年轻情侣喜
爱的情侣对戒，还有专门为结婚
人群准备的数百款30分、50分钻
戒，此外还有1克拉-10克拉，适合
投资收藏的大克拉钻。

这次推广颜色为H色，净度
为SI的30分钻戒，商场最贵卖到1
万5千多元，这次仅为4000多元。
而I-J色的半克拉钻戒，商场有的
品牌甚至卖到2万5千多，这次还

不到1万元，省钱近2万。这次所展
售的1克拉裸钻，商场卖价7万多
元，现在仅需2万多，省钱4万多。

本次活动组委会李主任介
绍，本次展销的所有商品，都以工
厂直销价回馈读者，有的甚至是
商场价零头，就是要让市民真正
了解钻石真相，并没有一些商家
所标的那样贵。

据介绍，这次特惠活动，为让
更多读者拥有这个机会，每位读
者限购1件钻戒。“按这个价格买
钻戒，太划算了”，很多读者听到
这个消息，早激动的按捺不住。正
打算为自己买一款钻戒的黄小姐
说，她正打算买个结婚钻戒，一下
省钱一半还多，真是太好了。

本次活动，专门开通咨询热
线，钻戒方面问题，市民可拨打本
次活动专门开通热线4008113918
咨询。

出击：报社发起“钻石普及运动”

特惠：周末省钱70%“抢”钻

眼下正是结婚旺季，一枚闪
亮的结婚钻戒是婚礼上必不可少
的信物，但家住历下区的张先生
和女友，却因为买结婚钻戒的事
纠结不已。

据张先生介绍，他和女友婚
期定在今年9月底，婚纱照也拍
了，酒席也定了，就差买婚戒了。
经济条件一般的他们，打算购买
一款颜色为F-G色、净度为SI中
等级别的30分钻戒。“朋友介绍
说，这个级别的30分钻戒不大不
小，很适合日常佩戴。”张先生说。

二人转了好几个大型商场，
结果发现这个级别的钻戒，最便
宜的珠宝专柜，也要卖到1 . 3万元
以上，最贵的卖到2 . 5万多元。张

先生说，这个价格大大超出他们
的预料，因为他在上海的朋友买
的这个级别钻戒，才花了7000元。
但现在的高价，让张先生一下子
不知怎么办了。“结婚也是一辈子
大事，婚戒不买又不行，买吧，价
格又太贵了。都说大城市物价高，
怎么钻戒反而比菏泽还便宜呢?”
张先生抱怨道。

无独有偶，来菏泽出差的上
海人梁女士，和朋友在逛商场时，
看到一款钻石大小为15分的钻石
吊坠，结果商家卖价5000元，把她
吓了一大跳。她不解地说：“5000
元？可以在上海买到完全相同的2
件了，没想到菏泽钻石的价格卖
得如此高。”

■市民反映

菏泽商场钻戒贵1倍

菏泽钻戒价格真的贵吗？贵
多少？记者随机选取了这款现在
结婚消费主流的颜色为F-G色、
净度为SI的30分钻戒，以这个品
级进行调查，结果让人吃惊。

记者先在本市几个主要商圈
进行调查走访。在一家高档商场
的珠宝品牌专柜看到，这个级别
钻戒，标价1 . 3万元，现在搞活动，
可以打9折。而随后在另一家香港
品牌专柜，卖到1 . 5万元。

在看了十多个品牌后，记者
发现，这款钻戒在菏泽商场售价
都在1万元到1 . 5万元之间，极少
有低于1万的。那同样级别的钻
戒在外地多少钱呢？经过多方努

力，记者联系到北京当地最大的
钻石珠宝商场全城热恋，同样级
别的钻戒卖价是5308元，而在另
一家珠宝商场，是5400元左右，
并且还可再打9折优惠。在距离
菏泽3个多小时高铁的上海，一
家大型珠宝商场的售价是5200
元。

一枚30分结婚钻戒，菏泽和
外地差价五六千元。如果再换作
一枚10万元的克拉钻，差价就更
惊人了。

相关调查数据显示，菏泽一
年钻石消费大约2亿元。如果按比
外地城市高出一半计算，市民一
年买钻戒消费多支出近亿元。

■记者调查

市民买钻一年多掏近亿元

钻石在地下沉睡40亿年，成为
最浪漫的爱情信物。但“暴利”一词
成为这些年钻石业挥之不去的阴
影。

连日来的采访，记者发现，正是
由于珠宝市场竞争的不充分，商家

“皇帝女儿不愁嫁”的心态，以及珠
宝销售中的层层中间环节，让钻戒
价格居高不下，成为市民不能承受
之重。

眼下的信息时代，任何行业都
在从不充分竞争走向充分竞争，任
何一种商品的价格，都从不透明走
向透明，所有行业的暴利时光都逐
渐远去，所有品牌如果无法展示真
实价值，都会被消费者所抛弃。

作为传统珠宝商家来说，要么
主动降低身价，自己拧干价格水分，
以量换价。要么就是止步不前，被其
他新业态取代。

当然，拧干钻戒价格水分的过
程，是个系统过程，既要珠宝零售商
家想方设法降低售价，也离不开整
个商业环境降低扣点等运营成本，
只有如此，钻戒价格才能回归真实。
去除钻石价格泡沫，是良心工程，也
是双赢工程。钻戒价格早日回归真
实，让消费者得到实惠，也会推动整
个珠宝行业良性健康发展。

记者手记

钻石暴利该终结了

这款半克拉钻戒，在深圳批发只有8千多元，在菏泽商场里却标到了
3万多元，消费者对此并不知情。

钻石热潮来临，一枚晶莹闪亮的钻戒，成为很多女士的最爱。
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