
带带着着问问题题逛逛留留学学展展 效效果果事事半半功功倍倍

在本报举办的往届教育
展上，记者观察到，一些英语
高分的学生，却胆怯与人交
流。在不少展位前，院校代表
不断向学生发问：“你叫什么
名字？”“很高兴认识你，现在
读几年级？”面对这些常规问
题，学生往往会流利对答。而
后院校代表往往会显得很主
动，不停问学生：“你有什么
问题想问我吗？有哪些情况

是你希望进一步了解的？”这
个时候，绝大多数学生都开
始默然无言了。“国外教授更
喜欢主动表达、思维积极活
跃的学生，”加成留学经理杨
淼告诉记者，中国学生到了
国外后，通常都会有语言和
学习方式的障碍。他建议，学
生和校方代表交流时，要会
提问，积极表达自己的想法。

万和留学总经理穆丽霞

建议，在现场咨询中一定要
做到“有的放矢”，大家可以
同时询问几所学校相同的问
题，以便对学校作出比较和
筛选。另一方面，选择专业
时，尽量要宽泛一些，要实
用，不要局限。同时，院校的
排名和口碑、最新签证动向
以及学校服务和导师情况都
是现场咨询时必不可少的问
题。

本报记者 向媛媛

对准留学生而言，前往一个非母语国家学习、生活，首先要过的就是语言关。熟练准确地使
用语言、流利自如地表达思想才可以更快适应国外的生活、学习环境。

记者在采访以往的教育展时发现，不少家长和学生在参观和咨询的过程中资料拿了很多，
现场也交流聊了很多，但是仍然在展会结束后毫无头绪，做大量筛选和比较的工作，白白浪费
了现场面对面、深入了解的机会。这都是学子前期功课没有做足，同时现场没有把握好咨询机
会而导致的，因此在展会咨询前和咨询中，要加强目的性和针对性。

在每届展会上，学生和
家长可以直接和国外院校的
招生官员或校方代表进行面
对面交流，但是时间有限，加
之咨询人数众多，因此提问
可“一针见血”，到现场咨询
时有几方面问题是必须要涉
及到的。

据金吉列留学济南分公
司业务总监曹壮介绍，由于
国外院校规模不等，所以提

问时首先要咨询学校的规
模、特色与专业特长，以便
挑选适合自己专业和兴趣
的学校。另外，很多院校虽
然总体排名不高，但可能在
某些专业上排名数一数二，
因此在优先考虑专业的情
况下可再咨询院校。其次，
留学费用和奖学金以及其
他学费减免、补助或贷款等
都是申请留学者必须考虑

的 经 济 因 素 。详 细 了 解 这
些，可使自己向申请学校提
供 成 绩 单 时 更 有 所 侧 重 。

“需要引起注意的是，学校
对国际学生的要求是提供
成绩单和个人陈述的直接
依据，申请不同专业常有不
同的具体要求。因此展会上
咨询时必须问清楚，从而使
学校对你的申请感兴趣。”曹
壮提醒说。

泉城小明星上报栏目，展现孩子童真的笑颜，表达父
母的祝福与期望，同时具有纪念意义。本栏目由金色童年
独家推出，具体刊登事宜请与金色童年策划部联系。

照片刊登启事

现场咨询，主动提问“有的放矢”

面对面交流，问题可“一针见血”
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