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今日济南

都会

省省城城打打车车软软件件上上演演““三三国国杀杀””
继“快的打车”“爱召车”后，“嘀嘀打车”今日携500万元登陆

手机软件打车
济南未成气候

尽管软件方竞相烧钱，竞争激
烈，但在济南，使用手机软件打车的
市场远未成熟，甚至还未形成。

虽然各家手机打车软件都表
示有相当数量的司机和乘客在使
用自己的软件，但记者随机采访
的多名出租车司机却表示，只有
少数人接过单，多数人只是“听说
过而已”，没有使用过。

包括所有的手机打车软件，100

个打车的人中，估计能有10个人用
就不错了。

业内人士分析说，济南所谓
的“打车难”，只是上下班高峰时
期存在的问题，这段时间，即使使
用打车软件，也很难召到车。而其
他时间段，打车还是相对比较容
易的，所以这个时间段，很多人

也 不 会 选 择 使 用 手 机 软
件召车，而只需到街

上扬召即可。
浪潮集团有关

人士认为，打车软
件 市 场 不 瘟 不
火，根本原因不
在于软件优劣，而
在于目前济南乘
客使用打车软

件召车的氛围还没有
形成。

“各个打车软件都在烧钱，
用钱来培养市场，抢占市场，但这
么个烧法，不是长久之计。”“爱召
车”软件提供方相关人士表示。

省城打车软件市场再起波澜。继“快的打车”、“爱召车”后，号称国内最大的
手机打车软件“嘀嘀打车”30日将正式亮相济南，欲砸500万元抢占市场。至此，
省城打车软件市场现“三国争雄”局面。

今年，“打车软件”成了热
词，你方唱罢我登场。在济南，
继“快的打车”、“爱召车”等两
大主要打车软件后，号称国内
最大打车软件的“嘀嘀打车”也
将于30日正式登陆济南。

该软件济南市场负责人任
琢亮经理表示，目前济南已有
2500多名司机安装了嘀嘀打车
司机端，8万名乘客使用嘀嘀打

车软件。而另一款外来的非官
方打车软件“快的打车”今年4
月份就已进入济南市场，运行5
个月后，公司有关负责人表示，
目前在济南已有7000多司机使
用，近20万乘客注册。

今年4月25日，由济南市客管
中心监管、浪潮集团研发的济南
官方版打车软件“爱召车”上线运
行。推出之初，乘客每使用一次

“爱召车”，要额外支付司
机5元电召费，并给软件
提供方2.5元信息费。

9月4日，“爱
召车”推出新版
本 ，一 改 以 往

“收费”标签，
一 律 免 费
使用。

打车软件呈“三国争雄”

据了解，“嘀嘀打车”此次正
式亮相济南市场，颇为高调。软件
方市场部的一名负责人表示，已
经准备了500万元，用来奖励使
用该软件的两千多名济南出租
车司机。“在线就送钱。”上述人士
称，只要出租车司机每天在线6小
时，每周就奖励10元话费。

另外，司机接单后公司会
再额外送钱奖励，每单奖励10
元、20元不等。

“说烧钱也可以，我们目前
要做的就是抢占市场。”“嘀嘀
打车”济南市场相关负责人表
示。

而“烧钱”几乎是这些手机打
车软件抢占市场的共同手段。记
者获悉，较早进入济南市场的“快

的打车”也是在砸钱拼市场。多名
使用过该软件的出租车司机表
示，该公司每月给司
机充的话费由10
元、30元，一直
涨到40元。

一名业
内 人 士 透
露，这些非
官方打车软
件之所以敢
这 么 大 手 笔 ，

“只赔不赚”，背后
几乎都有风险投资的支
持，目的就是把市场做起来，占
有尽可能多的市场份额，为下
一步的盈利打基础。

不仅非官方软件烧钱，“爱

召车”同样准备“砸钱”。浪潮
集团相关人士表示，为了吸引
司机接单，“爱召车”将为每月
电召数量前四十名司机送加气
券，每季度、每年评选优秀司
机，予以奖励。

烧钱500万抢济南市场

本报记者 李飞
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