
多多银银行行理理财财产产品品年年收收益益率率升升““66””
季末揽储大战如期上演

产品创新神速
谁都不敢掉队

最近一年以来，理财产品的创新
脚步逐步加快，甚至可以用“跑步前
进”来形容。

今年伊始，招商银行刚刚推出压
岁钱专属理财产品的时候，同行业的
理财师们都对这一新产品不甚了了。
等招行继而推出“三八”理财产品之
后，各家银行终于醒悟了：原来专属
理财产品可以这么赚钱。从此之后，
包括光大银行、华夏银行、招商银行
在内的多家股份制银行，乃至国有银
行都会在各种节庆的时候推出“专
属”、“特供”理财产品。

后来，各家银行就开始了“军备
竞赛式”的理财新产品推广期。从“理
财夜市”到各种“宝”类产品，各家股
份制银行乱战一通，谁也不肯放慢脚
步从而掉队。

最近，各家又有了新动作。在
业内看来，理财产品的最大“弊病”
在于封闭式管理，也就是不到期限
不能支取，这样就不能最大限度地
吸纳社会资金。但是最近，一种开
放式的理财产品不断在各家银行
间推出。以一家股份制银行发售的
产品为例，市民在持有21天之后就
可以随时支取，但是存一天就有一
天的利息。还有一些理财产品，甚
至7天以后就可以随时支取。

投资公司电商
也来抢“饭碗”

虽然现今理财产品创新迅速，但
还是有多种方向而来的理财产品，在
和银行抢市场。在业内人士看来，银
行界的理财产品销售压力一方面来
自同业竞争，另一方面来自投资公司
和电商的介入其中。

自去年以来，阿里巴巴等电商
也开始“不务正业”搞起理财产品
来。据了解，电商推出的各种“宝”
类理财产品，对青年理财者的吸引
力很大，多家银行的部分客户因此
流失。不过，电商产品确实击中了
银行理财的软肋。因为受制于银监
会法令，银行理财产品销售最低限
度为 5万元。这就将很大一部分投
资者挡在了门外，但是“宝”类产品
的最低门槛可以低到几千元甚至
几百元，吸引了一大批投资者。

还有一种理财模式，也对银行
理财产品造成了冲击。“各类投资
公司也会发售理财产品。这种产品
的宣传，大街上很常见，年化最高
收益率能到20%左右。”在业内人士
看来，这种模式下，投资者充当了
一个借款人的身份，投资公司则是
一个中间人，将投资者的钱借给许
多在银行没有借款资质的商家或
个人。

“但有个问题投资者一定要看
清，那就是，现在很少有企业会有这
么高的营业利润，所以不还钱的可能
性很大。一旦如此，投资者的钱将分
文不剩。”业内人士直言，这种理财模
式搅乱了现在的理财产品市场，但尴
尬的是，对这类产品的监管几乎为
零。 本报记者 姜宁

双双节节促促销销接接力力，，振振华华电电器器火火力力全全开开
本报9月29日讯 中秋节已

过，家电卖场促销的热度却没有
过去，反而愈演愈烈。由振华电器
17家门店同步启动的“十足能量，
一次爆发”大促活动，将以超低的
价格呈现给港城市民。

据了解，此次活动于9月30日
正式启动，全品类参与。凡购买彩
电、冰洗、空调、厨具、热水器、小
家电、数码产品等品牌商品，享受
振华电器和厂方双重让利。活动
期间，购海尔家电凭发票即可注

册成为海尔会员，可享VIP会员
礼遇。购海尔两件或两件以上家
电即可享套餐赠品或等价购物
券。知名家电直降优惠，彩电、冰
洗、厨卫、小家电、数码产品等各
品类主打商品最高直降50%。

振 华 电 器 相 关 负 责 人 介
绍，直降仅仅是优惠的第一步，
为让市民感受到振华电器的超
值优惠，购499元以下指定的生
活小家电、通讯配件、办公商品
及电脑配件买多少送多少。凡

在振华电器各门店当日单件购
物满 1 5 8 8元，即可换购超值礼
品。活动现场还有抽奖环节，凡
在各门店购物的顾客，凭发票
可领取兑奖卡，参与抽奖赢取
iPad 4。

本报9月29日讯(记者 姜
宁) 又到季末，银行如期打响
季末揽储战。三季度考核时点
临近，市区各家商业银行理财
产品预期收益率，都有了显著
提高，特别是资金缺口较大的
股份制银行，理财产品收益率
更是水涨船高，基本都超过
6%。

据了解，每到关键时期，银
行就会通过发售高收益率的理
财产品，来达到快速揽储的目
的。因为收益率越高，吸引力越
大，买的人越多，资金来得也就

越快越多。而每当揽储压力大
的时候，银行都会亮出理财产
品这一“利器”，是因为理财产
品的受监管范围较小。一般短
期理财产品的收益率都在4 . 5%

左右，但是为了揽储需要，可以
突然提高到6%乃至7%。然而定
期存款只能在基准利率基础上
上浮10%。相比理财产品，定期
存款对市民的吸引力太小。

李经理是烟台一家股份制
商业银行的理财经理，最近一
段时间，因为忙于推广行内新
发售的理财产品，已经半个多

月没有回老家看孩子了。“首先
是理财产品发售量多了，因为
季末任务期需要拉来更多的资
金；其次就是收益率不停上升，
半年期以上的理财产品收益率
已从半个多月前的5 . 3%左右涨
到了现在的6 . 2%。”

另一家股份制银行的理
财师小杨说，今年三季度末
的 理 财 产 品 收 益 率 高 于 往
年。“虽然跟今年 6月份那次
没法比，但是相比往年同期，
还是要高出1个百分点左右。
现在行内的理财产品最高收

益率已达到 7%。这已经很高
了。”

此外，几大国有银行和其
他几家股份制银行的理财产品
收益率、每期销售额度和发售
频率都有明显的提高，收益率
大部分超过6%。

“不少市民在买理财产品
的时候，将收益率高低当成挑
选的唯一标准，其实这很盲
目。”理财师小杨说，部分高收
益的理财产品难免掺杂着“信
托”的成分，但是许多市民并没
有意识到这一点。

高高息息理理财财产产品品频频现现，，源源于于钱钱荒荒作作祟祟
业内预测，未来季末年末，理财产品收益率都会维持在6%左右

本报记者 姜宁

不论是高收益理财
产品的频现，还是产品
创新脚步的加快，最主
要的原因还是今年以来
愈发严重的银行钱荒问
题。“银行钱荒，所以就
只好通过发售高息理财
产品来渡过难关。”银行
业内人士说。

钱荒问题
将长期存在

几家银行的中层领导介
绍，这一次季末的钱荒压力没
有6月份那么大，各家也都有了
相应的准备，所以，这次季末考
核不会再像6月份年中考核那
样，显得那么仓促、狼狈。

但不可否认的是，钱荒问题
一时半会儿还是难以解决。这一
点从理财产品收益率上也能看
得出。“以前到了年末考核期，理
财产品收益率才会到5%这一水
平，但是现在，一个小小的季末
考核期，理财产品收益率就能达
到6%以上，这说明时点性的钱
荒问题依然存在，并将长期存
在。”理财师赵经理说。

多位业内人士均认为，未来
很长一段时间内，每到季末、年
末，银行都将出现钱荒；而且随

着阶段性钱荒的出现，理财产品
收益率也会频频提高，未来到了
3月末、6月末、9月末、12月末四
大时点，理财产品收益率都会维
持在6%左右，甚至更高。

银行为啥
会出现钱荒

因为钱荒，银行大量发售
高息理财产品渡过难关。有人
不禁要问，银行为什么会出现
钱荒？

一家股份制银行副行长级
别的领导介绍，所谓“钱荒”，就
是银行流动性资金不足，也就
是说银行没钱了。“银行一旦没
了存款量，就没法发放贷款，就
没法支付到期的理财产品、存
款等的本息。”

据介绍，银行钱荒源于：今
年开始，中国人民银行不再对商
业银行“开闸放水”注入资金。以

前，如果银行出现缺钱的情况，
中国人民银行会临时“借”一部
分钱给银行，帮银行渡过难关。
但是今年以来，为整治金融环
境，中国人民银行不再“借”钱给
商业银行，各家银行就只好自己
想办法找钱了。大量发售高息理
财产品，正是钱荒背景下，银行
自己找钱的一种体现。

钱荒会让银行
学会“过日子”

山东财经大学投资研究所
所长、教授陈华认为，钱荒会在
一定程度上帮助各家银行改善
经营状况。“很多银行平常到了
第四季度，会把全年的钱都用
光。平常大手大脚惯了，就会出
现钱荒。如今，中国人民银行松
手不管了，银行会慢慢学会‘细
水长流’，合理分配每月、每季
度的资金量。”

在钱荒的时候，有时候单
靠发售理财产品难以满足需
求，银行还会通过一些别的方
式来达到揽储目的，买存款、
提高定期存款利率是另外两
种较为常见的方式。

虽然已到了9月底，但是
各家银行的钱荒压力并没有6

月末那么严重，所以买存款还
不多见。“在今年年中的时候，
银行都会几千万元几千万元
地买存款，而且日利息相当惊
人。”业内人士说。

据了解，6月份，1000万元
的资金存一天，利息最多能到
1万元，1‰的日利率相当惊

人。这也让银行在那次钱荒中
破费颇多。

另外一种揽储方式———
提高定期存款利率，也比较常
见。目前，多家股份制银行都
将中长期存款利率上浮到了
最高水平。

本报记者 姜宁

银行“度荒”

还有别的办法

银行工
作人员正在
为顾客讲解
理财产品相
关知识。 本
报记者 姜
宁 摄
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