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今日德州

城中事

齐河城市建设抛出“大手笔”

多多家家房房企企大大鳄鳄争争抢抢五五千千亩亩宝宝地地
前三季度银行
新增存款295亿元

今年1-8月，汽车行业整体销
量同比增幅达11 . 8%，体现了良好
的发展势头。此外，MPV市场销量
冠 军 风 行 菱 智 同 比 增 幅 达 到
66 . 3%，展现了自身的品牌实力。据
了解，风行菱智热销的背后，是车
企对MPV用户需求洞悉，是有12年
专业MPV研发经验、可靠产品品
质、专业服务体系等做支撑。2013
年，风行菱智借助在技术、服务和
造车理念上不断积淀，在“MPV专
家”之路上越走越稳。

销量数字体现“MPV专家”品牌实力

2001年，风行菱智就以自主
MPV阵营“排头兵”的身份进入中
国市场，并长时间稳居销量冠军位
置。2011年12月，风行菱智首次以
5279台的销售业绩，超出MPV销量
霸主近2千辆，跃居MPV市场销量

第一。2013年，风行菱智在销量上
更取得了大的进步。

纵观2013年MPV市场整体的
销量水平,月销量过万的品牌，屈指
可数。据悉，2013年风行菱智销量
稳定增长。乘联会数据显示，风行
菱智1月销量1 1 1 2 9台、3月销量
11449台、1-8月月均销量近万台。
可见，风行菱智通过实际行动，用
销量数据再次展现了自己的“MPV
专家”品牌实力。

产品实力凸显“MPV专家”专业底蕴

凭借中级MPV菱智M5与小排
量MPV菱智M3/V3稳居MPV市场
销量冠军，东风风行打破了合资品
牌的垄断局面，为自主品牌赢得了
尊敬，并因此收获了“MPV制造专
家”的美誉。

“MPV制造专家”光环的背后，

是风行菱智过硬的产品实力。据了
解，风行菱智通过启动“ALL-PST
商务车制造技术”平台，加上原生
车的省油基因和抗风阻设计等，打
造了国内大型MPV中首款节油车
型。在中国汽车工程学会主办的

“节油群英赛”中，风行菱智曾两度
摘得MPV组桂冠。据用户反映，风
行菱智车型每年比同级尺寸车型
节省油费可达上万元。

风行菱智底盘为越野底盘，它
较强的车身强度可应对山区、高原
地区的复杂路况。加上精心改良和
调校，风行菱智用户可享受“皮实
耐用”和“舒适驾乘”的双重价值。
高强度防撞钢梁、三重防撞溃缩区
等设计，也提升了整车的安全感。

风行菱智用户还能充分享受
MPV的“多功能”用途。2013款菱智
M5车内可形成小型圆桌会议室，

进行路上紧急会议，
也可随车携带大件礼
品；2013款菱智M3有
9种座椅组合方式，车
内既为重要宾客设计
了独立座椅，也有利
于合作伙伴商谈的三
人联排座椅。菱智V3则在不需要接
待宾客的时候，可变幻出超大载物
空间，一次就可放入4个三人沙发。

售后服务传达“MPV专家”专业精神

风行汽车5年或10万公里的品
牌质保政策，也涵盖了用车强度极
高的商务车菱智，让菱智用户省
钱、省心。风行菱智用户可享受

“52012”紧急救助服务，出现故障
后，风行菱智用户可随时拨打风行
售后服务热线4008877668，求助后
5分钟内，故障情况会反馈给用户

所在区域的风行汽车特约服务站，
20分钟内询问服务站是否联系客
户，1小时内打电话给车主或服务
站跟踪，2天内回访客户。

风行菱智还为用户提供“透
明消费服务”，要求4S店人员向用
户提供维修保养项目、配件、工时
费和服务费的明细，并提供“定保
常规项目手册”，让车主对养车成
本心中有数。如涉及到更换零部
件，风行4S店还将展示更换下的零
部件，让车主明白消费、放心消费。

销售热线：0534-2582333

风风行行菱菱智智全全面面凸凸显显““MMPPVV专专家家””品品牌牌实实力力

本报10月22日讯(记
者 张贵君 通讯员
书江 赵瑞 ) 22日，记
者从德州银监分局获
悉，今年全市银行业金
融机构各项存款始终保
持较高增长态势。截至9

月末，全市各项存款余
额1942亿元，较年初增
加295亿元，已超去年全
年增量30%，位列全省第
四位。

数据还显示，前三
季度全市贷款增长呈现
节奏平稳、信贷投向优
化的特点。截至9月末，

全 市 各 项 贷 款 余 额
1272亿元，较年初增加
150亿元，增长13 . 38%，
同比多增33亿元，高于
全省平均增速4 . 27个百
分 点 。从 信 贷 投 向 来
看，随着政府加大基础
设施建设力度以及个
人按揭贷款的持续增
长，中长期贷款大幅增
加86亿元，同比多增81

亿元。其中，除个人住
房按揭贷款外，新增固
定资产贷款3 6亿元，占
比达42%，有力地支持了
新型城镇化战略。

本报10月22日讯(记
者 王明婧 通讯员
王学超) 近日，乐陵水
务局给各个乡镇 (街道 )

水管站下发了《关于做
好今年供水防寒防冻
工作的通知》，要求提
前做好防冻措施，增加
水质监测频率，保障冬
季供水。

针对冬季低温易造
成自来水冻表、冻管等

问题，入冬以来，乐陵水
务局要求各个基层水管
站全面筛查，按照“不冻
坏一座产水构筑物、一
台设备、一部车辆、一个
闸门、一米管线”的要
求 ，逐 村 逐 户 进 行 排
查，提前做好防护。在
该市范围排查中，共发
现 2 6个供水隐患处，水
管站人员及时采取了防
护措施。

本报10月22日讯(记者 孙婷婷
通讯员 石勇 崔志华) 10月22日，齐
河县举办2013年房地产项目推介会，记
者了解到，在此次推介会上，齐河县推
出八块地，总占地面积为5004亩，邀请
国家、省级百余名地产专家把脉城市建
设，并吸引来多家房企大鳄“抢地”。

按照山东省会北城的城市定位，
借势“一圈一带”发展战略，齐河县把
推进城市建设提档升级作为融入省会
城市群经济圈的战略之举。大力实施主
城区改造、城南新区拓展和黄河国际生
态城开发，将房地产业作为加快发展的
重要产业来培育，他们大力发展优质地

产项目，全县在建地产面积100万平方
米以上，一批高端地产项目正在建设。

在此次推介会上，齐河县推出八
块地，总占地面积为5004亩，其中最大
的地块为3号地块，总占地面积2500
亩，在齐河县城西城区域内，位于齐晏
大街西首两侧，地块规划用地性质为
居住用地。据了解，此片区东依大学
城，北靠齐河县经济开发区新区，交通
便利，环境静逸。

据德州市副市长翟长生介绍，齐
河县是德州经济社会发展的排头兵，
近年来，主城区改造、城南新区拓展和
黄河国际生态城开发，房地产业取得

了长足发展。“全国房地产发展重心越
来越多地向大中城市周边和二三线城
市转移，齐河作为省会济南周边最近
的卫星城，处于‘一圈一带’战略规划
的核心区和紧密层，区位交通资源优
势明显，产业基础牢固，营商环境优
越，从事房地产开发具有良好的发展
前景和巨大的升值潜力。”

“齐河县在城市建设上应突出优
势，差异发展，把房地产经济与产业发
展和农业现代化发展结合起来，体现
以人为本，绿色发展。”中国房地产研
究会副会长兼人居环境委员会主任委
员王涌彬当场给出“妙招”。

提前防寒防冻
确保冬季供水

进入10月份以来，德州市棉花企业收购量逐渐增多，每天收购籽棉几万斤到十几万斤。
据了解，今年全市棉花质量较好，籽棉平均收购价格在每斤4 . 3元左右，比去年上涨0 . 2元。

本报记者 王明婧 通讯员 马俊凯 摄影报道
收棉
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