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居居然然之之家家为为何何未未开开先先火火
——— 专访“居然之家”临淄店总经理郭宝华

2013年淄博市家居行业

最振奋的消息莫过于“居然之

家”即将进驻淄博市场。

作为中国家居建材流通

业第一服务品牌和国际知名

商业零售品牌，“居然之家”对

选址有着严格的要求，对合作

商家有着严格的考核标准，同

样能够进驻“居然之家”的家

居品牌即意味着其质量过硬，

也预示着在新一轮的家居市

场销售中已经占得先机。

今年5月，居然之家与齐

鲁国际塑化城正式签约，居然

之家成功入驻齐鲁国际塑化

城中齐大厦的裙楼部分 ,整个

商场的经营面积5万余平米,以

经营中高端家居建材产品为

主。消息一经确认，众多商家

更是纷至沓来，据记者了解，

居然之家临淄店181个席位，

申请报名进驻的品牌商家已

达700多家，报名情况异常火

爆，最终居然之家经过层层筛

选，于10月上旬顺利完成了品

牌商家正式签约入驻工作。

淄博地区作为“居然之

家”山东战略拓展的重要一站

为什么会首选临淄？首选齐鲁

国际塑化城？“居然之家”为什

么能够引来淄博家居市场这

么大的关注？近日记者带着这

诸多的问题有幸采访到齐鲁

国际塑化城“居然之家”临淄

店总经理郭宝华先生。

作为省市区三级重点工
程，齐鲁国际塑化城自建设以
来广大塑化经营者纷至沓来，
项目开始初期就出现了一房难
求的盛况；齐鲁国际塑化城以
高端的设计、完善的配套、诸多
的政策扶持更是吸引了以齐鲁
石化为首的众多实力企业的争
相进驻；现在全国家居龙头企
业居然之家的入驻无疑又为齐
鲁国际塑化城增添了浓墨重彩
的一笔。

“装房子，买家具，我只来
居然之家”，著名演员陈宝国的

这句话在广大消费者中可谓耳
熟能详，“居然之家”也以其优
雅舒适的卖场环境、品种齐全
品牌高档的家居产品和周到体
贴的服务，让众多消费者体验
和感受着这句话，享受着居然
之家一站式服务的便利和愉
悦。

“居然之家”承载着广大家
居合作品牌的期望，担负着广
大家居消费者的信赖，自然对
任何一家门店的经营选址以及
周边环境等有着近乎苛刻的要
求。

“齐鲁国际塑化城地处临
淄西大门，交通便利，东临临淄
商业中心及青州市，西距张店
区仅十几分钟车程，北通广饶
县，具有广阔的辐射半径，居然
之家临淄店所在的裙楼又是齐
鲁国际塑化城的黄金位置，所
以说无论是建筑规格、物业配
套、停车场、还是公共空间等方
面，这里都完全符合我们居然
之家的定位要求，因此我们毫
不犹豫的选择这里。”采访中，
总经理郭宝华以专业的表述娓
娓道来，对此次选址成竹在胸。

其实，“居然之家”的到来
也是临淄消费者的福音。

近几年来，随着临淄经济
的快速发展，其房地产发展建
设势头强劲，同时也带动了大
量的装修家居市场需求，但是
临淄的家居建材一直没有一个
专业规范的市场，众多商家只
能在几个有限的区域内进行经
营，还经常面临调整搬迁，无处
可去的经营困境，所以对一个
专业平台和家居商场的期盼日
益强烈。

可以说，临淄经济的迅速
发展与家居市场发展不平衡的
现状预示着其中巨大的市场空
间，这也是居然之家团队首选
临淄的重要因素。

郭总说：“临淄作为淄博地
区经济发展的领头羊，塑化产
业及房地产业发展迅速，居民
消费水平较高，但针对中高端

消费群体的“一站式”家居商场
却处于空缺的状态，我们的入
驻是顺势而为，填补了这一市
场需求。”

郭总继续介绍：“居然之家
一直着力打造中高端家居商
场；截止2012年底我们已在全国
大中城市开办了70家分店，营
业面积达300万平方米，年销售
额超过300亿元；名副其实的“一
站式”、博采众长的全业态、清
晰明确的中高档定位和诚信为
本的服务意识是我们的经营特
色，并本着“绿色环保”、“让顾
客满意”、“向消费者倾斜”的经
营服务理念在同行业率先提出
了“先行赔付”、“一个月内无理
由退换货”、“送货安装零延
迟”、“质保期延长至三年”等服
务措施。我认为“诚信、服务”和

“树立良好口碑”是我们企业的
核心价值。”

签约进驻“居然之家”商
铺、某高端品牌经营者孙女士
告诉记者：“居然之家具有良好
的品牌效应，管理规范，定位中
高端，对进驻品牌筛选有严格
要求，而且为了保证我们尽快
达到良性运营，居然之家制定
了优惠的租赁价格，这也彰显
了居然之家的经营理念和公司
实力，因此，我对后期经营很有
信心。”

这也就可以理解，为什么
“居然之家”入驻齐鲁国际塑化
城的消息一经释放，181家铺位，
700余商家报名抢铺，招商异常
火爆，一铺难求。据业内人士
说，这种情况在全国家居市场
都是比较少见的。现在，居然之
家经过层层筛选，已经和众多
品牌商家顺利签约，商家已经
全面进场装修，预计于2014年元
旦期间开门迎客。

“家”有梧桐树，引来金凤凰

抢滩中高端家居市场版图，淄博家居商户反应热烈

其实，选择“居然之家”为
战略合作伙伴，齐鲁国际塑化
城的开发商——— 淄博贝瑞建
设有限公司也是进行了仔细
的斟酌，对于他们来说并不是
简单地希望选择一个合作伙
伴，而更看重的是合作方的品
牌价值和商业价值，以及其进
驻后对整个商城业态的丰富
和提升。

因此，他们从众多备选目
标中选择了“居然之家”进行
合作，他们相信“居然之家”的
经营实力以及强大品牌影响
力符合他们的要求和商城的
整体定位。

据郭总介绍，“居然之家”
进驻临淄以后将延续她们”诚
信为本、服务为本“的经营理
念和“让顾客满意、向消费者
倾斜”的服务意识，让广大消
费者享受时尚便捷的一站式
家居购物体验。现在居然之家
临淄店的装修施工正在紧锣
密鼓的进行中，相信不久她就
会揭开神秘的面纱，带给淄博
人民全新的购物体验和惊喜。

中国家居建材流通业第
一品牌居然之家落户齐鲁国
际塑化城，势必会大大提升临
淄家居行业的商品档次和经
营水平，成为商贸服务业的新
亮点，另一方面，有了“居然之
家”等品牌企业的纷纷入驻，
齐鲁国际塑化城的品牌效应
更加显著，一个集合塑料化工
交易、电子商务发展、家居建
材经营为一体的综合性商城
已经初具规模。

第一家居卖场牵手

江北塑化第一城

相得益彰 共放异彩

完美生活缺一不可

购房需要量力而行。买房
看房之前，可先预算一下自己
的经济状况，从而分析一下什
么区域、面积多大、什么价位
的房子适合自己。据此来决定
购房时可接受的付款方式、首
付款和婚房总额。一般房贷月
供应不超过在两人月收入的
5 0%，以3 0%左右为宜。

当下准新人购房预算一
般都会控制在 6 0 - 1 2 0万元之
间，大部分选择贷款购房。建
议新人们根据自身情况尽量
选择贷款类型，既缓解自身的
还 贷 压 力 ，又 能 保 证 生 活 质
量。另外个人的信用资质决定
了贷款额的多少，贷款购房前
也应该提前充分了解自己在
银行的信用评价。

其次，未来短期或长期内

可能会遇到的一些事，将直接
影响你的购房决策和生活状
态，所以，在购房前不妨做一
下未来预测，了解自己在这段
时间里，可能会有什么样的事
发生，比如，生子、事业发展、
照顾老人等，这些因素都应考
虑在内，做到运筹帷幄，才能
在选房过程中决胜千里之外。

周边配套完善

在快节奏的城市中，新居
交通环境、周围配套是否方便
就显得格外重要。最好能够兼
顾双方的上班时间成本，同时
要与双方父母住房距离适宜，
三方交通便捷处应该是首选。

小区周边最好有超市、饭店、
银行、医院、娱乐场所等商业
配套设施，满足日常消费和休
闲。此外，子女的教育问题亦
很重要，需适当考虑婚房所属
的 学 区 地 段 ，周 边 是 否 有 学
校 、幼 儿 园 、培 训 机 构 等 。孩
子教育问题关系到其未来，不
容小觑。

结婚季到来专家支招巧购婚房

适适当当考考虑虑婚婚房房所所属属学学区区地地段段
对于每个准备成家的青

年人来说，家就是一个最为
温暖的地方，就算不大但一
定要是自己的。“我的地盘，
我做主。”正是由于青年人有
这样的需要，自去年楼市调
控以来，刚需购房人群仍是
楼市消费主力。这部分人群
大多属于首次购房，大多数
人并没有购房经验。而购房
需要注意哪些问题呢？

年轻人对于户型的要求
非常多，既要时尚新颖，又要
有足够的私密空间，所以新
型复式结构和两居室结构都
是不错的选择。不论是从经
济还是从使用方面来说，不
勉强、不浪费是最好的选择。
很多新人考虑到以后子女的
需求，首次购婚房往往喜欢
买面积大、房间多的户型，虽
然看似目光长远，但是入住
后往往会造成空间的浪费，
同时存在贷款压力过大等负
面影响。新人首次购房还是
不应追求一步到位，一味地
求大求全只能给未来的生活
带来压力。一般而言，两居室
相对比较实用，而且不会浪
费空间，即使未来有了小宝
宝，也能满足使用需求。

新婚夫妻正处于事业上
升期，随着经济条件改善、子
女的出生，日后可能考虑转
向改善型置房。因此购置婚
房也应考虑其投资价值，选
择具有升值潜力的地段，便
于日后转手或出租。

(新京)

性价比高
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