
中国人寿山东新农合大病保险试点见成效

大大病病保保险险实实现现““花花小小钱钱 看看大大病病””
山东枣庄台儿庄区农户褚

义南(化名)在大病初愈后，一
说起住院报销的事情就面露微
笑。“前前后后报销了44798 . 58

元钱，参加新农合和大病保险
真的很合适。”

2013年6月27日，褚义南突
发急性心肌梗塞，先后在台儿
庄区人民医院、徐州市中心医
院住院救治并进行了支架手
术。 这次大病让褚义南一共
花费了61398 . 51元医疗费，所
幸，作为一名被大病保险试点
新近覆盖到的新农合参合人
员，褚义南通过新农合报销了
17122 . 73元，进而通过大病保险
又补偿了27675 . 85元，最后褚义
南一家仅支出医疗费16599 . 93

元 ，两 次 报 销 比 例 合 计 达
72 . 96%。

与全国很多新农合参合农
民相比，褚义南所在的山东(枣
庄)参合农民被新近试点的大
病保险制度纳入其中。继去年8

月国家发改委等6部委联合下
发《关于开展城乡居民大病保
险的指导意见》之后，各地政府
与商业保险公司纷纷探索大病
保险试点的具体实施方案，这
一制度不仅覆盖到城镇居民，
还覆盖到了广大的新农合参合
农民。据不完全统计，参加新农
合补偿之后的个人自费部分，
纳入大病保险合规医疗费用范
围的比例达到近90%，在经济

欠发达地区更高，有的接近
95%，这一政策的实施切实减
轻了农村居民的医疗费用负
担，真正达到大病保险“花小
钱、看大病”的试点初衷。

15元筹资

最高补偿20万元

去年10月16日，山东省政
府办公厅出台《关于开展新型
农村合作医疗重大疾病医疗
保险工作的意见 (试行 )》。随
后，山东省卫生厅、发改委、财
政厅、民政厅、保监局五部门
联合下发《山东省新型农村合
作医疗重大疾病医疗保险工
作实施方案 (试行 )》，确立了

“政府主导，引入商业保险机
构承办新农合大病保险”的试
点思路，在全省实现统筹，即
统一筹资标准、报销目录和报
销政策，在新农合报销基础
上，对 2 0类大病再次给予补
偿，形成多层次的保障机制，
进一步减轻个人负担。

这就是被山东广大农户亲
切称作“新农合大病保险”的试
点方案，具体而言，2013年按照
人均15元的标准从新农合资金
中划拨为大病保险保费，对新
农合报销后个人负担的合规医
疗费用按照合理比例进行补
偿，每年最高补偿额达20万元。

按照“商保承办”的试点思
路，中国人寿取得了山东省济
南、青岛、枣庄、烟台、潍坊、泰
安、日照、菏泽等8个地区的大
病保险开办资格，涉及参合人
员近3300万人，这一规模在中
国人寿全国范围内乃至全行业
内也占据前位。

统计数据显示，截至9月30

日，中国人寿山东分公司承保
范围内新农合大病保险累计补
偿15万余人次，补偿金额达2 . 1

亿多元。

即时结报

减轻四处筹钱压力

在试点过程中，能否让民
众迅速、方便地领取大病保险
补偿款，是考量大病保险承办
人商保机构的一项重要指标。

“目前能够即时结报的医
疗机构，大多采用‘入院时缴纳
少量押金、出院时仅缴纳总费
用与总补偿之间差额’的模式，
减轻了农民住院时四处筹钱、
先行缴纳全部费用的巨大压
力。”中国人寿山东分公司健康
保险部总经理岳文成告诉记
者，面对非即时结报案件，政企
合署办公的模式则实现了“一
站式补偿”，农民仅需到合署办
公地点一并递交新农合基本医
疗与大病保险非即时补偿时所

需的资料即可，免去了申领补
偿款的奔波之苦。

据了解，在各级卫生部门
的支持配合下，中国人寿与山
东省卫生系统在省、市、县三级
机构建立起联合办公室，形成
合署办公的工作机制。省市两
级主要负责新农合大病保险的
政策制定、业务分析、问题解决
及督导等，县区级主要负责政
策制度的执行、业务推动、非即
时结报的一站式服务、问题汇
总及数据统计上报等。在政策
贯彻执行、系统对接、即时结报
等方面，大病保险合署办公机
制切实发挥了重要作用。在合
署办公过程中最大限度地减少
参合人员因不了解政策而多次
跑腿的情况，也最大限度地节
约了新农合及保险公司的办公
及人力成本。

值得一提的是，自合署办
公以来，长清区新农合借鉴中
国人寿的转账流程，实现了客
户提供账户后将新农合赔付款
项与大病赔付款项转到同一账
户的便利，极大方便了客户领
取，而与此同时，商保承办人严
格按照理赔实务和法律受益顺
序索要账户资料，避免理赔款
项他人挪用的风险以及家庭成
员中因款项而产生的纠纷，切
实将风险防控落实到每一家每
一户。

（本综）

银行P2P以其自有特色，与民
间P2P形成了错位竞争格局，这也
令民间P2P对银行介入P2P持欢迎
态度。

继招商银行首家推出网贷平台
(P2P)这一新兴互联网金融模式后，包
括广发银行、农业银行等多家银行的
P2P平台也正紧锣密鼓筹备之中。

银行P2P线下审核人力成本以
及融资额度的“双高”，让银行P2P

保持着“高富帅”本色。银行P2P的
融资企业以规模相对较大的小企业
为主，与民间P2P形成了错位竞争
格局，这也令民间P2P对银行介入
P2P持欢迎态度。

多家银行欲试水

银行正凭借多年积累的线下信
贷调查经验、风控经验以及庞大的
客户资源优势，杀入草根金融P2P

领域。继招行首家“吃螃蟹”推出
P2P平台后，多家商业银行正紧锣
密鼓酝酿推出P2P平台。

打造P2P平台是广发银行新升
级的网络金融部一个业务发展方
向。“我们将尝试将互联网特点和银
行基因有机结合，探索适用于中国
银行业的网络投融资产品。”广发银
行有关人士称。

此外，据了解，农业银行已专门
抽调人员成立“互联网金融推行
办”，负责P2P平台的筹备工作。

银行大鳄进入P2P领域一度
引起民间P2P行业骚动，但通过招
行P2P平台已经撮合的8笔融资、
平均每笔为1859 . 4万元的融资金
额来看，民间P2P们很快意识到银
行终究是“高富帅”，投资门槛以
及对应融资企业与民间P2P存在
明显差异。

招行小企业e家已经完成的8笔
融资，其预期收益率在6%～6 . 3%区
间，大大低于民间P2P的利率。民间
P2P平台的利率通常在12%以上，甚
至高达30%以上。网贷之家11月7日
的日报数据显示，81家P2P平台中有
12家的纯收益率在30%以上。

“银行有强大的信用做支撑，所
以才能募集到低成本资金，民间
P2P平台至少要12%以上利率才能
募集到投资资金，投资者的风险偏
好和收益率期望值都比银行P2P平
台高。”周世平称。

在P2P行业风险频发的当口，
银行杀入P2P行业或将加速P2P行
业洗牌。“随着银行这类风控经验丰
富、经营规范的机构介入P2P，规范
的P2P平台将越来越得到投资者认
可，同时也有利于为P2P行业培养
理性投资者。”周世平称。

银行占据信用优势

民间P2P平台由于此前风险频
发，为争取投资者信任，风险控制模
式已越来越接近银行。越来越多的
P2P平台引入了担保公司提供担
保，担保费率在1%～3%，此外越来
越多的P2P平台普遍提供实地认证
服务，这与银行线下信贷调查相仿。

高达10%以上的募资成本，也
即投资者预期收益率，再加上无法
通过线上审核降低成本，注定民间
P2P平台的融资群体只能锁定风险
相对较高的小微企业、个体户等。

“民间P2P将只能定位于银行P2P的
补充，服务银行覆盖不到的客户。”
周世平称。

但受种种因素制约，无论是民
间P2P还是银行P2P都尚未发挥互
联网借贷平台的低成本优势，甚至
已经偏离起源于国外的P2P平台的
原始模式。

“国内的信用体系不完善，导致
国内P2P只能采取此种发展模式，
无法像国外P2P平台一样依据大数
据直接在线上完成对借款人的审
核，国内的P2P现阶段只能以借款
人的网上记录作参考。”张博宇称。

(唐曜华)

银银行行大大鳄鳄试试水水PP22PP

欲欲与与草草根根错错位位竞竞争争

本报讯 动辄 1 0 0万的投
资 门 槛 并 没 有 阻 挡 住 投 资 者
的热情，信托理财当之无愧地
成 为 国 内 最 近 几 年 最 火 热 的
投资品种。借助整体资本市场
低迷的东风，信托一路扶摇直
上，成为国内目前规模仅次于
银行理财产品的投资方式，已
经 远 远 超 越 了 保 险 和 基 金 的
总规模。

然而规模之后，也是不断
积聚的隐忧。中国信托业协会
发布的最新数据显示，截至今

年3季度末，67家信托公司管理
的信托资产规模为 1 0 . 1 3万亿
元，突破了 1 0 万亿元大关，再
创 历 史 新 高 。与 去 年 同 期 的
6 . 3 2万亿元规模相比，同比增
速 高 达 6 0 . 3 % ；与 去 年 4 季 度
7 . 4 7万亿元规模相比，又取得
了 3 5 . 6 1%的增长。不少行业专
家 高 呼 ，信 托 理 财 的 拐 点 来
了，投资者投资信托产品需要
慎之又慎！

然而，在目前通胀高企、资
本市场持续低迷、房产投资等

不确定因素加大的情况下，投
资渠道的进一步收窄，也让越
来越多的富裕家庭感受到了压
力，不断地寻找新的投资渠道。
这进一步造成了社会上非法融
资屡禁不绝，经常造成投资者
倾家荡产的悲剧发生。

实际上，尽管不能完全类
比，但是从发达国家 (美国和日
本 )的经验来看，信托资产的规
模与GDP的规模具有正相关关
系，一般是G D P 规模的 2 倍上
下。照此推算，我国资产管理市
场的规模起码应该在百万亿元
以上。而目前，加上信托业在内
的资产管理规模也不过才近40

万亿元 (据有关方面统计，银行
理财规模今年上半年约为15万
亿元，基金业管理的资产规模
今年3季度为3 . 8 5万亿元，证券
公司的受托资产规模今年 2季

度为3 . 42万亿元、保险资产管理
公司管理的资产规模今年上半
年约为6万亿元 )。据此，中国的
理财市场仍然处于成长周期之
中，“拐点论”尚早。

但是由于信托产品投资行
业很多、门类也较复杂，尽管尚
无兑付的问题出现，个别类别
的信托出现问题也是很正常的
事情。因此，站在10万亿的高点
上，如何擦亮双眼针对性、有目
的选择合适自己的信托产品备
受关注，本报财经大讲堂也将
于下周六再度启幕，讲堂特别
邀请了国内知名的财富管理专
家，为读者解读 1 0万亿时代的
信托优选策略。

有兴趣的投资者可以拨打
本报电话：0531-85196316预约
座位。

(财金记者 胡景波)

1100万万亿亿，，信信托托理理财财““拐拐点点””已已到到？？
本报财经大讲堂下周六为您解读信托投资策略

初冬十一月，中信银行济
南分行财富管理中心正式运
营，是中信银行致力于为高端
客户搭建全方位、差异化的金
融服务平台的里程碑。值此之
际，中信银行特推出财富客户
专享产品，为中信银行高端客

户提供一种差异化的投资选
择。同时，济南分行多年来助力
当地老龄事业的发展，喜获“敬
老文明号”荣誉称号，为更好地
体现“爱心之外更显专业”的服
务理念，中信银行针对老龄客
户推出新一期的信福年华“安

心理财”，以进一步满足中老年
客户的投资理财需求。

中信银行温馨提示：目前
投资理财种类繁多，为了保护
您的财产安全，投资者在选择
产品之前请向专业理财经理
咨询。

安安享享收收益益，，还还是是中中信信理理财财！！

产品系列 起点 期限
预期年化
收益率

特点

安心理财
系列

5万
8个月

5 . 3% 保本，低风险，适合谨
慎型及以上投资者50万 5 . 45%

共赢系列
5万 3个月 5 . 0% 中低风险，适合稳健

型及以上投资者5万 6个月 5 . 2%

财富客户
专享

300万 2年 9%
为高端客户提供差
异化投资选择，财富
专线：85180194/293

中信银行
网点名称

理财热线

分行营业部 85180168/169/102/170

市中支行 86058456/86058756

历下支行 86958366

北园路支行 68855983/88961026

槐荫支行 87065836/87919926

舜耕支行 82620998

经十路支行 82055117

解放路支行 81183466/88529976

英雄山路支行 82066006/66950388

泉城路支行 86976543

高新支行 88692169

阳光新路支行 86110877

明湖支行 67890156/67989701

历城支行 66890219

舜玉支行 89730287/286

具体发售日期及更多理财产品详情询中信银行各
网点，网点理财经理将竭诚为您服务。中信理财邀您共
享理财盛宴！

理财非存款，产品有风险，投资须谨慎！中信银行对理财
本金与收益不承担保证责任。

淄博、济宁、东营、临沂同步发售！

中国银行业协会银行卡专业委员会
新任主任、交通银行副行长侯维栋12日
表示，当前，我国银行卡产业面临市场环
境须进一步规范、服务压力加大、用卡安
全问题日益突出等挑战。

侯维栋说，我国银行卡产业目前主
要面临来自四个方面的挑战，一是随着
行业竞争日趋激烈和竞争主体多元化，
市场环境急需进一步规范；二是持卡人
数量不断增加，服务压力与日俱增；三是
银行卡风险管理与用卡安全问题日益突
出；四是互联网应用日益广泛，银行卡产
业面临新的挑战。中国银行业协会专职
副会长杨再平表示，银行卡转型升级是
我国银行业转型升级的重要内容。未来
一段时期，我国银行卡产业仍处于大有
可为的战略机遇期。挑战与机遇并存，银
行卡专业委员会须充分发挥平台作用，
应对并解决来自安全、市场环境等方面
的挑战；加强借记卡、信用卡两个业务条
线，共同面对新兴支付及互联网金融创
新，在制订和推广金融IC卡标准等工作
上相互促进和共同发展。

中国人民银行公布的统计数据显
示，截至今年6月末，全国累计发行银行
卡38 . 3亿张。 (新华社)

中国银行业协会：

银银行行卡卡面面临临四四大大挑挑战战
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