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台台湾湾水水王王：：山山东东寻寻找找接接班班人人

台湾净水第一品牌水

王星 创始人赖文淡：在

净水市场，有野心才能生

存！我给你一块地盘，你

得打下这片江山，成为这

个市场的‘水王’！水王

星人都是外星人，有善

心，更有野心！水王星不

是招商，是在寻找我们的

同类，如果你和我们是一

类人，就一起干，一旦牵

手，绝不放手！

2013年，净水行业被一个叫
水王星的企业搅得风起云涌。

水王星是一个有20年历史的
台湾品牌，其品控标准和技术参
数，已被全球净水产业引为标准。

水王星于5月正式启动大陆
市场，短短半年，便开出近300家
店，被业界称为“星际速度”。更令
人惊讶的是，70%以上的加盟店，
在开业第一月便实现当月盈利。
在张家港的一个加盟店，试营业1
个月期间便销售30多台，营业额
12万。部分加盟店经过3个月的经
营，已经收回投资。

毫无疑问，水王星正在创造
一个奇迹！奇迹的背后，到底是什
么？

20年只干一件事

把产品做到极致

“对水王星了解越深，你会越
敬佩。这是一个追求把事情做到
极致的公司。

水王星董事长赖文淡是一位
技术型天才，是电动、气动工具领
域的大师级人物，是上世纪90年
代台湾个人专利第一人，个人专
利超百项。

1993年，先后创立两家上市
公司的赖文淡，有感于台湾严重
的水污染现状，开始人生的第三
次创业，研发直饮水机。没想到，
这一做，便是20年，创造了亚洲最
大的净水连锁品牌——— 安德成，
在全岛开创了388家加盟连锁店，
被推举为台湾净水协会会长，是
台湾乃至亚洲净水产业的带头大
哥，被誉为“台湾水王”。

“直饮水机看上去很简单，但
其实水很深，没有真功夫，很容易
被淹死。它涉及到材料科学、动力
科学、结构科学，要保证制造出的
水符合安全健康的标准，可以直
接饮用，必须在科研上打通各个
领域，才能做出真正过硬的产
品。”

据介绍，水王星直饮水机已
经获得了60多项专利技术，创造
了10多项行业第一，比如：第一台
一体式直饮水机；第一款高精密
陶瓷鹅颈龙头；第一个ET-Pure
小型办公纯净水生产系统；第一
台EO多功能电解水机……！

坚决不卖超滤净水器

这种事违背良心

“净水事业是良心事业，水是
喝进肚子里的，我们必须要对生
命负责，20年来，我一直是战战兢
兢。”赖文淡如是说。

而目前在大陆市场，很多商
家热衷推销“超滤型”净水器，宣

称这种机器造出来的水是矿物质
水，可以直接饮用。

事实上，这是一种低级的家
用净水技术——— 超滤净水器，这
种机器由几根滤芯组成，无需插
电、也无需压力储水桶，售价从几
百到几千不等。很多商家明明知
道这种机器只能过滤泥沙、铁
锈，仅比自来水稍微干净一些，
但因为成本低，利润高，仍然被
商家冠以“矿物质水”销售给用
户。

“虽然造一台超滤净水器很
简单，市场也能卖出去，利润也
确实高，但水王星坚决不生产、
也不销售这种机器，这种事情违
背良心，不会有好报！”

水 王 星 采 用 世 界 主 流 技
术——— RO反渗透膜，这种膜的
过滤孔径，相当于头发丝的百万
分之一，能将水中的细菌、重金
属离子等致癌物，全部直接滤
除，只有采用RO技术，才是真
正意义上的直饮水机，这种机器
造出来的水，含有少量矿物质和
微量元素，水质相当于超市销售
的矿泉水。

靠“口碑”才能生存

产品不行，随时完蛋

“水王星是台湾第一，凭什么
做成大陆第一品牌？”

赖文淡的回答是：“除了口
碑，还是口碑！”

他说：水家电有别于传统家
电，对品质、售后服务都有很高的
要求。

“你想想，如果你家里装一台
机器，隔三差五出问题，你会不会
烦？是不是想骂人？大陆净水产业
的发展历史，一共才10来年，技术
也是从台湾引进的。台湾这样一
个小小市场，竞争比大陆更激烈，
全球品牌都集中在这里，是高手
争霸，水王星是经过残酷PK，才
做到第一的。”

现在市场上，虽然许多家电
大品牌看到了这个行业的前景，
纷纷杀入这个行业，但没有技术
积累，只能找一些小厂贴牌，或收
购工厂。

而欧美进口品牌为节约成
本，绝大多数都是国产贴牌。即使
是原装进口产品，也因为不适应
中国水质，经常“死机”。

评价一台RO直饮水机的品
质，主要看两个方面：水质口感好
不好？故障率高不高？用户很容易
感知。

“口感不佳、机器漏水、滤芯
堵塞，这是大陆直饮水机的三大
死穴，而水王星，早在十年前就解
决了！现在是网络时代，一个品牌
如果品质不过关，顾客一生气，就
会上网骂，全国人民都能听到，你

立马完蛋！”

这个江湖有点乱

“乱市”才能出英雄

直饮水机的技术原理并不复
杂，生产门槛很低，几十万投资，
再找10几个工人，简单培训一下，
一个月就能组装出几百台机器。

“这个行业有一批蝗虫企业，
他们拼凑一批机器，贴个牌子，找
个市场忽悠一把，赚到钱就跑。中
国市场很大，很方便打这种游击
战。这些人完全不顾用户的利益，
收了钱就不管了，市场上有很多
这种没人管的孤儿水机！但无论
如何，市场终究会回归到一种有
序竞争，最终拼的还是产品本身
的力量！”

赖文淡告诉笔者：“目前中国
大陆的净水市场，是个浑浊的江
湖，有鱼，有虾，有泥鳅，水王星
呢，就是突然冒出来的一条龙。”

赖文淡毫不讳言自己的雄
心：水王星的目标，就是要做水家
电市场的领导者，要给这个市场
正本清源，让顾客学会怎么选择
净水机。

在这个混乱的市场，水王星
的出现犹如“鹤立鸡群”，立刻把
人们吸引过来，因此，很多专卖店
一开业，便会销售火爆。

从家用到商用到工程

有人的地方就有水王星

水王星70%的产品，都是台
湾原装，在水王星产品展厅，陈列
着丰富的产品线，覆盖家用、商用
及工程三大系列，售价从几千、
几万到几十万不等。

水王星南通代理商这么说：
“产品线越长，生意机会就越
大，现在很多单位都非常重视水
质安全，就这两个月，我已经做
了3个学校的直饮水工程。”

一个普通的工薪家庭买一台
水王星，最低只需2980元，就可
以让全家人都喝上健康水。一个
30人左右的公司，用一年的桶装
水费用，就可以购买一台水王星
伯爵商务机，让公司每个员工喝
上新鲜直饮水，既节约又安全健
康。

针对大型工厂、学校、机场，
水王星也有量身定制的直饮水工
程方案。现在国家非常重视青少
年的饮用水安全问题，即使是一
个3万人的学校，也可以采用水王
星工程方案，让每一个学生喝上
安全健康的好水。

赖文淡笑言：“5年内，你将看
到，在中国大陆，有人的地方就有
水王星。”

做水王星是良心事业

赚这种钱，心里踏实

水与生命密切相关，水质决
定体质。山东以地下水为主，水质
偏硬，很多城市的TDS值(水中总
固体含量)在300以上。赖文淡说：

“净水事业是一件造福百姓的事
业，未来前景巨大，将会与空调一
样普及。”

正如一位水王星的代理商所
言：“在现在的中国，你很难找到
一个像水王星这样的生意，赚钱
赚的心安理得；你也很难找到一
个像水王星这样的企业，他们不
把赚钱当成唯一目的，是真正带
着使命做事的一群人。做水王星
是良心事业，是积德的事业。”

台湾水王寻找接班人

“没野心的老板别来找我！”

赖文淡对大陆市场充满信
心，目标是在3年内，在全国开出1
万家水王星社区服务店。“台湾只
有2000多万人口，而大陆是13亿，
我在台湾这么小的地方，能开到
388家专卖店，一个山东省，1个亿
的人，至少可以开到500家店。”

目前，台湾水王赖文淡正在
全国各个市场寻找接班人，招募
地、县级运营商。那么，这位知天
命之年的水王对接班人有怎样的
标准？

赖文淡告诉笔者：“水王星不
是在招商，我们是在寻找我们的
同类：善良、正直，有强烈的事业
心，或者叫野心。如果你想小富即
安，对不起，你不是我要找的人。
我给你一块地盘，你就得打下这
片江山，成为这个市场的‘水王’。
你是不是和我们一类人，几句话
就能闻出味儿来，对味了，就一起
干，一旦牵手，绝不轻易放手！”

如果你是赖文淡所描述的这
类人，不妨致电水王星中国总部
400-880-6480，加入他们。

5个月开出14家店

每个店都赚钱，

他是怎么做到的？

水王星苏南代理商柳峰，曾是
跨国企业的高管，管过几千人的企
业，他决定辞职创业后，考察了几
个行业，最后决心投入做净水事
业，先后考察8个品牌，最终选择
水王星。

他说：“选择水王星，首先是
因为产品，20年的专业和专注，赖
总确实把产品做到独步天下；其次
是因为水王星这帮人，虽然在台湾
做了20年，但他们是一种创业心态
做大陆市场，这帮人是想做事，而
且是想做大事的人，和他们一起打
拼，很过瘾！”

柳峰是水王星在江苏省的第一
个代理商，他5月12日签约，到目
前为止，他在张家港和江阴已经开
出14家加盟店，每个店都开始赚
钱，其中7个店已经收回投资。

他说：“做水王星，只要你真
正用心做，当成一个事业做，你就
有很多方法赚钱，而且，总部也会
给你系统的方法和指导，帮助你在
短期内打开市场局面。”

做水王星很有成就感

你会爱上这份事业
王美宇是济南新区区域代理

商。大学毕业后，她决心自己创
业，她经常在报纸上，电视上看到
有关水污染的新闻报道，再加上生
活中也确确实实感受到空气和水质
越来越差了，觉得净水行业非常有
前景。在父亲的指点和考察下，她
选择了水王星。

她说：“我真的很庆幸加入水
王星，只要你加入水王星，就会喜
欢上水王星这群真诚善良的人，你
就会爱上这份事业，你会发现自己
可以帮助很多家庭喝上健康水，每
一个购买水王星的顾客，都会感谢
你！做水王星很有成就感，真
的！”

扫描加微信并转发5篇文章
至朋友圈，即可参与抽奖。

一等奖 1名：价值人民币
2200元IPAD MINI2

二等奖 2名：价值人民币
1580元美国雷朋太阳镜

三等奖3名：价值人民币498

元zippo打火机。
截止时间：2013年12月15日
解释权归水王星中国总部。
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