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今日泰山

新闻眼

家用电脑、智能手机抢市场，网吧上网费三年没涨

三三成成网网吧吧赔赔钱钱 还还在在咬咬牙牙硬硬撑撑
文/片 本报记者 邢志彬

11月，文化部等四部门
联合发出通知，各省级文化
行政部门可根据地区和城乡
差异，依法开展单体网吧审
批。该通知已下发一个月，泰
安网吧数量并未增加，不少
从业多年的网吧经营者对经
营前景不看好，甚至正筹划
转行。

他们认为网吧走下坡
路，除家用电脑和手机终端
的普及，成本增长等大环境
因素，还有泰安网络游戏竞
技氛围差、客户群不固定等
地域因素。

几位资深网吧业主认为，
解决现在网吧经营困境的办
法，就是让网吧数量减少到“大
家都能吃饱”的数量。这只是他
们的个人想法。

泰安市文广新局市场科科
长娄潇澜称，因文化部通知执
行的细则省里还没下发文件，
目前暂没新批准网吧经营许
可。但她作为主管科室负责人，
多年来对网吧经营和引导一直
在探索，希望把网吧打造成适
合不同受众群众的多功能文化
休闲场所。

娄潇澜建议，将网吧与大
型文化休闲场所相配套，融入
购物休闲娱乐一站式服务；以
卫生舒适的环境吸引客源，设
置不同标准、配置的区域以满
足用户的不同需求，还可以跨
业态经营，如与餐饮、培训、游
戏等产业融合，降低机时费的
营收占比，拓宽赢利渠道。

她认为，网吧仍是文化信
息消费的重要终端，不仅需要
政府引导、更需要行业协会的
自律、群众的监督，共同促进行
业发展。

跨业态经营

拓赢利渠道

面对网吧经营现状，不少
业主都做出转变经营思路的尝
试。一家网吧业主想升级机器
配置吸引顾客，配上价值200元
的专业游戏鼠标，还有专业的
游戏键盘和耳机，曾搞过网络
游戏竞技比赛，但并不成功。

“泰安游戏竞技的氛围还
是太一般”，老板说高端配置的
路线没能走通。

还有一家网吧老板在大厅
里放置两张台球桌，还设置了
吸烟室，想用这种综合经营吸
引顾客。但记者4日到他网吧探
访时，台球桌并没有客人在消
费。

泰城有位业主尝试把网吧
和咖啡厅结合起来，走上网环
境高端路线。在龙潭路这家网
络会所，电脑配置和沙发档次
很高。吧台还提供奶茶、咖啡等
饮品。这家网吧二楼的上座率
还不错，但三楼也非常一般。有
知情者说，其实这家网吧规模
也从400台减到200台。

网吧走高端

人气也不强

在泰城老槐树居小区，一条
街上有规模大小不同的四五家网
吧。晚上10点，记者走访了这几家
网吧，其中一家一楼的十几台电
脑只剩3个顾客，老板关掉了一楼
的灯和空调。其他几个网吧平均
上座率不到三成。

这家网吧老板谈起经营状况
直摇头，他打开一个泰安网吧经
营者的群，翻看群消息，里面不少
网吧许可经营手续低价转让的消
息。他说，最近听说停业不干的同
行就有6家了。

老板又打开地下室，里面是
木板隔开的小单间，以前是营业
区。现在木板损坏，地上堆着一些
坏电脑和杂物，灰尘很厚。老板
说，2009年，他的地下室和二楼都
是网吧营业区，有90台设备，来上
网还得排队等机器。现在只剩下
37台，晚上10点以后，就剩下五六
个熟人上网。

4日上午，在科大附近一家网
吧，大厅里看起来很冷清。这家网
吧有100台机器，只有11台开着，
集中在靠门口的两排，后面八排
电脑全是闲着的。

在林校操场附近某网吧，记
者目测一楼大厅的上座率五成左
右，但包间里全是空的，二楼也只
有1个人在打游戏。老板说，2006

年底花30万接手这家网吧，有70

台机器，头几年高峰时段都能爆
满。2009年他就把二楼宾馆也改
成网吧，机器增加到140台，周末
仍然爆满。但从2012年底到现在，
爆满的情况已经一年多没出现过
了。二楼一个客人没有，也是常有
的事儿。

网吧上座率

平时不到三成

电费房租都涨 上网费还是两元

4日，泰城几位开网吧10年
以上的资深经营者，详细谈了
他们经营成本的变化。

2010年，泰安大部分网吧经
营者为避免恶性竞争，自愿把
上网费定价固定在2元1小时，
这个价格已经3年没变过，而他
们的经营成本却一直在涨。

其中用电是网吧主要成
本之一，最近3年，平均电价从8

毛几分涨到现在的1 . 1元，而他
们使用的商用电价的高峰时
段也是上网高峰，这项成本增

加近 5成。岱宗大街一家位置
不错的网吧，房租从7万涨到10

万。一位2000年之前就经营网
吧的老商户说，他早年300元就
能雇来网管，现在1500元还没
人干。

一位业主说，他的网吧平
均一天约400元成本，这还不考
虑机器折旧。每天必须有40个
客人，每人上5小时，他才能不
赔钱，这个数据现在越来越难
达到。

另一位在城乡结合部开网

吧的经营者说，郊区生意也很
惨淡，和城区相比，好在房子是
他自己的，网管也是自家人，省
掉了房租和人工费用，否则真
经营不下去了。

经营者们还谈到，网吧另
一块收入是卖游戏点卡，约占
总收入的10%，这块市场规模也
越来越小。从以前的一块钱9分
利降到7分，其中一个网吧以前
一个月能卖出2万多元的点卡，
现在也就2000元，利润才140多
块钱。

网吧许可证转让 身价跌了9成

几位资深网吧经营者很关
注泰城网吧同行经营动态。据他
们掌握的数据，泰城有经营许
可，并通过今年年审的网吧187

家，现在实际经营的174家。

这其中有几家因搬家歇
业，还有约10家网吧因经营状
况不好歇业，并没听说审批放
开后有新入行的经营者。

据他们行业内的粗略统

计，现在有三成网吧在赔钱，三
成刚刚保本，剩下三成多还能
勉强盈利。网吧许可转让的价
格也从几年前10万元左右锐减
到现在的均价1万元左右。

家用宽带提速 城区网吧偏多

“现在家里都有电脑，谁还
来网吧啊。再说手机都能联网
斗地主了。”不少网吧经营业主
说，家用电脑普及，手机上网终
端功能也越来越强大，这不只
在泰安，全国的大环境都这样。

除了上网设备的普及，有
经营者认为，现在家庭宽带网
速提高，也是对网吧影响较大
的原因。因为家用宽带甚至达

到10M以上的网速，以前网吧网
速快的优势已经不明显，甚至
低于家庭网速，这也失去了一
些客户。

几位资深网吧业主把泰安
的情况和其他城市比较，他说，
现在潍坊、莱芜等城市网吧利
润还是可观的，但泰安网吧数
量经历过盲目扩张，大家的利
润就都下降了。经营者们认为

泰安城区保持100家左右的网吧
是合理的，而2006年一外地公司
来泰安迅速新扩展了 7 0家网
吧，这导致网吧数量偏多。

2009年前后网吧生意较好
时，有个别网吧业主盲目扩展
营业规模，有的机器增加一倍，
实际相当于又开了一家网吧。
这都为现在经营状况差埋下隐
患。

高配置电脑，沙发软座，依然吸引不来上网者。1

部门支招

2

3

4

5


	S04-PDF 版面

