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“家”是是我们每个人内心最柔软的地
方，“家”是爱的港湾，是幸福的归宿，我们每
天努力打拼，就是为了打造家庭的幸福。然
而，各种突如其来的变故，无数不可预见的
意外风险，及可以预见的养老风险，甚至包
括家庭资产保值增值等的需要，都要求我们
提早作出规划和准备。

中国人寿一位产品开发人士称，“瑞
鑫 ( 2 0 1 3版 )”是一款“全能”保险组合计

划，是集投资理财、子女教育、养老保
障、健康保障、身故保障五大功能于一身
的黄金组合。

它能够实现“用得着的时候，高额保
障，提前给付，为您雪中送炭；用不着的
时候，每年一返确保生活品质；85岁满期
养老，安享晚年；若同时选择投保“金账
户”，更可进一步终身享有万能账户的投
资收益，让幸福生活锦上添花。

中中国国人人寿寿新新推推瑞瑞鑫鑫组组合合计计划划
一一张张保保单单安安享享多多重重保保障障

为庆祝公司上市十周年，中国人寿特别推出一款能实现“快速返
还”的全能保障型产品“国寿瑞鑫(2013版)组合计划”(下称“瑞鑫(2013
版)”)，它由国寿瑞鑫两全保险(分红型)(2013版)、国寿附加瑞鑫提前给付
重大疾病保险(2013版)、国寿附加瑞鑫长期意外伤害保险(2013版)三款产
品组合而成，同时可选择投保国寿金账户年金保险(万能型)(以下简称

“金账户”)。这款组合产品集子女教育、自身养老、理财规划、健康保障与
身故保障五大功能于一身，真可谓是“一张保单多重保障”。

作为老瑞鑫的升级换代产品，如今的
“瑞鑫(2013版)”在各个保障层面上都实现
了升级。与老瑞鑫相比，“瑞鑫(2013版)”
的投保年龄从过去的“30天到50岁”调整为
“28天至55岁”，扩展了5岁；保险期间也
延长了5年至85周岁；承保病种更由原来的
12种，升级至保障40种重大疾病。

由于组合计划中新增了长期意外伤害
保险，“瑞鑫(2013版)”保险组合计划的成
年人意外身故保障最低可达6倍基本保额，
同时对于乘坐客运交通工具和民航飞机时
的成年人意外身故保障分别为9倍和12倍基
本保额(注：主险合同生效180日内被保险人
身故按照基本保额的105%赔付)。

值得一提的是，“瑞鑫 (2013版 )”保险组
合计划中的主险依然采取定期生存返还的

设计，并将返还模式升级为“一年一返”，即
生效年满三个保单年度起至60周岁前，每年
按基本保额的3%给付生存金，60岁至84岁每
年按基本保额的6%给付生存金。

当被保险人健康生存至85岁时，公司
还将一次性给付3倍基本保额的满期金，为
被保险人晚年的幸福生活锦上添花，前述
产品开发人士续称。

据前述产品开发人士介绍，投保“瑞
鑫(2013版)”保险组合计划的同时，若选择
投保“金账户”产品，“瑞鑫(2013版)”保
险组合计划的生存金和满期金可选择转入
“金账户”产品的万能账户，可享受最低
保证收益、月复利计息、支取灵活等好
处，同时免收“金账户”产品的保单管理
费。 (宗合修)

“全能冠军”瑞鑫(2013版)

保障全面升级

本刊讯(记者 彭成省) 距
离岁末还有20余天，银行界的
岁末“揽储大战”如火如荼，
市场上满是长达三个月的“跨
年 理 财 ” ， 最 高 收 益 率 接 近
6%。

日前，记者在一国有银行
网站上看到，该行发行了35、

49、50、70、87等天数在三个
月以内的理财产品，最低预期
收益率达到了5 . 3%，以前多在
5%左右。一股份制银行推出的
33天、45天、50天、56天的理
财产品利率也在5 . 2%以上，银
行人员说较上一期理财产品上
升了0 . 2%。而另一股份制银行

推出的理财产品则是投资期为
54天和88天的产品，收益率都
在6%以上，提升幅度更大。

每到年末，银行都会展开
揽储大战，但今年这场大战因
为“余额宝”等互联网金融的
杀入，显得尤其激烈。日前央
行发布的10月金融统计数据显

示，10月份储户存款流失大幅
减 少 8 9 6 7 亿 元 。 业 内 分 析 人
士，除了常见的原因，“余额
宝”等新型理财方式的涌现，
无 疑 也 分 流 了 大 量 的 银 行 存
款。

济宁一国有银行理财师陈
女士说，眼下高收益理财产品

仍是银行的揽储利器，5 . 5%以
上的高收益理财产品比较容易
购买。不过，市民在购买高收
益理财产品时要理性评估风险
和自己的承受能力，特别是要
看清产品条款，区分是保本还
是浮动型产品，不能只看预期
收益率高就盲目下单。

本报讯(通讯员 魏迎) 为积极践行
“善小”活动理念，规范服务行为，增强服
务能力，提升服务品质，汶上县供电公司
创新工作思路，深入实践，12月3日，开展
了“三走进、三融入”实践创新活动。

一是走进员工队伍，将“善小”融入
奉献实践。深入开展“我身边的共产党
员”活动，通过宣传身边党员在日常的平
凡工作生活中，爱岗敬业，无私奉献，鼓
励广大党员干部积极效仿，为践行善小
理念的传播奠定了思想基础。同时，该公
司还以开展谈心活动为载体，定时定期
地开展党员干部与群众谈心活动，架起
了党群之间沟通的“桥梁”，换来了党员
群众对党组织的信任和支持，激发了对
本职工作的珍惜和奉献的热情。

二是走进企业用户，将“善小”融入
安全生产。积极开展“供电服务进企业”
活动，该公司“彩虹党员服务队”积极走
访工业园区企业用户，深入企业宣传、指
导科学用电、节能减排，减少企业不必要
的经济损失，帮助企业解决用电过程中

遇到的难题，协助排查并整改企业在电
力使用中存在的安全隐患，对大型企业
供电电源配置、受电设施进行安全检查。
同时，该公司认真调查收集企业有关供
用电服务方面的意见和建议，进一步做
好优质服务工作，受到了广大企业客户
的一致好评。

三是走进农村家庭，将“善小”融入安
全用电。针对农村留守家庭中老人和孩子
的用电安全问题，该公司定制了上万本《安
全用电宣传手册》，通过各供电所所在辖区
发放给学校学生和孤寡老人。手册上将如
何安全用电、正确使用家用电器、雷雨天用
电注意事项及节约用电等常识以简单、通
俗的语言和画面展现出来，既增强了农民
用电安全意识，提高了自我保护能力，又解
决了老人、孩子看书难的问题，这一行动受
到了广大群众的欢迎。该公司还进村入户
走访排查用电隐患，帮助村民检修室内线
路、言身传教安全用电常识。通过帮扶、结
对、定时定期上门服务，取得了良好的社会
效果。

汶上供电
“三走进、三融入”践行“善小”有实效

4日上午，汶上县供电公司党员服务
队走上街头、社区等人口过往密集地点，
设立法制宣传站，向广大市民发放宣传资
料，现场宣传电力法律法规和“六五”普法

规划等相关法律知识，旨在将公司“深入
学习宣传宪法，大力弘扬法治精神”的普
法主题教育宣传活动推向纵深。

(通讯员 刘钦同 吴耐菊 摄)

法制宣传上街头

目前，我国人身保险产品

种类已达几千个。根据保险责

任的不同，这些产品可分为人

寿保险、健康保险和意外伤害

保险三大类。

其中，人寿保险是以人的

寿命为保险标的的产品，是人

身保险的主要产品类别，以被

保险人的死亡或生存为给付保

险 金 的 条 件 ， 又 分 为 死 亡 保

险、生存保险、生死两全保险

等传统型人寿保险。同时，在

传统寿险的基础上，针对特定

人群，人寿保险还可以分为少

儿 保 险 、 女 性 保 险 等 不 同 类

别。近些年来，为了解决传统

寿险产品“重保障，低收益”

的特点，保险公司将保险资金

与资本市场相结合，推出了不

少创新型人寿保险产品，例如

分红保险、投资连结保险和万

能保险等。

随着人们对于保险真谛的

认识越来越多，购买保险的意

愿也渐渐增强。面对市场上形

形色色的保险产品，怎样选择

合适的保险产品成为越来越多

消费者的困惑。其实，最简单

的购买原则就是根据自身或家

庭收入的高低来选择。

1、超高收入者/家庭

超高收入，主要指年收入

在平均工资几十倍以上，甚至

数百倍以上的收入。超高收入

者通常是知名人士、高级管理

人员、中小型以上的私营企业

主等。这些群体承受各种风险

的能力都很强，保险对于他们

来说是锦上添花，比如可以为

自己或家庭更添一份保障。超

高收入者虽然拥有大量个人财

富 ， 但 其 中 很 多 人 作 息 不 规

律，超强度的工作压力会使健

康严重透支，因此，可以考虑

购买足够的健康保险。同时，

还可以通过购买储蓄投资性强

的储蓄投资型保险，来分散个

人投资的风险，增加自己的投

资组合，降低投资风险。

2、中高收入者/家庭

中高收入者通常是企业的

骨干、高级知识分子、外资合

资企业的职员等。从保险角度

讲，中高收入者可以购买各种

保障型保险；从养老角度讲，

中高收入者可以购买各种养老

保险；从储蓄投资角度讲，中

高收入者也可以购买各种储蓄

投资型保险。总之，各种各样

的保险，中高收入者都可以考

虑购买。但是，对中高收入者

而言，一定要重点考虑如何协

调安排各种保险，避免出现重

复购买保险的情况。

3、一般收入者/家庭

一般收入，主要指年收入

在社会平均工资水平左右的收

入，主要为普通的工薪阶层。

他们占总人口的绝大多数。这

类群体的生活通常不成问题，

但手头也不会很宽裕。一般收

入者所在单位通常能提供各种

保险，却也很有限，所以抵御

风险能力较弱，对保险的需求

应该最为迫切。由于其抗风险

能力较弱，所以购买保险的重

点应放在保障型保险上，这样

可以在一定程度上解决风险发

生后收入中断、负担增加的种

种问题。在拥有了一定保障型

保险后，一般收入者也可以考

虑购买养老保险，好为将来的

老年生活做好准备。此外，一

般收入者还可以适当购买一些

储蓄投资型保险，通过保险强

制储蓄。

4、低收入者/家庭

低收入，主要是指年收入

在社会平均工资以下，或仅能

维持日常生活的收入状况。低

收入者抵御风险的能力非常之

弱，尤其需要保险。但由于收

入低，他们往往更需要解决眼

前的日常生活问题，保险只能

放在其次考虑。如果需要购买

保险，可以选择的保险产品范

围很小，最应该选择购买的是

短期保障型保险产品。一来因

为保险期限短，除有些保险受

年 龄 因 素 影 响 价 格 非 常 高 以

外，多数情况下保险的价格都

非常低，保险支出不会成为低

收入者的负担，其次也因为有

了保险，一旦风险发生，保险

可以解燃眉之急。（宗合）

不同家庭选购保险各不相同

根根据据收收入入选选购购保保险险最最为为简简单单
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