
东风日产西关菏泽华源佳达
4S店年末大酬宾——— 与茅台集
团贵州大曲强强联合，购车赠酒，
强势来袭，货真价实，假一赔十，
名额有限，送给菏泽人民真正的
实惠福利，东风日产西关菏泽华
源佳达4S店提前给您发福利！

最近您是否总是在各大报纸
看见，电台广播听见这样的一个
信息：买东风日产车就送茅台集
团贵州大曲酒，酒的市场价值在
398元和599元一瓶，这是西关东
风日产华源店打出来的广告，大
家都对这个事情持有怀疑的心
理，认为不会有这样的好事。但是
确实存在这么好的事情。

即日起在西关东风日产华源
佳达旗舰店购厂家指定款11 . 72
元的骊威就送11 . 86万元的茅台

集团贵州大曲酒，这是东风日产
厂家和茅台集团旗下的贵州大曲
强强联手为了回馈广大客户对两
个品牌的厚爱，在2013岁末特别
推出的买车送酒，现在东风日产
全车系都是买车送酒，购买无优
惠天籁就送价值4万元的茅台贵
州大曲、购买逍客就送价值10万
元的茅台贵州大曲，阳光、新轩
逸、轩逸经典、骐达都有3-4万元
的茅台贵州大曲相送。

最值得关注的是，在12月14日
下午2-4点西关东风日产华源佳达
旗舰店举办《买车送酒》的特别专
场限时抢购活动，进店就有六重大
礼相送。到店有礼、试驾有礼、订车
更是礼上加礼，还能抽奖，导航、自
行车、保暖被、生活用品等随便抽，
真是不容错过的好机会……

东风日产菏泽华源佳达旗靓
店位于菏泽市西城区昆明路北
段，总经营面积10000多平方米，
是鲁西南地区拥有东风日产授权
销售、维修的4S旗舰专营店，以

“四位一体”的经营模式主营东风
日产NISSAN系列品牌轿车的销
售及维修保养服务。

东风日产菏泽华源佳达旗靓
店始终坚持：“只有一流人才才能
为客户提供一流的服务，才能创造
最好的业绩。”拥有五十多名经国
家行业管理部门认证和日产专业
培训的销售顾问、维修技师、高级
技工等专业人员。公司配备齐全的
日产专用检测诊断仪、大梁校正
仪、四轮检测仪、四轮定位仪、纯氮
气充气机及各类钣金、烤漆房等维
修设备。从接待咨询、试乘试驾、代

理保险、车辆上牌至维修保养等环
节上，为客户提供热情、专业、便利
的一条龙安心服务。为客户提供优
质的汽车维修服务和24小时紧急
救援服务。华源汽车坚持以：“质量
安心、费用安心、修后安心、时间安
心、紧急时的安心”五个安心为客
户提供着服务，令客户无后顾之
忧，尽情享受驾车的乐趣。

东风日产菏泽华源佳达旗靓
店将为您提供前所未有的专车到
家服务。只需您拨打一个电话。专
车到您家。带您赏车试车与维修
保养。给您带来更为舒心，更为体
贴的服务。来华源佳达赏车试驾
吧，享受前所未有的星级服务。

购东风日产 到华源佳达
东风日产客户的全新家园

东风日产西关菏泽华源佳达旗靓店：

年末大酬宾 买车送茅台集团贵州大曲

感恩新年礼：活动当天推

出2款特价车。(不可议价的2款

车，加装精品可以精品议价)

感恩到店礼：活动当天到

场客户即享六重大礼

到店礼：抽纸两盒。试驾礼：

CD一张。订车礼：大米一袋。感

恩礼：食用油一桶。抽奖礼：便

携式导航一台。二手车置换礼：

折叠式自行车一辆。

感恩抽奖礼：(只有订车客

户才可以参与抽奖活动)抽奖

礼(不设空奖，奖品分为5个奖

项，一等奖为便携式导航一台；

二等奖为自行车2辆；三等奖为

太空被；四等奖为加加酱油醋

各一瓶；五等奖为尼桑水杯一

个)。

感恩订车礼：所有订车客

户可参与4:00-4:20精品限时秒

杀。订车客户参与20分钟的精

品秒杀会，一件10元秒杀，第二

件59元秒杀、第三件99元秒杀。

看到这么多的奖品和这么

给力的政策，你是否心动了啊？

心动不如行动，赶紧到菏泽西

关昆明路北段东风日产华源佳

达旗舰店看看去吧，或者赶紧

拿起电话报名抢购吧！

0530-7073999 707399

西关东风日产

华源佳达旗舰店

活动内容：
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今日菏泽

人物

研究生毕业，菏泽女孩宋丹回家开起首个网上社区图书馆，她想

把把亲亲子子阅阅读读范范围围推推及及更更广广
“你或许拥有无限的财富，一箱箱珠宝与一柜柜黄金，但

你永远不会比我富有，我有一位读书给我听的妈妈。”这是26
岁的菏泽女孩宋丹最喜欢的一句话。今年刚研究生毕业的宋
丹回到家乡，发现菏泽网上图书馆还属于空白，而自己的专
业方向就是学前教育，注重亲子阅读。她下定决心自己创业，
要做起菏泽首个网上社区图书馆。

发现市场空白，初创网上社区图书馆

朴素的装扮，灿烂的笑容，
初见宋丹，她给人一种很亲近
的感觉。今年刚研究生毕业的
她，回家后发现菏泽亲子阅读市
场还比较空白。了解到学前教育
绘本图书价格比较昂贵，看完后
还不能得到重复利用，十分浪费。

“为何不扎根社区，在网上开个亲
子阅读图书馆呢？让家长们可以
通过借阅的方式让孩子看更多的
书。”她的想法得到了父母的赞同
与鼓励。

说干就干。宋丹特意在大
学嘉园小区腾出房间，买书架
并安装暖气。拿着四万块钱的
准备资金，她找人设计了网站，
并购买了1000余册亲子图书。
在一个多月后的11月1日，宋丹
的网上图书馆——— 爱贝乐亲子
悦读菏泽馆终于上线了。

“大学和研究生读的都是
学前教育专业，上学期间就对

亲子阅读很感兴趣，它既能加
深孩子和家长之间的感情，而
且还从小就培养孩子养成良好
的阅读习惯……”谈起亲子教
育，宋丹滔滔不绝。

但是如何更好地推广亲子
教育，推广自己的网上图书馆
呢？这让宋丹绞尽脑汁，每天幼
儿园、小学一放学，就拿着宣传
单在学校门口，向家长介绍自
己的网上图书馆。那段时间，她
几乎跑遍了菏泽所有的小学和
幼儿园。

11月6日，宋丹迎来了她的
首个顾客。亲切的问候，细心
的介绍，全心全意地为孩子着
想的态度，让这位顾客成了她
的首位忠实读者。后来，针对
牡丹区的会员，宋丹还开通了
上门送书服务(其实是她自己
骑着电动车到各个小区为读
者送书)。

网上图书馆渐火，她想把亲子阅读范围推及更广

由于会员能够充分根据自
己的时间网上预定，选择单周借
阅(4本)、双周借阅(6本)和四周
借阅(12本)，加上宋丹细致入微
的服务，短短一个月的时间，宋
丹的网上图书馆在牡丹区已经
有了60多个会员。

在清华园居住的年轻妈妈
魏倩，看到宋丹的网上图书馆

后，带着3岁半的女儿来到宋丹
的家里，让女儿自己挑选。“以前
光给孩子买书就花了两三千元，
现在了解到这种网上图书馆的
借阅方式感觉既省钱又多读了
书。”正说着，她的女儿就拿起一
本书读了起来。

走在创业的路上，宋丹用
这样一句话讲述了自己的理

想：“陪伴的意义，不仅仅在于
给孩子一个快乐、幸福的童
年，更在于陪伴孩子长大的过
程。爸爸妈妈带着情感的朗读
声音，在孩子的记忆里是永远
不会消失的，希望更多的爸爸
妈妈能握着孩子的手读图画
书，每一个宝宝都有读书给他
听的爸爸妈妈。”

网上图书馆已有1000余册亲子图书，宋丹每天都要认真打理。

文/片 本报记者 邓兴宇

之青年创业者
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