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济宁华森伟业房地产开发有限公司执行总裁张业森

用用爱爱心心和和品品德德做做好好事事业业

工作之余，张业森除了
陪伴家人和到武馆锻炼，就
是组织和参加慈善活动了。
在他的手机里，有几张泗水
农村的照片，十分破败的石
头房屋，让人看了很心酸。这
是朋友在那里当“第一书
记”，去找他玩时发现的，当
时就萌生了要为村民做点什
么的念头。“去年给孩子们送
去了书包等文具，今年刚入
冬时又送去了一百多床棉被
和一车衣物。”张业森说，他
组织的慈善活动，不接受捐
款，只接受衣服棉被等能直
接用到的东西，并且参与者
只需要捐赠就好，他来负责
车辆运送。

然而自己组织做慈善活
动，也受到一些人的非议。

“他们说我是为了谋取私利，
听到这些言论后非常气愤，
就是组织捐赠一些棉被衣
服，自己也不缺钱，能有什么
私利。”事到如今，想起那些
声音，张业森仍十分无奈。虽
支持慈善活动的朋友占多
数，但这件事也让他对组织
集体活动有些灰心。

“虽然如此，支持我的朋
友们还计划年前再去一次村
里，给村民送过年的米、面、
油。”除了定期到泗水两个村
里帮扶，社会上有需要捐赠
的活动时，张业森也都积极
参与，这些花费都是他自掏
腰包，并没有动用公司的资
金。“以后再有需要尽量我自
己去完成，把做慈善当成一
种常态化习惯。”

把做慈善活动

坚持下去

从幼时跟随家人走街串巷卖馒头，到涉足房地产行业生意越做越大，在一次次受挫后的
不断坚持，张业森总结出坚持诚信和法律保障是与人合作的原则。虽然在生意场上他行事雷
厉风行，但张业森的内心仍十分柔软，看到身边有家庭贫困的人，总会伸出援手。

今年30岁的张业森，已
有十几年的做生意经历。公
司现在主要从事房地产项
目，在此之前，他曾经卖过馒
头，开过装载机。

“8岁时跟着奶奶走街串
巷卖馒头，那时骑着三轮车
沿街叫卖，非常辛苦。”张业
森说，初中毕业后自己到体
校学习散打，恰逢城区附近
修高速公路，晚上就到工地
上开装载机。一晚能挣一千
多块钱，干了一个月，去掉成
本赚了一万块钱。

“那次应该算是我人生
的第一桶金，之后断断续续

在工地承接项目，做些小生
意，去年注册了华森伟业公
司。”张业森说。而白天上课、
晚上打工，能撑下来全得益
于自己有个好身体。直到现
在，他业余时间仍到武馆锻
炼。

采访中，张业森电话不
断，他告诉记者，每天都非常
繁忙，工地一切正常还能回
办公室，有时出现一些情况
就要在那里呆一天。“现在公
司慢慢步入正轨，虽然从小
就做生意，但这才算是刚开
始，以后会越来越好。”对此，
张业森十分坚信。

回想起十几年的生活，张业
森称自己吃了太多亏。“做生意没
有顺风顺水的，有困难和挫折才
正常，总要想办法度过，而不是退
缩。”张业森说。

在张业森注册房地产公司前，
一直是工程项目的承接方，也就是
承包别的房地产公司项目，时常遇
到工程还未完工时老板跑路或对
方无钱支付工程款的状况。“十次
工程得有两三次这种情况，那些日
子真是太难了。”正因为自己亲身
经验，如今转变为开发公司的张业
森，做生意在讲究诚信的同时，更
注重利用法律武器保护自己的合
法权益。因此，张业森建议创业者

们在与别人合作前，要“先小人后
君子”，先把所有能用法律文书规
范好的事宜、合同等签订好，确保
双方清楚合作规则，这样才能使自
己的权益得到保障。

在张业森的办公室，订有几
种报刊杂志，每天他都要将这些
仔细阅读，从中获取需要的知识。

“自初中毕业后就没有认真学过
文化课，文化水平有限，时常感到
头脑不够用，希望能从这些报纸
杂志中补充。”张业森告诉记者，
此外他还和几所高校建有联系，
借此充实自己。以后打算到高校
进修，生意越做越大的同时，自己
的内涵也能跟上。

从馒头小贩到房地产商 诚信和守法是合作原则

本报记者 贾凌煜

张业森为困难家庭送来了新书橱。本报记者 李岩松 摄

张业森经常会为困难家
庭伸出援手。

本报记者 李岩松 摄
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