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今日菏泽

今年以来，工商银行菏泽
分行牢牢抓住发展机遇，通过
更新思想观念，加强考核引导，
夯实客户基础，拓宽业务市场，
实现了各项业务持续快速健康
发展。截至今年10月底，该行各
项贷款较年初增加4 1 . 6 1亿
元，增长22 . 26%，全省系统排
名第1位，全市大型商业银行增
量 占 比 第 1 位 ，增 量 贷 存 比
142 . 4%，较年初提高了31 . 5百
分点。各项存款较年初增加
29 . 22亿元，增长13 . 70%，全省
系统排名第6位。

该行围绕业务发展和服务

质量提升，开展了一系列活动。
第一季度在全行开展了旺季服
务活动，实现各项业务开门红。
第二季度开展“超越自我，全员
建功”服务活动，取得显著成
效。第三季度以来在全行开展
拓户服务营销活动，工行服务
客户的各类产品深入千家万
户。该行第一季度荣膺全省旺
季服务活动优胜奖，综合绩效
考核全省排名第9位、第二季度
排名第8位、第三季度排名第7
位，一步一个台阶稳步提升。

力促支行特色发展，切实
增强网点竞争力。结合不同支
行、不同区域特点，在考核导
向、工作调度等方面，更加注重
存款日均考核、网均考核、创新

业务考核，更加注重客户增长
和结构优化考核。设立支行个
性化考核指标，努力使支行优
势业务更加明显，特色业务不
断壮大，发展短板得到弥补。
着眼于布局调整、功能提升，
灵活配置人力资源，实施以强
带弱，提高网点竞争力和整体
工作效能。

紧抓地方经济快速发展
机遇，加大贷款投放力度。对
龙头企业和重点项目加大信
贷投入，对骨干企业扩大授
信，对到期贷款做出续贷安
排，夯实资产业务发展的客
户基础。高度关注实体经济
发展和中小企业成长，积极
推广符合中小企业需求的网

贷通、易融通等金融产品。抓
住城市化进程加快机遇，强
化开发贷款与个人住房按揭
贷款的联动工作，从源头上
掌握按揭资源。

更加注重业务创新，实现
重点突破。加大信贷业务创新
力度。主动适应“金融脱媒”趋
势，充分利用短融、股权融资、
委托贷款、银团贷款等新产品，
帮助客户解决资金需求。加快
推进新产品的应用推广进度，
多项新业务实现较大突破。各
县支行已开办财智账户卡业
务，多个支行开办了企业网银
结汇业务，所辖巨野支行已开
办票据池业务。

(李鲁民)

近日，牡丹区联社正式与
中央结算公司签订了《债券交
易“券款对付”结算协议》，标志
着该联社成功开通券款对付
(DVP)结算业务，DVP业务的
成功开办，进一步提升货币市
场业务结算效率，降低交易结
算风险，有效带动该联社货币
市场业务健康、稳定发展。

“DVP结算”是全国银行
间债券市场的一种交易方式，
是指债券交易达成后，在双方

指定结算日，债券和资金同步
进行相对交收并互为交割条件
的一种结算方式，具备“低风
险，高效率”特点。此前，牡丹区
联社货币市场交易均采用传统
结算方式，均不能实现资金和
债券的同步交割，容易造成汇
划速度慢、资金清算不及时等
问题。为此，牡丹区联社切实转
变思想观念，充分认识到成功
开通DVP结算业务对于促进
经营发展、加强流动性管理及
减少与交易对手间交易纠纷的
积极意义，明确业务发展部为
DVP结算业务的主管部门，安
排专人认真准备、积极审核

DVP专户开户备案资料等相
关事宜。首先，及时与中央结算
公司沟通联系，11月中旬组织
部室人员分两批参加了中央国
债中心在北京举办的“DVP结
算”业务培训班，随后在中央国
债公司开通了DVP专户，并于
开户当日向省联社做好备案工
作。其次，完善内控，管控风险。
制定了DVP业务操作规程，同
时对原有货币市场管理办法和
操作规程进行重新梳理，建立
完善内部风险防控体系，对所
有货币市场从业人员进行了
DVP业务培训，重点学习相关
制度、操作流程和重点环节，增

强人员综合素质，确保业务顺
利开展。最后，加强宣传，外塑
形象。通过前台交易系统、电
话、互联网等方式，积极宣传
DVP结算业务，根据交易对手
交易风格和投资重点有侧重地
拓展市场，精选合作客户，最终
确定潍坊联社为交易对手，于
11月19日与该联社成功办理
了第一笔“券款对付”结算业
务，截止目前，牡丹区联社共
办理“券款对付”结算方式质押
式回购业务21笔，金额31 . 2亿
元，预计到期实现利息收入119
万元。

(王大鹏)

牡丹区联社：

成成功功开开通通DDVVPP结结算算业业务务

单县联社在继“信贷助残”“关
注孤残儿童”活动后，又于近日结
合网点建设积极打造“绿色窗口”，
为残疾人提供无障碍服务。

该社不仅在网点特设“残疾
人优先办理”、“残疾人贷款绿色
窗口”等标识牌，优先为残疾人办
理业务。同时，对有资金需求的残
疾人，采取入户调查、简化贷款手
续，针对残疾人自身经营特点完
善贷款评级体系，优化贷款流程，
为残疾人申请贷款提供便利。展
现了单县农信社作为“单县人民
自己的银行”的崭新品牌形象，得
到广大客户的高度赞扬。

(王南京 马爱华)

单县联社：

“绿色窗口”
为残疾人解忧

为进一步方便城乡客户的小
额用贷款需求，山东省农村信用社
于近日推出“福农卡”业务，它是一
款兼具普通借记卡和贷款证功能，
实现一卡两用，贷存合一的新产
品。客户可在信用社取得授信，签
订相关合同、协议为福农卡客户,

持卡人通过联保、定向担保等方
式，即可快捷、简便地获得小额授
信额度，随用随贷，余额控制，周转
使用，方便快捷。定陶联社积极开
展“福农卡”的宣传推介工作，自业
务推广以来，短短数周的时间就实
现授信300多万元。 (王娟)

定陶联社:

自助放贷不是梦

今年以来，建行菏泽分行以提
高服务水平、提升市场份额为努力
方向，全力强化客户基础和项目储
备，坚持“创新发展、稳健发展、和谐
发展、持续发展”的办行方针，紧盯
市场，紧盯同业，总结同业和系统好
的经验，研究借鉴，启发思路，持续
改进，不遗余力地抓好稳存增存，为
做好存款业务年底收口工作打下坚
实基础。

截至11月末，建行菏泽分行全
口径存款、一般性存款余额和新增
均超越当地工行，取得同业第一的
好成绩，余额占比分别达到28 . 01%
和28 . 59%，较年初新增四行占比分
别达到35 . 29%和37 . 58%，对公存
款 比 年 初 新 增 四 行 占 比 高 达
53 . 59%。 (梁连增)

今年以来，鄄城联社秉承创
新的理念，积极开办新业务。创新
推广信用贷款、城镇化建设贷款、
住房消费贷款等11项贷款新品
种，截至目前共发放新品种贷款
1347笔、金额33898万元，有效解
决客户融资难担保难的问题。同
时，进一步扩大抵质押物范围，提
升了信贷支农水平。开通国际业
务、货币市场业务、贵金属业务，
成功加入全国银行间同业拆借系
统和债券交易系统，积极申请开
办理财业务，广伸服务触角，改变
之前较为单一的服务范围，满足
客户更深层次金融需求，提供更
加全面快捷的金融服务。累计布
放自助设备36台，农民自助服务
终端163台，电话POS 1151台，拓
展网上银行客户16250户，手机银
行客户5456户，有效畅通农村支
付结算渠道，转变了农民金融消
费观念，方便农村日常金融消费，
基本实现城乡居民足不出村即可
办理小额业务的目标，切实履行

“农村信用社是老百姓自己的银
行”这一承诺。

用心服务赢来全社会和上级
单位认可，鄄城县农信联社荣获
省级文明单位、菏泽办事处2012

年度综合考评第二名、“农信杯”
优秀内部审计项目单位、鄄城县
文明诚信示范单位、支持县域经
济发展先进单位等省市县多项殊
荣，理事长杜万国同志荣获富民
兴鲁劳动奖章，一年来，辖内21名
员工荣获省市县的各项荣誉。如
今，该联社已启动银行化改革的
步伐，力争今年年底达到改革所
要求的各项指标，明年正式挂牌
成立农商行，改制后的鄄城县农
信联社将以更优质的服务践行自
己对社会的承诺，推动经济社会
更好更快发展。

(刘淑敏)

鄄城联社：

改进金融服务
助力经济社会发展

近日，中国银行菏泽分行
在菏泽首家推出“小贷盈通”
融资产品，推动了小额贷款公
司的业务发展，较好满足企业
及市民的融资需求。

近年，随着菏泽经济快速
发展，企业的融资需求日趋旺
盛，随着国家金融政策的逐步

放开，菏泽融资环境也日益宽
松，非银行类金融机构如雨后
春笋般蓬勃发展，特别是小额
贷款公司迅速壮大，截止到10
月底，菏泽已成立小额贷款公
司11家，待批的5家，由于这些
公司注册资本金较少，导致放
款能力有限，急需从银行融入

资金提高放款能力。针对此种
融资需求，中行积极进行产品
创新，推出了针对小额贷款公
司的融资产品“小贷盈通”。该
产品机制灵活，准入门槛低，配
套服务健全，该产品一经推出，
就深受广大小贷公司的欢迎，
前来该行咨询的络绎不绝，截

止到10月底，该行已成功为4家
小贷公司叙做贷款2亿元，带动
小贷公司向菏泽900余户小微
企业和自然人累计发放贷款
9 . 5亿元，直接拉动社会融资总
量近7亿元，极大地满足了当地
三农、中小企业及广大市民群
众的融金需求。 (王猛)

中行菏泽分行：

““小小贷贷盈盈通通””助助力力小小额额贷贷款款公公司司发发展展

建行菏泽分行：

款余额和新增
均居当地同业首位

为提升客户服务质量，增强对高端客户的综合竞争力，郓城联社于11月初正式推出VIP银
行卡业务，其主要是根据客户经济基础、信用水平、信用度、活跃度、忠诚度、贡献度等综合考
量，向优质客户发行的一类银联标准借记卡产品，其中可分为泰山如意金卡、泰山如意白金卡、
泰山如意钻石卡三种，服务内容主要包括优惠服务、优先服务、理财咨询服务、亲情服务和紧急
援助服务等个性化增值服务。VIP银行卡业务的开通，让广大高端客户真正享受到差异化、个性
化的优质高效服务，使郓城联社向建成一流金融机构的目标又迈进了一大步，在大幅度提升行
业的竞争力的同时，有效促进了各项业务持续健康发展。 (吕善仓)

郓郓城城联联社社：：成成功功开开通通VVIIPP银银行行卡卡业业务务
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