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行行业业领领先先 赢赢得得尊尊重重

12月21日，东风裕隆纳智捷
迎来了成立三周年的生日，烟台
金阳光汽车生活馆在其展厅举
办了盛大的纳智捷 3周年庆活
动，记者和金阳光大家庭一起庆
祝其生日，共同分享这一快乐的
庆典时刻。

活动现场，气氛活跃，不论

是舞蹈还是游戏，都让大家非常
尽兴，更有生日蛋糕供大家品
尝。记者在活动中得知，目前东
风裕隆纳智捷旗下已经推出纳
智捷大7 SUV、MASTER CEO、
大7 MPV、纳智捷5 Sedan多款
车型，以高科技配置、舒适大空
间的特点确立了自己的品牌定

位。烟台金阳光汽车生活馆总经
理陈俊龙表示，东风裕隆为了回
馈广大消费者的厚爱，日前还推
出了“我生日，你收礼”0利率0月
供金融购车方案以及购车尊享
精品万元大礼包等多重优惠活
动。

烟台金阳光汽车生活馆市

场经理李奎汝告诉记者：“三周
年庆之际，顾客来我们金阳光汽
车生活馆，可享受超乎想象的极
限让利，几种重磅礼包让顾客挑
选，更有四重好礼感恩回馈。”记
者了解到四重好礼包括：试驾
礼、置换礼、信贷礼和购车礼。

纳智捷烟台金阳光汽车生

活馆秉承东风裕隆公司“预先设
想，超越期待”的理念，按照纳智
捷汽车生活馆统一标准的流程
为您服务。对纳智捷车型感兴趣
或将在年底购车的消费者可以
去经销商处或致电了解详情，纳
智捷烟台金阳光汽车生活馆恭
迎品鉴。

三三载载同同行行““纳纳””样样精精彩彩
烟台金阳光纳智捷周年店庆圆满落幕

近年来，在烟台的大街小
巷，传祺车明显多了起来。广汽
传祺振洋店总经理陈刚表示，广
汽传祺振洋店在扎根烟台的三
年时间里，这款民族经典名车以
其大气、豪华的外形及高功率、
低油耗的优异性能赢得了市场
的广泛认可。“传祺属于国产汽
车中的后起之秀，目前在烟台的

保有量达到了近3000台。”陈刚
介绍，随着北京、上海等一些一
二线城市逐渐“限牌”，烟台这样
三四线城市未来将是乘用车市
场必争之地，个人非常看好传祺
在烟台的市场前景。未来公司除
了紧抓现有市场外，还将会在龙
口、莱州等县域市场开设直营
店，扩大传祺销售渠道和服务网

络。
作为广汽集团中高级系列轿

车之一，传祺在高扛民族自主平
品牌大旗的同时，还传承了欧洲
高端品牌在操控性、舒适性和主
动安全性等方面的优秀基因，采
用世界先进的成熟底盘平台和动
力总成技术，是一款拥有欧洲血
统的自主品牌。

广汽传祺 有欧洲血统的自主品牌

东风裕隆纳智捷金阳光汽车
生活馆以台湾文化为基础设计，以
参观体验式的营销模式为客户服
务。产品力决定现在，服务力决定
将来，纳智捷品牌定位于“自主、创
新、科技，预先设想、超越期待”，在
内地目前拥有大 7 S U V 、大 7
MPV、纳智捷5 Sedan、MASTER
CEO四款具有智能系统的车型。目

前，纳智捷品牌的销售量日益增
长，产品研发和新车上市的速度不
断加快。对此，东风裕隆纳智捷金
阳光汽车生活馆总经理陈俊龙表
示，产品力决定现在，服务力决定
将来，企业不仅需要有好的产品，
更需要有好的服务。东风裕隆对纳
智捷品牌推出延长三年保修服务，
在原有的三年/十万公里的保修基

础上，加大至六大系统六年/十五
万公里保修，让客户对购买纳智捷
汽车更加放心。

陈俊龙介绍，东风裕隆给客户
提供的是价格和价值的双保证，

“我们郑重承诺：购买东风裕隆纳
智捷任何一款车型，均可享受一年
内降价现金补差的权利，不需要担
心车辆降价及降价带来的贬值。”

东风裕隆纳智捷 源于台湾体验特色服务

22 00 11 33年年，，烟烟
台台金金阳阳光光集集团团在在
销销售售和和服服务务方方面面
实实现现了了双双突突破破，，
广广汽汽传传祺祺振振洋洋店店
和和纳纳智智捷捷金金阳阳光光
汽汽车车生生活活馆馆秉秉承承
着着““行行业业领领先先，，赢赢
得得尊尊重重””的的理理念念
开开拓拓了了更更加加广广阔阔
的的 市市 场场 。。展展 望望
22 00 11 44年年，，又又会会有有
怎怎样样的的突突破破和和发发
展展，，让让我我们们听听听听
他他们们的的声声音音。。

广汽传祺振洋店总经理 陈刚

金阳光汽车生活馆总经理 陈俊龙
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