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冲破职业教育“天花板”

打打造造高高素素质质劳劳动动力力富富集集区区
本报记者 王明婧 通讯员 王亚南

每年200万元

培育名师名校长

老教师当选

“最美庆云人”

为建立现代职业教育体系，促
进中等职业学校培养更多技能型
人才。2013年德州市获批全省首个
职业教育创新发展试验区，并启动
了职业院校改造提升项目。2014
年，德州市将继续加大职业教育建
设，着力建设“一圈一带”高素质劳
动力富集区。

“3+4”试点学校扩到3处以上

“3+4”是按照中职、本科7年
一体的原则，学生在中等职业学校
毕业后取得中等职业学校毕业证
书，经考核进入本科高校学习，学
业成绩达到相应标准取得本科毕
业证书和学士学位，即初中生毕业
生就可有机会上本科高校。2013年
德州交通职业中等专业学校成为
首批试点学校。

2014年，德州市将统筹中等
职业教育与高等职业教育共同
发展，选取6处中职骨干学校与
省、市知名高职院校展开合作，
积极争取省教育厅支持，扩大

“三二连读”、“五年一贯制”的招
生规模，探索中高职师资交流机
制。进行职业院校与本科院校应
用型人才的衔接培养试点，将“3
+4”试点学校扩到3处以上，在高
职院校开展“3+2”试点，启动德
州高职院校在德州市区域单独招
收高中阶段毕业生试点。

扶持3到5个专业品牌

今后，德州将继续加强现代职
业教育基础能力建设，不断提升服
务经济发展的能力。2014年实施中
等职业学校提升工程，对德城区信
息工程学校和二职专进行整合，对
德州职业技术学院中专部与高职
部进行功能性分离，推进县市区中
等职业学校规范化学校建设。

会同有关部门出台《德州市职
业院校专业布局调整意见》，年内
重点支持3到5个品牌专业建设。建
立对中职学校的教学质量检测机
制，探索实施中职学生学分制，建
立学业水平市级检测制度，提高学

生毕业门槛，提升职业学校办学质
量和社会认知度。

鼓励开展办学联盟试点

2014年，德州市教育局将推进
校企深度合作，出台《德州市职业
教育校企合作实施办法》，建立校
企交流会、毕业生推介会等校企合
作平台，成立职业教育校企合作促

进委员会、校企合作指导委员会和
全市性行业职业教育集团，建立校
企合作运行机制。

深入推进集团化办学，依托德
州市内龙头学校，本着自愿互利的
原则，以专业和师资合作为核心，
建立资本融合、风险共担、利益共
享的合作模式，提升德州市职业院
校整体办学水平，鼓励部分院校开
展办学联盟试点。

本报12月26日讯(记者 王明
婧) 近年来德州市重点加强教师
队伍建设，率先建立教师补充长效
机制，提升全市教学水平。从2013

年开始，德州市每年列支200万元
专项资金，启动了“德州名师”、“德
州名校长”培养工程。

2013年新补充教师2110人，每
年列支200万元专项资金，启动了

“德州名师”、“德州名校长”培养工
程。为提高教师教学水平，连续两
年邀请省高考命题专家对骨干教
师进行培训，连续三年暑期中小
学教师培训成绩居全省前两名。
建立市级教学质量奖，对优秀学
校和教师拉开档次进行重奖的
基础上，又首次设立高中教学成
果奖，对教学成绩突出的138名优
秀教师给予重奖。

本报12月26日讯(记者 王明
婧) 近日，第二届“最美庆云人”
颁奖典礼在庆云县祥云艺术剧院
举行，该县教师姚广西成功入选，
成为全县各领域11位道德模范中
唯一一位教育工作者。

表彰奖项主要分为“诚实守
信、见义勇为、助人为乐、敬业奉
献、孝老爱亲”5个类型。姚广西是
庆云县尚堂镇姚千小学的一名普
通教师，从教28年来，一直担任基
层小学六年级语文老师兼班主任，
他潜心教研，耐心育人，开辟“天天
读、天天写、天天讲、天天记”的学
习方式，拓宽学生知识面。多年来，
他不计得失，多次将机会和荣誉留
给其他人，在当地颇有威信，深受
当地群众的称赞与好评。

图为9月26日上午，在德州交通职业中专内，学生在进行汽车机电
维修项目的比拼。 本报记者 王小会 摄(资料图)

年底前各大经销商开始发力

中中低低档档白白酒酒不不降降身身价价冲冲销销量量

本报12月26日讯(记者 孙婷
婷) 年底白酒销售进入了一年之
中最火爆的时节，然而，在杜绝公
款吃喝和奢侈浪费的大背景下，高
档白酒放下高姿态，价格持续走
低，但销量仍受到冲击。与此同时，
中低档白酒价格并未降低，但已为
年底前销量翻三番的冲刺做好充
足准备。

据德州市酒类流通样本企业
监测数据显示，从11月份开始，虽
然酒类销售量出现环比下降，但高
度白酒销量上涨已初露端倪。据了
解，11月份的监测数据显示，高度
白酒销售18千升，环比增长50%，
实现销售额 1 2 万元，环比上涨

100%。“临近春节，居民有提前购
酒存酒的习惯，加上‘天冷酒暖身’
的传统观念影响，白酒颇受欢迎。”
德州市商务局工作人员介绍，白酒

“入家住户”的同时，因天气寒冷，
啤酒销量出现明显下降。

在杜绝公款吃喝和奢侈浪费
的大背景下，高档白酒持续收紧，
经销商为最大限度占据市场份额，
在降低高档白酒价格保住市场的
情况下，继续依托中低档白酒冲击
销量。“预计中档白酒销量能翻二
到三番。”湖滨中大道一家酒水销
售商说。

“去年茅台价格1800元左右，
今年最高只卖到1300元。”太平街

一家酒水经销商介绍，五粮液零售
价格也只有680元，今年以来，高档
白酒多个批次价格都出现不同程
度下滑。“即便是春节前后，也不会
出现像往年那样火爆了，高档白酒
市场中，送礼市场的缺失，是销量
下降的致命伤。”

高档白酒受冲击的同时，给中
档白酒带来了机会。“过年前后走
亲串友，怎么都得拎两瓶酒，高档
白酒价格高，中档白酒价格合适，
拿出去也有面子。”东风路一家酒
水经销商介绍，很多机关和事业单
位福利缩水，不再发放高档白酒，
禁止公款送礼，以及政务接待用酒
量减少等原因，成就了中档白酒。

本报12月26日讯(记者 孙婷
婷) 随着消费者购买习惯的逐步
转变，电商开始介入大家电市场，
彩电、冰箱、空调、洗衣机这一类高
价值的家电也进入电商经营范围。
业内人士预计，今年国内家电网上
销售规模将超过1000万台。而面对
电商对线下门店的冲击，渠道商和
品牌商开始深入挖掘三、四级市
场，区域性连锁渠道开始崛起。

近几年，家电连锁卖场占据了
一二级市场的绝大部分份额，专业
经销商比例一再萎缩。但是，以往
低调的百货业态，2013年在家电经
营上略有起色，似乎有恢复性增长
的态势。由于百货区域渠道商具有
资金实力强，同时有其他商品作为
支撑，虽然不会有大的突破，但实
现稳健增长在一二级市场分一杯
羹还是可以期待的。自今年以来，
苏宁易购先后参与春节、情人节、
五一等电商促销战，以及“520”和

“618”等节点的电商PK战，线上线
下渐呈白热化态势。

苏宁电器相关负责人表示，几
乎可以肯定的是，围绕同价与低
价、专业与综合等热点话题，各连
锁将“公说公有理，婆说婆有理”，
不断推出新招或见招拆招，从而大
打“口水战”。

市市民民在在超超市市内内选选购购白白酒酒。。 本本报报记记者者 王王小小会会 摄摄

家电促销
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