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冲动消费造成买得便宜，用得不便宜

年年底底一一盘盘点点消消费费支支出出吓吓一一跳跳

本报记者 韩微

近日，一位主
妇在网上公开了自
己2013年的家庭账
单，消费金额和支
出方向一一在册，
每个月最少支出
5750 . 80元，最高则
达15296 . 90元，一
年下来12万的消费
支出着实让她吓了
一跳。而到了年终
年末，大家也总会
不自觉的开始总结
过去，展望未来。而
作为与生活息息相
关的消费来说，你
的账单是否也让你
和小伙伴惊呆了
呢？你又是否做好
转变的准备了呢？

回顾往日消费，冲动时候真不少

无论是“双十一”还是“双十
二”，家住市中区的高阳都过得
红红火火。用她的话来说，只要
是有促销，自己就忍不住买一堆
东西，不管是不是特别需要的，
总觉得这么便宜，先买过来再
说，指不定哪天就能够用上了，
而最后往往是买来的东西是便
宜，却都没怎么用上。当新一轮
的促销狂潮再起时，自己又会忘

记以前的教训，又开始选购一些
“不怎么会用的东西”。

“现在网购那么方便，价格
也不高，所以除了一些吃喝、生
活用品消费外，我大多数的消费
都是花在了网购消费上，有时候
上班用电脑，就会顺手打开淘宝
买东西了。”高阳说，自己每个月
的收入相对于身边的人来说算
中等以上了，但总是月月光，消

费完全没有理性的规划，现在自
己最怕的不是没钱，而是没钱的
时候碰到一些节日促销，反季促
销，即使是透支消费，自己都做
的出来。

眼前正是个消费旺季，不论
商家以何种形式促销，商家的

“战斗状态”都可以称为“爆表”。
以至于不少市民都沦陷在商家
的“小心机”里，空了钱包。

冲动消费时

不如买点健康

“有时候工资没发就已经想
好怎么花了。”今年刚毕业的小贾
说，因为第一年参加工作，所有会
非常在意自己个人装扮，有时候
周末休息去逛个街，看到商店里
有适合自己的衣服就忍不住想买
下来，时间长了之后都不敢逛街
了，不能工作了还问家里要钱花，
但不买又是个心事，所以后来自
己就开始将看中的东西分期去
买，减轻冲动消费带来的“经济危
机”。

随着各种节日的增多，消费
者逐渐开始被“节日”牵着鼻子
走，网络消费的不断增多更是加
剧了节日促销所带来的经济负
担。为此，理财人士建议，市民可
以在保证基本消费的情况下，将
每个月的生活费分成若干份，买
什么就用相对应的那部分钱，而
年轻人若是控制不住消费的欲
望，则可以尽量将钱分散消费到
其他的地方，比如，办理健身卡、
购买书籍、出去旅游等等，用健康
的消费方式，规划自己的资金分
配，分散冲动消费的注意力。“其
实，大部分的消费者都是有消费
疲软期的，良好的消费规划其实
就是将这个疲软期延长，健康消
费。”专家说。

商场打出“促销”标识，吸引市民购买。 本报记者 韩微 摄

盯紧节前销售旺季，全力以赴拼业绩

备备货货又又清清仓仓 年年底底商商家家挺挺忙忙
本报枣庄12月26日讯(记者

刘婷婷 ) 还有一个月的时
间，中国春节就要来临，这个时
间段也是人们的集中消费期，市
民会选择这个时候购物，做好一
切迎新年的准备，26日，记者走
访枣庄商场了解到，为了迎战顾
客的年底购物潮，商家积极备
货，并进入紧张进货中，也有一
些商家为迎接新年，积极进行清
仓卖货。

26日，记者走访枣庄市场发
现，商场顾客明显多于往日，尤
其是一些服装店，或食品批发市
场。“到年根了，买衣服的人渐渐
多了，我们必须要备好货，这两

天就忙着进货。”枣庄新昌批发
商场的刘老板告诉记者。记者看
到，像刘先生一样，一些卖衣服
的老板，都在积极进货中，一位
卖男士服装的张先生透露，他已
经做好迎接年底购物潮的准备，
已经存好货，就等待年底有个好
的销售业绩。记者获悉，不光服
装店的老板，进入紧张进货工
作，一些食品批发市场老板，也
在积极备货中。

一位在市中区香港街批发
市场卖干货的老板李女士表示，
现在还有一个月过年，对于蔬菜
等食品的储藏期来说，有点长，
所以现在不太适宜购置蔬菜等

一些不容易保存的食品，而对于
干货产品来说，则适宜较长时间
的保存，所以这个时期适合干货
备货，记者在干货市场看到，很
多商家已经存好了木耳、银耳等
干货产品，期待年根卖的多一
点。

在一些商家正忙着备货，期
待年底有好业绩的同时，也有一
些商家忙着清仓处理，同样也希
望卖的多一点。记者在市中区解
放路上看到，多家商家的门面上
都打出年底清仓处理的字样，一
家羽绒服店老板张先生表示，年
底了，该清仓了，不能再进货了，
到过年再卖不出去就会压货，所

以现在尽快清仓，多卖一点是一
点，争取过年时不再压货。

年底清仓对于很多商家来
说，是提高一年销售业绩的主要
手段，尤其是对于服装销售来说。
一位卖女装的老板刘女士表示，
一般到年底的这个时候，她都不
会进货了，主要是对店里的衣物
进行清仓，并举行一些促销活动，
刘女士表示，清仓不压货既不影
响过年资金周转，还有利于春年
后重新备货，进一些过年后的新
款式服装。“年底清仓不压货，过
年重新备货”很多商家表示，应抓
住消费者年底集中购物期，多卖
一些产品好轻松过年。

帝豪酒业深化品牌战略，提升品质高度

高高端端““新新御御品品””酒酒全全新新上上市市

迎接新年
从“头”开始

本报枣庄12月26日讯 (记者
贾晓雪 ) 还有不到一周的时

间即将迎来元旦，很多年轻人早
已开始准备为自己做一个新发
型，寓意为“从头开始”，记者走
访了市中区几家理发店发现，生
意非常火爆，工作人员忙得不可
开交。

染发、烫发、剪发，在这些消
费群体中，女性占到 8 0 % 左右，
吉品街一家理发店的工作人员
告诉记者，每到快过年的时候生
意就特别好，差不多从元旦前半
个月开始一直到过年前这一个
半月，几乎每天都很忙，尤其是
下午到晚上这段时间来做头发
的特别多，快过年了，大家都想
有一个新的开始。

正在做头发的张女士说，眼
看着过完年就27了，年龄也不小
了，家里边也催着相亲，赶紧把
自己收拾的漂亮点，争取赶紧结
束单身，所以就来做了个造型，
准备再给自己购置几套新衣服，
毕竟见面时的第一印象还是很
重要的。

除此之外，还有一部分人觉
得新年过的就是个喜气，从头到
脚肯定要换成全新的，过年亲朋
好友聚在一起也显得自己干净、
利索。工作上，争取明年能有一
个新的开始，新的提高，给客户
留一个好的印象，对工作的开展
也是有一定的帮助。

12月24日，帝豪新御品新闻
发布会隆重举行。这是帝豪酒
业对其多年来一直畅销产品

“御品”酒的一次全面升级，在
保持“御品”酒原有良好品质的
基础上，“新御品”更加注重了
养生健康、口感柔顺、生态原粮
的内在品质要求。

2013年对于白酒行业注定
是不平凡的一年，深度调整期
下的帝豪酒业更加关注消费者
的核心利益。走到消费者中去，
为大众老百姓提供优质、健康
的好酒是帝豪人坚持不变的信
念。帝豪酒业始终坚持品质为
上，让消费者买到放心好酒。但

是，之前市场上存在假御品酒
现象，严重损害了消费者的身
心健康和企业声誉，受到了企
业高层的高度重视，一致认为
必须对御品进行全面升级。此
次推出的“新御品”不仅更注重
内在的品质要求，在包装上也
采用了全新的防伪标识，以此
加大防伪力度，让每一位消费
者的切身利益都得到保障。帝
豪酒业在“新御品”酒上市之
际，也作出了郑重承诺：有效举
报一瓶帝豪“新御品”假酒，厂
家将奖励十瓶真品，同时保证
喝真品“新御品”，就是不上头。

发布会上，“新御品”的品

质也得到了四川省酒类科研所
郎所长的高度评价：“只有比国
家标准更为严苛，才能酿造出
这一瓶好酒，它就是帝豪新御
品。”

目前，帝豪酒业在区内市
场覆盖率已经稳居第一位置，
区外市场也建立了广东、浙江、
江苏等十几个城市区域销售市
场。帝豪酒业的前身为枣庄酿
造总厂，从1963年建厂延续至今
有半个世纪的酿造历史，通过
几代枣庄人的品鉴和支持，帝
豪酒业得以有今天广大、深厚
的消费基础，并稳坐枣庄白酒
市场头把交椅。对于“酒水竞

争”这个概念，帝豪酒业始终认
为这是市场和消费者需求趋向
于理性的必然趋势，帝豪酒业
秉承“先做人，后做酒，做好人，
做好酒”的经营理念，始终严抓
质量这个白酒生产的关键环
节，持续不断的为广大消费者
提供高品质的纯粮好酒。

市场竞争的最终表现不是
所谓的拼价格战，尤其是在百
姓生活水平日益提高的今天，
对于白酒高品质、健康、养生的
诉求越来越突出，质量和健康
将是未来白酒行业竞争的焦
点，值得肯定的是，这是山东帝
豪酒业所一直坚持的使命。
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