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历经200个日日夜夜的紧张筹
备，国内家居建材行业龙头企业、北
京十大商业品牌、中国驰名商标企
业“居然之家”第83家分店——— 临淄
店2014年1月1日盛大开业。

居然之家临淄店经营面积4 . 5
万平方米，集家装设计、建材、家具、
家饰等家居产品于一体，入驻家装设
计、装饰材料、家居用品等200余个国
际、国内一线品牌，是鲁中地区引进
进口品牌最多、档次最高和服务最

好的大型家居建材主题购物中
心之一，辐射临淄及周边地

区，为鲁中地区消费者开
创了全新的消费模式。

该店是居然之
家在淄博开设的

第一家分店，居然之家临淄店位于
齐鲁国际塑化城裙楼部分，地处临
淄西大门，东临临淄商业中心及青
州市，西距张店区仅二十几分钟车
程，北通广饶县等，具有广阔的辐射
半径，拥有良好的市场前景。业界普
遍认为，居然之家进入淄博市场，有
望发挥“鲶鱼效应”，带动淄博区域
家具建材销售行业的发展。

顶级品牌齐聚临淄

引领家居行业新发展

居然之家临淄店云集了瑞士卢
森地板、科勒卫浴、马可波罗瓷砖、欧
派橱柜、舒达床垫、芝华仕沙发等百余
国内外一线品牌。对此，居然之家淄博

店负责人郭宝华介绍说，这完全吻合
居然之家“名品进名店”的高端定位。
200多家中高端品牌齐聚居然之家，无
疑整体上提升了居然之家的影响力。

作为居然之家山东分公司总经
理张晨认为，整个山东家居建材市
场上，能够为消费者提供优质服务
的市场并不多，而居然之家的整体
经营和服务有明显优势。“我们推出
的一站式购物、中高档的定位和‘先
行赔付，绿色环保家装，对消费者承
诺一个月内无理由退换货’等诚信
为本的服务理念，相信会对临淄及
周边地区整个家居建材市场的规范
起到重要的推动作用。”

开业当天，居然之家还向消费者
做出郑重承诺：如果顾客在居然之家

的消费出现质量问题或服务问题，由
居然之家向顾客先行赔付；如果顾客
的装修出现室内空气污染，居然之家
负责全额退款；如果顾客所购商品的
价格超过其它卖场，差价部分双倍返
还；如果顾客买了东西以后不满意，
在一个月内无理由退换！同时承诺

“送货安装零延迟”！

遍地开花

居然之家再创辉煌

据悉，临淄店是居然之家在山
东地区开办的第8家分店，自2008年
入驻山东以来，居然之家始终秉承
服务为本、诚信为本的服务理念，扎
实推进连锁发展进程。2013年，居然

之家山东分公司加快连锁步伐，相
继完成了济宁店、枣庄店、招远店、
潍坊店的成功开业，青岛、滨州、淄
博、菏泽等店也在紧锣密鼓的筹备
之中，2014年是居然之家在山东地
区真正开始全面布局的一年，临淄
店在齐国故都盛大开业，为居然之
家在山东的全面布局锦上添花。

居然之家集团公司副总裁贲少
宏表示：“居然之家在山东、在全国
各地开疆拓土的步伐依然继续，新
的一年全体居然人正在为实现百店
战略布局，销售额突破500亿元的目
标而努力奋斗着。”

让我们共同期待居然之家2014
年的完美绽放，让我们共同祝愿居
然之家的明天更美好！

家家居居航航母母 临临淄淄起起航航
——— 居然之家山东第八家分店盛大开业

本刊记者 张德生

前不久，一个新鲜的词组———“断舍
离”经常被朋友们挂在嘴边。

“断舍离”是一种生活概念，衍生于
家居管理理论。理论认为，到目前为止大
部分的整理收纳，都是在物品数量不减
少的基础上，花费大量的时间、空间、劳
力、精力来整理。而“断舍离”是从根本上
反思自己的选择，对需求进行简化取舍，
从而为人们省出时间、空间和精力。

“断”，是断绝接受不需要的东西；
“舍”，是舍弃掉没用的东西；“离”，是离
开对事物的执念。与其说，“断舍离”是一
种高效的整理术，倒不如说这是一种化
繁为简、轻装上路的生活感悟。放弃心中
执念的理念提炼成“断舍离”，可以运用
到日常生活整理、人际关系、思考等各个
方面。

现实中，的确很多人觉得，大部分的
困惑，不是不知道自己需要什么，而是不
知道该舍弃什么。今天，我们就谈一谈，

家居选购的“断舍离”。如何怎样排除干
扰，让家装变得简单。

都说家庭装修苦、累。因为对于大多
数人来说，装修是完全陌生的领域。而
且，进行家庭装修，面对纷杂的选择，所
要进行工程庞大的筛选、辨别。真的不是
随随便便就能成功的。怎样化繁为简？让
家装变得简单，有没有捷径？答案当然是
有！捷径就是吸取别人的经验。这经验应
更多地来自权威的声音和装友们的切身
体会，而不是来自功利的自卖自夸。就如
要就餐却不知道选择哪家饭店的时候，
通常人们会选择门口停车多的饭店，这
就是相信大多数人的选择。家装虽然是
个性化的事情，但是装修大计，质量为
本。任凭谁都没有必要去做“小白鼠”，拿
着自家身心健康去检验那些不知名的小
品牌。保证质量，是为了更好地满足个性
需求，这是一个程序问题。

为了推广那些质量好、能经得起市
场检验的好品牌，齐鲁晚报《爱家》版连
续6年在全省范围内，在银座家居、红星

美凯龙、居然之家、欧亚达家居等主流家
居卖场内甄选并评定齐鲁家居荣誉榜。
这份年度榜单，被消费者捧为家装选购
的索引，更被业内企业看做是齐鲁家居
零售业的最高荣誉。入榜的品牌，对于业
内人士虽然是耳熟能详，但是对于不了
解家装行业、对家装流程几乎毫不知情
的普通消费者来说，这无异于茫茫海洋
中的灯塔。凭借齐鲁家居荣誉榜按图索
骥进行装修，一切都会变得简单从容。这
就是决断家装的法宝。因为他们是千余
品牌又一年市场较量的优胜者，他们是
消费者最信赖的品牌。

2013年已经过去，但是风云变幻的
市场依旧竞争激烈。让我们记住那些被
推举出来荣登2013齐鲁家居荣誉榜的优
秀品牌 .他们就是圣象地板，大自然地
板，欧派橱柜，马可波罗磁砖，L&D陶
瓷，东青蝶恋花窗帘，百强家具，顾家家
居，青木堂家具，赖氏家具，亚振家具，恒
信华典家具，以及万泰装饰。

家家居居选选购购的的““断断舍舍离离””
2013齐鲁家居荣誉榜新鲜出炉

22001144““家家居居””会会更更好好
家居作为房地产的下游产业，深

受房地产业走势的影响，受到2012年
房地产调控政策的冲击，回首2013年，
济南家居市场可谓水深火热。但是曙
光已经照进这个步履维艰的行业。
2013年，济南的商品房销售复苏后便
一路飘红，月份成交量不断刷新纪录，
全年商品房成交量约在60000套左右。
并且，预期2014年交房量还将提上一
个新台阶。加之成熟社区日渐繁荣的
二手房交易等，都让家居业触底反弹
成为必然。

家居卖场进入战国时代

2013年的济南家居市场遇冷，更
加速了市场的优胜劣汰，洗牌、洗牌、
再洗牌。尤其是济南各大家居卖场，市
场竞争愈演愈烈，不断扩张自己的版
图。居然之家相继完成了济宁店、枣庄
店、招远店、潍坊店的成功开业，青岛、
滨州、淄博、菏泽等店也在紧锣密鼓的
筹备之中。红星美凯龙寿光、德州、临
沂、金乡等四个项目将在2014年启动。
银座家居也在菏泽招商。

进入2014年，各大家居卖场将继
续在齐鲁大地攻城拔寨，抢占山东各
级市场。这无疑为山东的家居业注入
了强心剂。卖场的推进，也带动品牌发
展，为家居品牌提供了更多更广的销

售机会和渠道。
看好市场的不仅有家居销售龙头

商场，更有实力雄厚的配套企业。记者
了解到，2013年岁末，位于济南二环北
路中段的济南北环商城家具配件市场
的开业，市场汇集了美亚、吉林森工等
百余家具配套企业。上游产业链主动
伸出的橄榄枝，为山东的家居市场建
设注入了新的活力，必将为今后的市
场健康、稳定、可持续发展起到强劲的
拉动作用。

消费观念比销售业绩更重要

在过去的十年，老百姓对于家居
装修的概念，停留在装修不需要花大
钱，只需简单装修，家具配齐，即可拎
包入住。如今，在你生活工作的城市买
一套房，已然成为人生奋斗的目标，买
房意味着你在这座城市有了安身之
所。花半辈子的钱买一套房已经不再
奢侈，那么拿出房子里几平的房钱用
来装修，又算得了什么呢？家居装修，
随着近年来火热的楼市，逐渐成为不
可或缺的一种消费方式。

如今，80后作为购房主力军，买房
需要依靠家里的资助和自己的奋斗，
交房的那一刻，脑海中闪现出无数个
装修设计上的奇思妙想，对房子充满
了期望。但是，过高的装修费成为了实

现品质家居梦想的难题。笔者记得在
红星美凯龙倡导的销售理念中，不以
销售数字为目标，而是为了从根本上
改变人们的家居生活观念，让每一位
消费者体验到更加健康舒适的家居生
活环境。如今，信息传播非常方便，这
让消费者在装修前期，对不同家具产
品的优劣和价格更为了解，很多消费
者在购买家具之前，通过报纸、网络等
途径，对意向购买的家居产品进行调
查比较。在最终购买的时候，有了更加
明确的目标。如何引导消费者买到有
品质保证的家居产品，成为家居卖场
和家居品牌的首要任务。优秀的产品
没有人认可，是因为宣传的不到位。如
何把自己的产品理念准确地传达给消
费者，是每一个商家要面对的销售难
题。其实，商家一味地迎合消费者推出
家居产品，是家居行业的一种倒退。家
居产品应当和家电、衣服、饰品那样通
过自身产品的创新，引领消费者的使
用习惯。打折、促销、送礼、返现，在
2013年的家居行业，这类词在各大卖
场和品牌的宣传广告中成为高频词
汇，这是刺激家居消费的一种方式。短
期内，会有一定的促销作用，但是，家
居业的长久发展还需要更加规范的市
场准则。2014年，商家还会有哪些更具
创新意义的销售理念来实现共赢，我
们拭目以待。 （徐瑞）

1月8日，北京日上集团
在山东市场的第一家木门直
营店-济南红星美凯龙店正
式盛大开业，日上集团山东
分公司总经理顾德华、山东
鲁班置业有限公司总经理孙
鹏、山东乾丰置业有限公司
总经理罗东、日上集团山东
办事处总监姜峰等领导共同
出席了此次开业典礼。

活动现场，顾总表示，北
京日上集团是我国北方地区
最具品牌实力和影响力的大
型门业集团之一。日上防盗
门、木门在京津冀地区的销
量与市场份额遥遥领先，北
京市场占有率高也遥遥领
先，并先后获得"中国木门

30强"、"中国门业十大白金
奖"、"中国驰名商标"、"木
制门行业规范主编单位"等
一系列品牌荣誉。近年来集
团斥资16亿元打造占地500
亩，引进世界最先进的德国
全自动生产线，建设国内最
大的门业制造基地，并正式
进军全国市场，2014年将把
山东市场作为重点开发市
场。此次日上木门直营店隆
重登陆济南，只是日上集团
在山东市场的第一步，接下
来的时间将陆续开发泰安、
德州、聊城、淄博、滨州、
莱芜等地市场。有意向加盟
代理之士可登录北京日上集
团官网详询。

山山东东首首家家日日上上木木门门直直营营店店
盛盛大大开开业业

日日上上集集团团山山东东分分公公司司总总经经理理顾顾总总致致辞辞。。
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