
天天暖暖致致叶叶类类菜菜价价格格““拦拦腰腰斩斩””
菠菜、油菜等去年每斤5元以上，今年只有2元左右

本报记者 李娜

还有半个多月就过
年了，昔日冬季贵族的
叶类菜，今年却不再威
风。菠菜、油菜、油麦菜
价格没有升到5元以上，
每斤价格在1 . 5元到3元
之间。据了解，这主要是
暖和天气造成的，菜农
称同样的蔬菜，今年的
收成只有去年的一半。

菜价

昔日高价菜，今年和土豆一个价
“就芸豆、茄子什么的贵，

叶类菜今年最便宜。”每天去文
化路市场买菜的刘女士说，进
了腊月以后，茄子、辣椒等蔬菜
价格涨了，但菠菜、油菜价格却
一反常态和土豆一个价。

菠菜1 . 5-2元/斤，油菜1 . 5-
2元/斤，芹菜2元/斤，苦菊3元/

斤，油麦菜3元/斤……13日，记
者从文化路市场、红利市场和
烟大市场得知，叶类菜价格每
斤在2元左右。

据了解，一方面好天气让
本地蔬菜长势大好，增了产；另
一方面，没有大的降雪道路畅
通，外地蔬菜进港城也很方便。

供应充足，使得这些菜价格平
平。

文化路市场的菜商郁先生
说，去年同期，菠菜、油麦菜等
都5元以上。“再过半个多月就
过年了，这些本来的高价菜都
垫底了，和土豆一样2块钱一
斤。”郁先生说，现在最贵的是
芸豆，每斤7-8元，其次是辣椒
每斤4-5元，而涨得最快的是西
红柿，一周涨了一块钱，现在是
4元/斤。

“现在还得继续干着，等着
春节前两三天的好行情吧，干到
腊月三十再回家。”郁先生说，到
时候，蔬菜价格能高出一两倍。

菜农

同样一棚苦菊，今年少卖一半钱
面对绿油油的一棚苦菊，

黄务镇南车门村的菜农王芳
却乐呵不起来。本来打算在年
底多赚一把，没想到今年的绿
叶蔬菜价格迟迟抬不起头。

“有菜贩到村里收货，苦
菊才1 . 5元/斤，去年是3元。”王
芳正在拔苦菊，苦菊拔起来后
要先用刀子去根，再去掉黄
叶。由于分量轻，一个人一天
只能弄百十斤苦菊。

王芳的三个棚分别种了苦
菊、小白菜和芹菜，没想到的
是，这三种蔬菜今年价格较往
年都“拦腰斩”，小白菜批发价7

毛/斤，芹菜批发价1-1 . 5元/斤。

去年同期，这两种菜的批发价
分别是1 .5元/斤和3元/斤。

“菜长得很好，价格低了
一半还多，收成自然也就减
了。”王芳说，她种植蔬菜三年
了，这个冬季蔬菜价格是最低
的，今年比前两年要少卖一半
的钱。

“以前冬季担心天气不
好，菜涨得慢。现在天气好，各
地蔬菜都长得很好，价格却下
来了。”菜农老胡说。

面对现在的菜价，有个别
菜农“押宝”春节前市场，“根
据往年经验，在腊月二十八九
菜价会翻番。”

外外资资银银行行来来后后，，行行业业竞竞争争压压力力更更大大
花旗银行明年全国分支机构继续增加，业内预计二三线城市是重点

本报1月13日讯(记者 姜
宁) 近日，花旗银行发布公告
称，在2013年度花旗银行在中
国内地的分支机构数量已上涨
一倍，而且今年还会继续增加，
对烟台来讲，未来引进外资银
行是一种必然。如果像花旗银
行这种高端外资银行进入烟台
市的金融体系中，市民又将会
得到何种好处呢？

“花旗银行这种世界性著
名投资性银行来烟台这类二三
线城市设点，是必然的趋势了，
因为现在青岛和济南都有了这
家银行的分支机构。现在烟台
的政策比较好，再加上外资银
行的蜂拥进入，各种竞争压力
也会随之加大，外资行为了生
存，也只能不断地扩容。”山东
财经大学陈华教授说。

然而以花旗银行为代表的
投资性银行，在各种经营理念
上和本地的商业性银行有着本
质性的差别。“他们更看重投资
方面带来的收益，而我们本地
的银行更看重存款的数量，在
贷款方面市民和企业可能会随
着外资行的到来而获益，但对
于市民存款来讲，利率不会随
着外资行的到来而相应提高。”

一位股份制商业银行的相关工
作人员说。

不过外资行的涌入并不代
表着全都是好处。“它们来了之
后，会加剧行业内的竞争。”另外
一家股份制商业银行的营业部
主任说，外资行到来后，为了生
存，肯定会有更多的银行掏出更
多的钱用于年末买存款、提高理
财收益率、存款返现等。

银银行行盯盯上上免免费费转转账账借借记记卡卡
为解决农民工返乡难题，中国银行、兴业银行推出这一业务

本报1月13日讯(记者 姜
宁) 时至年末，很多农民工在
返乡过程中会遇到一些难题，
如果将钱带在身上比较麻烦，
但如果将钱转账又要花费转账
费用。为解决这一难题，多家银
行推出某些特殊功能的借记
卡。

兴业银行烟台分行的工作
人员告诉记者，年末兴业银行
会着重推出一项新业务，也就
是e卡，所谓的e卡就是一张虚
拟卡，只能存不能取，作为辅卡
挂靠在一张普通的银行卡上。

“用户先将资金充到e卡中，然
后再通过电子转账转入到普通
银行卡中，这样在取款时免除
手续费。”工作人员说。

中国银行烟台分行年末也

会发行一张名为“长城福农卡”
的借记卡，将钱存进这张卡中，
带着卡到任何城市都可以免手
续费。“以往异地取现的手续费
是1%，50元封顶，农民工领到这
张卡后，只要将工资存到卡里，
在县域以下的任何中行都可以
做到免收手续费。”中行工作人
员说。

一些银行还通过一定的免
单给予农民工优惠。“异地取款
在春节期间每天的第一笔不论
金额都是免费的。”华夏银行烟
台分行一位大堂经理说。

“银行力推这一业务，能够
推广他们的卡类产品，还可以
借这张卡来吸纳短期存款，一
举两得。”一位商业银行高层人
士分析说。

本报1月13日讯(记者 姜宁)

近日，各式各样的民间理财产品
开始快速生长起来，而且疯狂地宣
传，疯狂地招人扩张，提高收益率
水平。

13日下午，走在南大街沃尔玛
的地下通道处，四个通道口堵满了
财富公司的传单发放员，一旦有中
老年市民经过，工作人员都会上前
发放传单，讲解着公司的理财产
品，在振华购物中心的新天桥附
近，也有很多财富公司的工作人员
在发放传单。

“前一阶段都跑到我们银行门
口来了。”一家股份制商业银行的
营业部负责人说，前几个月一些财
富公司的工作人员还只是在沃尔
玛附近发传单，最近毓璜顶公园、
文化中心、大润发附近也成了他们
的“流动场所”。

“公司压力越来越大了，现在
烟台这种财富公司同质化非常厉
害。”一位朋友告诉记者。继小军投
资事件之后，各类的民间财富公司
风险越来越多地被市民熟知，在这
种情况下，各家财富公司的竞争压
力也越来越大。

民间理财产品

“疯狂”搞宣传

本报1月13日讯(记者 姜宁)

在销售货币基金成功之后，余额
宝尝试对接差异化的理财产品，本
周针对余额宝用户的定期理财产
品一天发售完毕，其中一款产品一
亿元额度一天卖完。从发售货币基
金类理财产品到开卖保险产品，电
商对实体金融的竞争威胁从银行
业扩展到了保险业。

“去年余额宝类理财产品开始
兴起后，对我们银行理财冲击相当
大，有相当大一部分客户流失到了
余额宝里面去了。”一位股份制商
业银行的理财经理说。

近日，以余额宝为首的电商集
团继货币基金类理财产品之后，又
推出了保险类理财产品，而且预期
收益率高达7%。“现在保险公司理
财类产品收益率很难达到这一水
平。”一位外资保险公司的总经理
说，现在保险类理财产品收益率平
均值也就在3%-4%之间。

这款余额宝类保险产品，在近
日上市后，发售当日1亿元的额度
就已销售殆尽，如此一来将会刺激
更多的电商品牌加入到理财类保
险产品的争夺战当中。

去年年底，电商开始在财险方
面采取极大地优惠让利活动，给传
统的财产公司造成一定压力。“网
上的车险价格因为不受传统的价
格约束，所以能定得非常低，本地
车险最低可以打7折，但是网上的
车险价格能打到4折。”烟台市一位
保险行业监管部门的负责人说。

电商卖保险

惊了保险公司

本报讯(记者 闫丽君 通讯
员 董波 ) 入冬以来，海阳市供
电公司组织人员，对重点企业和高
危企业开展用电安全隐患排查，诊
断用电设备状态，提供运行维护技
术指导，赢得了广大电力客户的好
评。

“电大夫”进企业

送“安全礼包”
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由于价格较低，面对着一棚苦菊，菜农王芳却乐不起来。 本报记者 李娜 摄

银行工作人员正在给市民办卡。 本报记者 韩逸 摄
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